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корпорации «Интервесп» Сергей 
Жданов подробно рассказал об этом 
бренде станков middle-класса, отли-
чающихся высоким качеством сборки и 
приемлемыми ценами. По его словам, 
базовые модели Altesa уже наделены 
теми опциями и преимуществами, кото-
рые другие производители поставляют 
за дополнительную плату.

Форматно-раскроечное обору-
дование Altesa представлено в двух 
сериях: Start (производительность – до 
15 листов в смену) и P-45 (20 и более 
листов в смену). Самый популярный в 
стандартной серии кромкооблицовоч-
ных станков Altesa – Euro Smart, он 
может работать как с прямолинейными, 
так и с криволинейными заготовками 
со скоростью подачи кромки от 1 до 
20 м в минуту. Профессиональная 
серия Advantage Euro включает в себя 
тяжелые станки двух базовых моделей 
– Advantage 400 Euro и Advantage 500 
Euro (основное отличие последнего – 
узел прифуговки и алмазные фрезы 
включены в базовую комплектацию). 
Также Altesa выпускает станки для 
обработки массива дерева: ленточно-
пильные, рейсмусовые, фуговальные и 
шлифовально-калибровальные.

На выставке был анонсирован 
новый обрабатывающий центр с ЧПУ 
Altesa Unitech Autonest 3021 с техно-
логией нестинга, позволяющей выпол-
нять на одном станке сразу несколько 
технологических операций, в том числе 
раскрой древесной плиты с одновре-
менным фрезерованием и сверлением 
форматируемых деталей под фурнитуру.

Специалисты «Интервесп» на 
стенде демонстрировали всем 

желающим возможности работы стан-
ков Altesa с премиум-материалами. 
Например, на автоматическом кром-
кооблицовочном станке Advantage 400 
Euro на заготовку высокого глянца 
приклеивалась 3D-кромка.

Повышенное внимание посети-
тели уделяли лесопильному обору-
дованию Mebor (Словения), прямо на 
выставке были заключены контракты 
на целый ряд станков этого произ-
водителя. Яркой новинкой от Mebor 
стала горизонтальная пилорама HTZ 
1200 Super Profi Plus. Это мощный 
и высокопроизводительный станок, 
подходящий как для небольших, так 
и для крупных деревообрабатываю-
щих предприятий. Среди других видов 
оборудования, пользовавшихся осо-
бым спросом, специалисты отмечают 
системы очистки воздуха (на стенде 
были представлены системы центра-
лизованной аспирации IMAS, Италия), 
оборудование для импрегнации дре-
весины и производства древесно-
полимерных композитов.

По словам Михаила Смолина, 
«Интервесп» оценивает результаты 
выставки «Лесдревмаш» позитивно: 
рынок развивается, деревообраба-
тывающие предприятия обновляют 
станочный парк, становясь еще более 
конкурентоспособными.

Растет интерес к 
связующим на основе МДИ

Связующие на основе метилен-
дифенилдиизоцианата (МДИ), помо-
гающие улучшить технологию произ-
водства древесных плит и повысить 
их качество, начинают все больше 

интересовать предприятия дерево- 
обрабатывающей промышленности 
России – такое заключение сделали 
эксперты направления CWP компа-
нии Huntsman по итогам выставки 
«Лесдревмаш».

По словам коммерческого менед-
жера Huntsman Михаила Лямцева: 
«"Лесдревмаш" – это платформа 
для общения с ключевыми игроками 
рынка. Мероприятие для нас оказалось 
очень успешным – проведено много 
перспективных переговоров с гостями 
стенда о преимуществах использова-
ния быстро отверждающихся связую-
щих на основе МДИ, не содержащих 
формальдегида.

Пока рынок древесных плит в 
России еще находится в стадии ста-
новления, но есть индикаторы, указы-
вающие на то, что индустрия начинает 
расти быстро, – и об этом свидетель-
ствуют дискуссии, прошедшие на 
нашем стенде. Давно существующие 
и недавно появившиеся производители 
плит со всей России хотели обсудить 
это новое направление в химии, кото-
рое с большим эффектом может быть 
использовано в производстве плит 
OSB, ДСП и MDF».

Инженер технического сервиса 
компании Huntsman Алексей Говоров 
выступил с презентацией, в которой 
были освещены все плюсы технологии 
специальных связующих на основе 
МДИ для производства плит OSB. 

Связующие на основе МДИ, при-
годные для применения в среднем 
и наружных слоях плит, позволяют 
производить панели с отличными проч-
ностными характеристиками, хорошей 
влагостойкостью и высокой стабильно-
стью размеров. Использование таких 
связующих способствует увеличению 
скорости линии на 10–15%. Кроме 
того, они полностью соответствуют 
требованиям законодательства в отно-
шении использования продуктов на 
основе формальдегида (конечно, если 
эти связующие поставляются ответ-
ственным поставщиком).

Новый модельный ряд 
машин Ponsse

На выставке «Лесдревмаш» компа-
ния Ponsse представила свою самую 
мощную машину – харвестер Bear. 
Рассказ о новинке начал директор по 
продажам ООО «Понссе» Олег Маслов: 
«Задачей обновления модели являлось 
прежде всего обеспечение высокой 

производительности машины, повы-
шение прочности ее конструкции, 
улучшение условий обслуживания и 
эксплуатации. Задача успешно выпол-
нена: у нового Ponsse Bear рамная 
конструкция стала еще прочнее, чем 
у предыдущей модели, точки доступа 
для обслуживания узлов и агрегатов 
стали еще удобнее – в соответствии 
с пожеланиями операторов и сер-
висного персонала. В обновленной 
кабине теперь больше дополнитель-
ных отсеков для хранения необхо-
димых предметов и инструментов, 
улучшен обзор. Система управления 
стала более эргономичной и простой 
в эксплуатации.

Усилия конструкторов лесных 
машин направлены на то, чтобы 
добиться максимальной производи-
тельности техники и минимизировать 
издержки на ее содержание и обслу-
живание, в том числе сократить расход 
топлива. При обновлении модельного 
ряда были учтены отзывы заказчиков, 
которые поступили к нам за послед-
ние годы. Наиболее значимые из 
этих изменений касаются удобства 
обслуживания и эксплуатации машин, 
а также их долговечности».

Главный инструктор операторов 
лесозаготовительной техники ООО 
«Понссе» Николай Чернуцкий говорит: 
«В нашу жизнь входит мотор стандарта 
«Евро-4». Мы уверены, что двигатели 
наших машин в будущем, как и теперь, 
будут самыми лучшими (для оснаще-
ния лесных машин с 2001 года Ponsse 
использует моторы Mercedes Benz). По 
просьбе заказчика возможна уста-
новка двигателей стандарта «Евро-
3»: в суровых условиях Сибири они 
показали себя очень надежными и 
неприхотливыми. 

На уменьшение издержек суще-
ственное влияние оказывает увели-
чение интервалов между работами 
по техобслуживанию: интервал между 
операциями по замене масла теперь 
вырос с 600 до 900 моточасов (для 
двигателей EU Stage IV при условии 
использования качественного топлива, 
оригинального масла и оригинальных 
комплектующих), между работами по 
большому ТО (смена гидравлики, транс-
миссионных масел, фильтров и т. д.) 
– с 1200 до 1800 моточасов. 

Система контроля и учета заго-
тавливаемой древесины – еще один 
очень важный момент. Нужно пони-
мать: лесозаготовка – это серьезный 

бизнес. И если человек вкладывает в 
него средства, он должен быть уверен 
в том, что он владеет информацией 
о процессе на все 100%. Концерн 
Ponsse с 1990-х годов разрабатывает 
контрольно-измерительные системы, 
совершенствуя их год от года. 
Например, программа Ponsse Fleet 
Management позволяет ее пользо-
вателю, который сидит в офисе в 
Москве, знать, где машина находится, 
что именно делает, сколько леса заго-
товлено на текущий момент и каков 
расход топлива на каждой из машин. 

В машинах семейства 2015 уста-
новлена новейшая компьютерная 
система «Опти-7», снабженная сен-
сорным экраном со встроенными 
модулями беспроводной передачи 
данных и понятным интерфейсом. 
Бортовой компьютер без участия опе-
ратора регулярно копирует и отправ-
ляет данные о производительности 
машины, а также о состоянии всех ее 
важнейших узлов и систем на сервер 
(защищенное хранилище клиентских 
данных компания арендует по согла-
шению с Google). Благодаря обнов-
ленной системе отчетов (версия 725 
и выше) предприятие может получать 
детализированную информацию по 
заготавливаемым сортиментам. Разра-
ботано также мобильное приложение 
Ponsse, позволяющее руководителю 

осуществлять контроль работы техники 
со своего мобильного телефона». 

Директор по маркетингу и про-
дажам Ярмо Видгрен, являющийся 
также одним из основных акционеров 
компании, поделился информацией о 
финансово-экономических показателях 
компании: «Ситуация на рынке благо-
приятная и наши обороты существенно 
выросли. В частности, за последние 
шесть месяцев серьезно выросли 
рынки России и Северной Америки. 
Объем заказов составил 115% в срав-
нении с прошлым годом. Наша страте-
гия включает в себя как укрепление 
позиций на традиционных рынках, так 
и открытие новых рынков – например, 
Австралии. 

Российский рынок для компании – 
самый стабильный за последние 5 лет. 
Хорошо складывается и этот год: мы 
завоевали около 40% рынка. Будущее 
полно рисков, но мы смотрим в него 
с оптимизмом. Портфель заказов все 
время растет. Мы обеспечены работой 
настолько, что клиент в Финляндии, 
который закажет машину сегодня, 
получит ее только в сентябре 2015 
года. Но для России у нас особые 
условия – машину по спецзаказу мы 
сделаем за 10–12 недель.

В этом году мы инвестировали 
около 10 млн евро в конструктор-
ские и исследовательские работы. 
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А в развитие сервисной сети как в 
Финляндии, так и в России – 14 млн 
евро».

«Немалые средства вкладыва-
ются и в развитие завода, – говорит 
директор завода Ponsse (г. Виеремя, 
Финляндия) Юха Хаверинен. – В этом 
году мы инвестировали 5 млн евро 
в новый цех по производству стрел 
(площадь цеха – 1000 м2), а также в 
цех кранов манипуляторов машин (его 
площадь также 1000 м2. Кроме того, на 
заводе организованы три новых центра 
механической обработки (вложения – 
3 млн евро) и цех для создания про-
тотипов будущих машин (его площадь 
составит около 1000 м2)». 

Итог пресс-конференции подвел 
генеральный директор ООО «Понссе» 
Яакко Лаурила: «Покупая нашу тех-
нику, клиент получает машину, которая 
обеспечит максимальную производи-
тельность при минимальных затратах, 
у которой четкая и понятная система 
управления, которой гарантировано 
обслуживание по хорошо отлаженной 
схеме сервиса и поставки запчастей. 
Кроме того, мы предоставляем ком-
плексную программу подготовки рабо-
чих кадров. Но главное – собственник 
техники Ponsse получает надежного 
партнера в лице компании и наших 
дилеров, а наша дилерская сеть покры-
вает все лесные регионы страны». 

Komatsu: обновления  
и контроль

Специалисты машиностроительного 
гиганта Komatsu представили жур-
налистам специализированный лес-
ной экскаватор Komatsu PC200-8M0 
и самые современные компьютерные 
системы, которыми оснащается лесо-
заготовительная техника компании.

«Возможно, увидев эту машину 
на странице каталога, несведущий 
человек даже не поймет, чем она 
отличается от обычной, начал пресс-
конференцию директор по продажам 
и маркетингу Komatsu Forest Russia 
Тимофей Богатенко. – Но поверьте, 
здесь нет ни одного важного узла, 
который не подвергся бы переосмыс-
лению и обновлению. Достаточно упо-
мянуть, что сборка такого экскаватора 
на заводе занимает вдвое больше 
времени, чем сборка обычного экс-
каватора. В мире всего три завода 
Komatsu сейчас производят лесные 
экскаваторы – в Индонезии, Бразилии 
и России (в Ярославле). В России мы 

делаем машины с учетом российских 
условий эксплуатации, в конструкции 
и оснащении которых учитываются все 
пожелания и нужды заготовителей. Мы 
ведем постоянную работу с пользова-
телями машин, для того чтобы техника 
работала с максимальной эффектив-
ностью и экономичностью». 

«Серьезные изменения коснулись 
как ходовой части экскаватора, так 
и верхней поворотной рамы, тут мы 
проработали все элементы, начиная с 
крыши и заканчивая ступеньками, – 
перешел к подробностям конструкции 
инженер отдела разработки и раз-
вития Komatsu Manufacturing Russia 
Дмитрий Юликов. – Установлена уси-
ленная опорная система катков – так 
называемые «лыжи», предотвращаю-
щие соскальзывание гусениц, а также 
увеличена сила их натяжения. Дора-
ботана поворотная рама – она уси-
лена и оснащена защитой дек. Также 
дополнены и усилены все нижние 
люки для сервисного обслуживания 

верхней поворотной платформы, их 
толщина увеличилась с 1,5 до 10 мм. 
Создана полная защита экскаватора по 
периметру, что обеспечивает защиту 
поворотной платформы от падения на 
нее стволов деревьев, веток и т. п.  
и от столкновения с разными пре-
пятствиями. Установлен воздушный 
фильтр предварительной очистки с 
защитой от мелкого мусора и пыли. 

Большое внимание конструкторы 
уделили безопасности оператора. 
Кабина разработана с учетом тре-
бований защиты от опрокидывания, 
падения на нее разных предметов. На 
крыше кабины смонтировано допол-
нительное светодиодное освещение; 
отличный обзор и одновременно 
безопасность работы оператора обе-
спечивает поликарбонатное стекло 
толщиной 19 мм. 

Также доработаны рабочие органы. 
На напорной линии к харвестерному 
агрегату установлен запорный клапан, 
чтобы в любое время можно было 

вручную перекрыть давление. Защи-
щены и подъемные цилиндры (в стан-
дартном исполнении машины их нет), 
что исключает риск их повреждения 
в лесу сучьями и ветками. На стреле 
смонтированы мощные светодиодные 
лампы дополнительного освещения, 
которые также защищены от внешнего 
воздействия. 

Для увеличения устойчивости 
машины увеличена масса противовеса. 

На капоте и верхних крышках 
установлены сетки для защиты от 
пыли, способной вызвать возгора-
ние разогретых частей двигателя. С 
целью повышения уровня пожарной 
безопасности убрано большинство 
шумоизоляционных материалов, кото-
рые подвержены возгоранию. Обмотка 
на всех шлангах заменена термостой-
кой (до 220 °С). 

В комплекте дополнительного обо-
рудования к экскаватору поставляются 
топливо- и маслозаправочные насосы. 
Реализована возможность заправки 
гидравлики напрямую через фильтр 
в гидробаке, усовершенствован и сам 
фильтр очистки воздуха, поступающего 
к гидробаку.

Система управления экскаватором 
оборудуется системой управления и 
контроля харвестерным агрегатом 
MaxiХplorer – в кабине установлены 
монитор, клавиатура, джойстик, кон-
троллер. В случае необходимости 
систему можно отключить специально 
установленным выключателем. Датчик 
открытой двери препятствует работе 
машины с открытой кабиной, что также 
обеспечивает безопасность оператора. 

В лесу, как нигде, необходимо 
хорошо видеть окружающую обста-
новку. Поэтому по периметру кабины, 
на аккумуляторном отсеке и противо-
весе были установлены дополнитель-
ные LED-лампы освещения в удароза-
щитном корпусе.

Завод в Ярославле может выпол-
нить сборку необходимой заказчику 
лесной модификации машины в крат-
чайшие сроки. Экскаваторы, которые 
собирают здесь, оборудуются системой 
отслеживания основных эксплуата-
ционных параметров работающей 
машины Komtrax. Эта система, которая 
может передавать данные в режиме 
3G, бесплатно предоставляется каж-
дому покупателю и обслуживается 
«пожизненно». В результате владелец 
лесозаготовительного предприятия 
может контролировать свою технику с 

личного мобильного устройства, нахо-
дясь хоть под пальмами на Багамах».

Тимофей Богатенко также позна-
комил присутствовавших на пресс-
конференции со спутниковой «лес-
ной специализированной» системой 
управления парком машин MaxiFleet: 
«Эта система в online-режиме получает 
точные данные о количестве повален-
ных стволов, объемах заготовленной 
древесины, пути, пройденном маши-
ной, количестве использованного 
топлива, причинах простоев техники 
и пр. Вся информация аккумулируется 
и отправляется на головной сервер, 
после чего по защищенным каналам 
связи предоставляется пользователю 
Интернета. Причем система позво-
ляет осуществлять не только контроль, 
но и удаленный доступ к машинам 
в сети. MaxiFleet можно установить 
на все машины выпуска 2008 года и 
новее, которые снабжены системами 
управления MaxiXplorer. В России мы 
развиваем эту спутниковую систему 
примерно с 2011 года, сейчас ею осна-
щено около 100 машин».

TimberSkills:  
обучение на новом уровне

Известный мировой производитель 
лесозаготовительной техники John 
Deere провел на выставке темати-
ческое мероприятие, посвященное 
презентации нового решения для 
обучения работников лесной про-
мышленности – учебную программу 
TimberSkills.

TimberSkills (в вольном переводе 
с английского – «лесные навыки») 
позволяет с помощью симуляторов 
John Deere (серия E), не выходя из 
учебного класса, приобрести хоро-
ший опыт выполнения разных опе-
раций лесозаготовки – от плани-
рования рубки до штабелирования 

сортиментов. Анализируя уровень 
выполнения отдельных упражнений, 
самооценку ученика и комментарии 
преподавателя, TimberSkills дает воз-
можность отслеживать процесс фор-
мирования навыков. 

Пространство TimberSkills может 
быть сконфигурировано так, чтобы на 
одной виртуальной делянке одновре-
менно работали несколько машин под 
управлением разных операторов. Уче-
ник может выбрать индивидуальные 
занятия (есть возможность формиро-
вать индивидуальный график обучения 
и задачи для каждого отдельного обу-
чаемого) или стать участником группы 
до ста человек. Доступны как очная, 
так и дистанционная форма обучения.

Для регистрации результатов про-
хождения учебного курса генериру-
ется отчет по каждому оператору (он 
составляется по форме отчета об экс-
плуатации реальной машины). Выпол-
нение упражнений оценивается по 
пятибалльной шкале и сравнивается 
с заложенными в систему эталонными 
показателями. Предусмотрена воз-
можность обновления упражнений с 
одновременной их синхронизацией 
в приложениях для преподавателя и 
обучаемого.

«Процесс лесозаготовки требует 
хорошего знания машин и большого 
опыта. В первую очередь это обе-
спечивает безопасность работника, а 
также позволяет повысить производи-
тельность, – комментирует специалист 
John Deere по продуктовому марке-
тингу Никита Назаров. – TimberSkills 
поможет отточить все необходимые 
навыки перед началом работы на 
реальной делянке».

Разговор о подготовке спе-
циалистов для отрасли вылился в 
дискуссию о настоящем и будущем 
профессионального образования. 
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Ее активными участниками стали 
представители Московского госу-
дарственного университета леса – 
декан факультета механической и 
химической технологии древесины 
Харис Фахретдинов и декан лесо-
промышленного факультета Максим 
Быковский, поделившиеся опытом 
вуза, полученным в сотрудничестве 
с производителями лесозаготови-
тельной техники. Они подчеркнули, 
что такое сотрудничество позво-
ляет, с одной стороны, улучшить 
материально-техническую базу учеб-
ного заведения и готовить студен-
тов на самом современном уровне, 
а с другой – готовить для компаний 
отличных специалистов. В выигрыше 
обе стороны. Проблема кадров в ЛПК 
сегодня стоит очень остро, и такое 
взаимопонимание образовательного 
учреждения и предприятий крупного 
бизнеса нельзя не приветствовать.

Пройдемся по стендам
Австрийская компания Wintersteiger 

продемонстрировала гостям стенда 
станок для полуавтоматического вос-
становления поврежденных участков 
деревянных поверхностей TRC-M Easy 
(TRC расшифровывается как Timber 
Repair & Cosmetics). По словам гене-
рального директора ООО «Винтерштай-
гер» Эдуарда Делля, «Easy – наиболее 
простая и компактная модель ряда 
TRC, которая прекрасно подойдет 
для небольших предприятий, так как 
отличается высоким качеством вос-
становления поврежденных участков 
деревянных поверхностей вкупе с 
высокой удельной производительно-
стью и низкими инвестиционными 
затратами». Станок применяется для 
восстановления поверхностей паркет-
ных половиц, деревянных настилов, 
массивной клееной древесины, клееной 
фанеры, мебельного щита, а также 
для чистовой обработки строганой 
древесины, оконных реек и т. д.

Одна из новинок, которую пред-
ставила компания Siempelkamp на 
«Лесдревмаше», – система пневма-
тического формирования стружки 
EcoFormer SL. Она обеспечивает рав-
номерное распределение материала 
наружного слоя при производстве 
ДСП, благодаря чему сокращается 
расход сырья и улучшаются допуски 
по удельному весу плит на единицу 
площади. Siempelkamp представил и 
другие разработки: пресс ContiRoll® 

восьмого поколения, систему управ-
ления технологическими процес-
сами Prod-IQ®, новый короткотакт-
ный пресс для ламинирования плит 
КТ700 и специальную технологию 
для производства изоляционных 
древесноволокнистых плит; а также 
прессы и установки для производства 
LVL-бруса. 

Австрийская компания Polytechnik 
специализируется на выпуске котель-
ного оборудования, работающего как 
на абсолютно сухих древесных отхо-
дах (от производства плит MDF и ДСП), 
так и на древесных отходах влаж-
ностью до 100%. Оборудование не 
требует частых остановок на очистку 

и неприхотливо к составу топлива.  
В этом году специалисты Polytechnik 
также поделились опытом по произ-
водству и эксплуатации паросиловых 
и термомасляных мини-ТЭЦ для про-
изводства электрической и тепловой 
энергии из биомассы для местного и 
централизованного теплоснабжения, 
вытяжек и фильтрующих установок, 
систем искрогашения.

Российская компания «АтласМаш» 
представила на выставке промышлен-
ные шредеры «Викинг» для измель-
чения разных отходов, содержащих 
древесину: палет (поддонов), бревен, 
бруса, ящиков, плит MDF, ДСП, ДВП, 
картона, бумаги и пр. Модельный 

ряд шредеров включает в себя уста-
новки в широком диапазоне произ-
водительности – от 50 до 5000 кг/ч. 
Оборудование характеризуется низким 
уровнем шума и малым объемом пыли, 
образующейся при переработке отхо-
дов. Шредеры оснащены большим 
накопительным бункером, который 
позволяет осуществлять загрузку 
древесных отходов не только вруч-
ную, но и погрузчиком, ковшом или 
манипулятором.

Свою новинку – автоматический 
торцовочный станок – показали на 
«Лесдревмаше» конструкторы фирмы 
«Бакаут». Станок, предназначенный 
для поперечного раскроя пилома-
териалов в заданный размер и для 
вырезки дефектных участков перед 
автоматическим сращиванием, рабо-
тает в двух режимах – резки загото-
вок по заданным длинам и вырезки 
дефектов по люминесцентным мет-
кам. Обслуживать оборудование 
может один оператор, задача кото-
рого состоит в том, чтобы отметить 
места реза специальным мелком и 
отправить заготовку в подающий 
модуль. Торцовочный станок исполь-
зуется для производства широкого 
ассортимента продукции средних 
объемов: от элементов деревян-
ных дверей, погонажных изделий 
и мебельного щита до оконного и 
стенового бруса, конструкционной 
балки.

Финский производитель лесопиль-
ного оборудования Heinola Sawmill 
Machinery представил новую лесо-
пильную линию Heinola 100 SL, кото-
рая особенно подходит для заводов, 
только начинающих выпуск пилопро-
дукции, когда на начальном этапе 
работы может быть ограничен объем 

доступного сырья. Производительность 
линии – от 80 тыс. м3 в год при работе 
в одну смену, или примерно 130 тыс. 
м3 в год пиломатериалов при двух-
сменной работе.

100 SL может быть использована 
для обработки бревен со средним 
вершинным диаметром от 100 до 600 
мм в комлевом конце. Разные схемы 
раскроя задаются либо вручную, либо 
при помощи автоматической системы 
управления. В зависимости от потреб-
ностей конкретного предприятия эта 
линия может быть оборудована как 
круглопильным, так и ленточнопиль-
ным станком.

Более 40 компаний выставлялись 
на «Лесдревмаш» впервые, в част-
ности, Agro Forst & Energietechnik 
GmbH, Berndorf Band GmbH, PiiMega 
Oy, Polympex, «Альянс Форест», 
ДВС, «Импорттехснаб», «Радуга», ПК 

«Ижора», «ЭкоРус» и другие. Среди 
новичков особое внимание привлек 
(прежде всего серьезными размерами, 
неиссякавшим потоком посетителей 
и видеосъемкой в режиме реального 
времени) стенд компании «Лига». Как 
пояснили сотрудники компании, она 
дебютирует не только на «Лесдрев-
маше», а вообще только начинает 
свою работу в России. «Лига» пред-
ставила на выставке станки амери-
канской компании RIKON Power Tools 
Inc. (для раскроя ДСП, ленточно-
пильные и др.), а также широкий 
ассортимент тайваньской техники 
для деревообработки и мебельного 
производства. Прямо на «Лесдрев-
маше» компанией было заключено 
несколько контрактов на поставку 
оборудования, например, автомати-
ческого кромкооблицовочного станка 
Forma RFB-460.
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Деловая программа –  
для деловых людей
Главным событием деловой программы выставки «Лесдревмаш 2014» стал 7-й между-
народный форум «Лес и человек» (проводится в рамках «Лесдревмаш» с 2002 года) под 
девизом «Лесной комплекс – инвестиции в будущее». 

В его работе приняли участие 
министр природных ресурсов и эко-
логии РФ Сергей Донской, заместитель 
министра промышленности и торговли 
РФ Георгий Каламанов, председатель 
Комитета Государственной Думы РФ 
по природным ресурсам, природополь-
зованию и экологии Владимир Кашин, 
заместитель председателя Комитета 
Совета Федерации РФ по аграрно-
продовольственной политике и при-
родопользованию Владимир Лебедев, 
президент Союза лесопромышленни-
ков и лесоэкспортеров России Мирон 
Тацюн, генеральный директор ком-
пании ОАО «Центрлесэкспо» Тимур 
Иртуганов, представители отраслевой 
науки, деловых кругов и властных 
структур. 

Приветствуя участников на цере-
монии открытия, Мирон Тацюн отметил 
возрастающий интерес к событию, 
объясняя это в значительной степени 
тем, что «рекомендации, которые выра-
батывают участники форумов, реализу-
ются в практической деятельности лес-
ного сектора Российской Федерации и 
в отношениях, которые выстраиваются 
между российским бизнесом и нашими 
зарубежными партнерами». 

По поводу задач мероприятия 
высказался в своем выступлении на 
пленарном заседании Сергей Донской: 

«В рамках 7-го форума предстоит рас-
смотреть и оценить текущий инве-
стиционный потенциал нашего лес-
ного хозяйства с учетом проводимых 
реформ. Важным результатом работы 
форума также будет выработка консо-
лидированных решений, направленных 
на увеличение и эффективное исполь-
зование этого потенциала».

В ходе пленарного заседания 
был обозначен комплекс системных 
проблем лесопромышленной отрасли 
России. 

Георгий Каламанов сообщил, что за 
последний год по некоторым позициям 
продукции ЛПК серьезными темпами 
растут и экспорт, и импорт. В прио-
ритетные инвестпроекты в области 
освоения лесов с 2007 года вложено 
около 250 млрд руб., но необходимы 
дальнейшие шаги по развитию этого 
направления. «Нужно стимулиро-
вать внутренний спрос, работать над 
рынком, а все, что будет оставаться, 
отправлять на экспорт», – сказал зам-
главы Минпромторга. 

Владимир Лебедев констатиро-
вал, что «экспорт круглого бревна 
упал, и мы считаем, что это хорошо, 
поскольку объемы переработки дре-
весины увеличились». 

Для развития глубокой перера-
ботки древесины в России имеется 

огромный потенциал, считает Мирон 
Тацюн. 

Как отметил Владимир Кашин, 
«необходимо усилить конкурентное 
начало, особенно в регионах, где 
хорошо развито лесопользование, 
задействовать Дальний Восток, осваи-
вать новые массивы». По его словам, 
«один человек, работающий в лесу, 
создает возможности для организации 
шести-семи рабочих мест в других 
отраслях». 

По общему мнению организаторов 
и участников форума, состоявшееся 
экспертное обсуждение важнейших 
отраслевых проблем, современных 
тенденций и перспектив поможет 
выработать комплекс совместных дей-
ствий федеральных и региональных 
органов власти Российской Федера-
ции, отечественного лесопромышлен-
ного комплекса и заинтересованных 
зарубежных структур по развитию 
лесопользования и лесопереработки в 
России. В мероприятиях форума при-
няли участие представители более 400 
компаний и национальных отраслевых 
ассоциаций из 40 стран Европы, Аме-
рики, Азии, а также международных 
организаций.

21 октября в рамках деловой про-
граммы прошла научно-практическая 
конференция «Опустынивание и лесо-
разведение 2014», в которой приняли 
участие более 40 специалистов из 
девяти субъектов Российской Федера-
ции, а также из Белоруссии, Израиля, 
Казахстана. Состоялся обмен мне-
ниями по вопросам эффективности 
выполнения мероприятий по борьбе 
с опустыниванием / деградацией 
земель с помощью лесомелиоратив-
ных и других мероприятий. Участники 
конференции приняли резолюцию, 
в которой, в частности, говорится 
о решении поддержать создание 
Национального координационного 
центра (НКЦ) по борьбе с опустыни-
ванием на базе Института географии 

РАН при поддержке МГУ им. М. В. 
Ломоносова.

***
22 октября в рамках выставки 

«Лесдревмаш 2014» был проведен 
день национальных экспозиций, к кото-
рому были приурочены и конгрессные 
мероприятия, посвященные ЛПК стран-
участниц и их взаимодействию с рос-
сийским лесопромышленным сектором.

Так, Шведский торговый и инве-
стиционный совет в России, Казах-
стане и Азербайджане совместно с 
посольством Швеции в России провел 
«Шведский день» на тему «Иннова-
ции и технологии в шведской лесной 
промышленности».

«Более половины территории Шве-
ции покрыта лесом, поэтому лесопро-
мышленная отрасль является чрез-
вычайно важной для нашей страны, 
– отметил модератор мероприятия, 
глава Шведского торгового и инвести-
ционного совета Микаэль Йоханссон. 
– Национальная экспозиция Швеции 
представлена на «Лесдревмаше» впер-
вые, и мы рады возможности пока-
зать наши достижения и технологии 
на крупнейшей отраслевой выставке 
России. Мы верим, что они представ-
ляют интерес для россиян, ведь даже 
климат и леса в Швеции и России во 
многом похожи».

В лесной и целлюлозно-бумажной 
промышленности Швеции занято 
около 200 тыс. человек, а это 10% 
населения. Продукция лесоперера-
батывающего комплекса составляет 
90% шведского экспорта, сообщила 
советник посольства Швеции в Рос-
сии, глава экономического отдела Эва 
Сундквист. Она подчеркнула, что устой-
чивое развитие лесного комплекса 
Швеции осуществляется на основе 
внедрения инновационных технологий, 
обеспечивающих повышение произво-
дительности предприятий, и заботы 
об охране окружающей среды и вос-
становлении леса.

По информации председателя 
Шведской отраслевой ассоциа-
ции лесопильной промышленности 
Sawtec Томаса Иварссона в лесо-
промышленном комплексе Швеции 
работают около 130 предприятий. 
Объем производства лесоматериалов 
в 2013 году составил 16,2 млн м3, из 
которых 11,6 млн м3 ушло на экспорт. 
Томас Иварссон рассказал о швед-
ском опыте развития лесопильной и 

деревообрабатывающей промышлен-
ности и деятельности национальных 
отраслевых ассоциаций.

Оценивая ситуацию в российской 
лесной промышленности России, вице-
президент Союза лесопромышленни-
ков и лесоэкспортеров России Андрей 
Фролов отметил, что доля ЛПК в ВВП 
составляет 1,3%, а в валовом объеме 
экспорта – 2,1%. В мировой торговле 
лесоматериалами на Россию, обла-
дающую крупнейшими запасами леса, 
приходится 3%. 

Андрей Фролов подчеркнул необ-
ходимость реализации комплекса мер 
государственного регулирования лес-
ной отрасли. «Принципиально важным 
является поддержка инновационной 
направленности развития отраслей 
лесопромышленного комплекса, – ска-
зал он. – По состоянию на 1 сентября 
текущего года в стране действует 
120 приоритетных инвестиционных 
проектов (ПИП) с расчетной лесосе-
кой 63,7 млн м3, реализация которых 
позволит создать 52,3 тыс. рабочих 
мест. В эти проекты вложено около 
370 млрд руб., при этом в 76% про-
ектов задействованы лесопильные 
предприятия».

В рамках реализации этого ком-
плекса мер уже проводится ряд дей-
ствий в таможенно-тарифной сфере: 
отмена экспортных пошлин на лесо-
бумажную продукцию глубокой пере-
работки, импортных пошлин при ввозе 
оборудования для деревообрабаты-
вающей промышленности и ЦБП (не 
имеющего аналогов в России), осво-
бождение от НДС при ввозе такой 
техники в РФ.

Как подчеркнул докладчик, реали-
зация механизма ПИП позволила вве-
сти в эксплуатацию 32 производства с 
общим объемом инвестиций 114 млрд 
руб., расчетной лесосекой 22,2 млн м3, 
создано 14 тыс. новых рабочих мест.

Шведскую модель лесопользова-
ния, направленную на выращивание 
качественного леса, представил гене-
ральный директор RFI Consortium Ltd 
Мартин Херманссон. Г-н Херманссон 
давно работает в ЛПК России и не 
понаслышке знаком с проблемами 
отрасли. Высказанные в его докладе 
рекомендации по неистощительному 
лесопользованию стали поводом для 
жаркой дискуссии, в которой при-
няли участие как представители Союза 
лесопромышленников, так и слушатели 
в зале.

В рамках мероприятия состоя-
лись презентации шведских ком-
паний Rosens, FireFly, Soderhamn & 
Eriksson, Bruzaholm и Innovativ Vision, 
Lantmannen Agrol, Sawmill Concept, 
Forest Service, Fors MW, Almab. Были 
проведены мастер-классы «Швед-
ский опыт развития лесопильной и 
деревообрабатывающей промышлен-
ности на основе сотрудничества и 
консенсуса», «Основные тенденции в 
лесной промышленности», «Потенциал 
использования шведских технологий 
на российском рынке».

***
Поделились своим опытом работы 

на российском рынке и финские 
компании.

Менеджер по экспорту компании 
Makron Ирина Куйсма рассказала при-
сутствовавшим на пресс-конференции 
журналистам об оборудовании ком-
пании для производства бревенча-
тых домов, которое установлено на 
многих российских предприятиях, 
таких как «Апатитстрой», «Помор-
ский ЛПК», «Валдайлесстрой», «Дре-
востиль», «Форестер», «Свиягастрой», 
«Алтайлес».

Представитель компании Nord 
Automation выступил с сообщением 
о реализованных в России проектах, 
среди которых – поставка сортиро-
вочного и подающего устройств, кон-
вейера для коры на OOO UPM-Kymmene 
(г. Пестово); поставка сортировочного 
и подающего устройств, конвейера для 
щепы и опилок на предприятие Ruukki 
Group (г. Кострома); установка линии 
для сортировки бревен на предприя-
тии International Paper (г. Светогорск).

В рамках Дня национальных экс-
позиций состоялись презентации 
ведущих стран-производителей дере-
вообрабатывающего оборудования – 
Италии и Германии. В презентации 
национальной экспозиции Италии 
приняли участие первый советник 
по торговым вопросам посольства 
Италии в Москве Никколо Фонтана, 
директор московского офиса Отдела 
по развитию торгового обмена (ICE) 
посольства Италии Маурицио Форте, 
директор промышленной ассоциации 
ACIMALL Дарио Корбетта.

«Российский рынок остается чрез-
вычайно важным для итальянских ком-
паний, – заявил Маурицио Форте. – 
Мы помогли многим из них принять 
участие в выставке «Лесдревмаш».  
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Я надеюсь, что все сегодняшние труд-
ности будут преодолены и отношения 
между Россией и Италией станут еще 
крепче».

Пресс-конференция представителей 
германского отраслевого сообщества 
включала в себя презентацию грядущей 
выставки в Ганновере Ligna 2015.

***
В деловую программу выставки 

«Лесдревмаш 2014» были также вклю-
чены ряд пресс-конференций отрас-
левых организаций и промышленных 
компаний, специальные секции по 
вопросам инвестиций в ЛПК России 
и развитию технологий глубокой пере-
работки древесины, круглые столы 
«Рынок древесного сырья в России» 
и «Тенденции мировых рынков ЛПК», 
научно-практическая конференция 
«Опустынивание и лесоразведение», 
конференция «Биоэнергетика: пел-
леты, брикеты, щепа, котельные и ТЭЦ 
на биотопливе. Технологии и рынок» 
и др. Два крупных тематических меро-
приятия провел и наш журнал. О них 
расскажем подробнее.

«ЛесПромИнформ» + 
«Лесдревмаш»

Стратегический информационный 
партнер выставки – журнал «ЛесПром- 
Информ» – в рамках деловой про-
граммы организовал два крупных тема-
тических мероприятия. 21 октября 
в Синем зале (при поддержке ЗАО 
«ЭКСПОЦЕНТР» и Союза лесопромыш-
ленников и лесоэкспортеров России) 
состоялась конференция «Производ-
ство древесных плит: перевооружение 

действующих и создание новых пред-
приятий». Генеральным партнером 
выступила компания Dieffenbacher, 
официальным партнером – компа-
ния Huntsman. Мероприятие было 
включено в программу форума «Лес 
и человек». 22 октября в зоне пре-
зентаций павильона 8.1 мы провели 
семинар на тему «Оптимизация систем 
управления и повышение доходности 
лесопильного бизнеса».

Конференция по плитному про-
изводству началась с рассмотрения 
ситуации на мировых рынках. Стар-
ший консультант Poyry Management 
Consulting Алексей Бесчастнов обо-
значил существенные региональные 
различия в предпочтениях в плитах, а 
также место России в мировом произ-
водстве. Было отмечено, что в нашей 
стране наибольшая инвестиционная 
активность наблюдается в производстве 
ДСП и плит OSB. При этом ни на одном 
из плитных рынков – ДСП, плит MDF или 
OSB – сегодня инвестору не обеспе-
чена спокойная жизнь. У большинства 
производителей характеристики плит 
сравнимы, а значит, на рынке останется 
тот, у кого продукция будет дешевле. 
Директор ЗАО «ВНИИДРЕВ» Александр 
Шалашов ознакомил участников конфе-
ренции с перечнем строящихся заводов 
для производства плит OSB, ДСП и MDF 
в России, их основными характеристи-
ками, а также перечнем строящихся 
заводов в Республике Беларусь. Кроме 
того, он представил статистические 
данные по производству всех видов 
плитной продукции в России. 

После рассмотрения потенциаль-
ных объемов производства плит в 

России старший консультант Института 
леса Финляндии METLA Евгений Лопа-
тин дал оценку сырьевых ресурсов 
с точки зрения доступной лесосеки 
по состоянию на 2014 год, а также 
доступности сырья, обозначил реги-
оны, перспективные с точки зрения 
размещения плитных производств. 

На конференции прошли пре-
зентации ведущих производителей 
оборудования, а также связующих 
материалов для плитных произ-
водств – компаний Dieffenbacher, PAL, 
Huntsman. Модератором конференции 
выступил главный технолог Консульта-
ционной фирмы «ПИК» Давид Щедро. 
В своем докладе он обозначил клю-
чевые задачи проектных организаций 
при создании производства плит на 
базе импортного комплектного обору-
дования, а также рассмотрел особен-
ности проектирования и компоновки 
производственных линий на примере 
ведущих предприятий.

Теорию и практику запуска инве-
стиционных проектов в лесной отрасли 
в своем докладе описал директор 
«Компании Вальтер» Евгений Валь-
тер, который предложил слушателям 
алгоритм реализации инвестицион-
ных проектов и проанализировал семь 
причин краха стартапов. Логичным 
продолжением его доклада стало рас-
смотрение примера пуска «Зиминского 
завода ДСтП», который входит в состав 
одного из крупнейших лесозаготови-
тельных и деревоперерабатывающих 
предприятий в Сибирском регионе. 
В своем докладе главный технолог 
этого предприятия Александр Филип-
пович рассказал об успешном монтаже 

оборудования и запуске производства, 
а также о ближайших планах пред-
приятия. Живой интерес участников 
конференции вызвала первая публич-
ная презентация завода Kastamonu 
– крупнейшего предприятия в Европе, 
построенного в ОЭЗ «Алабуга» Респу-
блики Татарстан. Руководитель реги-
ональных продаж «Кастамону Мар-
кетинг энд Трейд» Дмитрий Савин в 
своем докладе отметил, что завод 
станет самым крупным производите-
лем древесно-плитных материалов в 

мире, а группа Kastamonu, достигнув 
планки выпуска плит 6 млн м3 в год, 
войдет в четверку мировых лидеров 
деревообрабатывающей отрасли. На 
заводе в Татарстане установлено обо-
рудование таких производителей, как 
Siempelkamp, Steinemann, Wemhoener, 
Homag. 

Всего в работе конференции 
приняли участие около 100 предста-
вителей ведущих компаний отрасли 
– плитников, производителей и постав-
щиков оборудования и сопутствующих 

товаров для производства плит, тор-
говых сетей, производителей мебели, 
консалтинговых агентств и банков из 
Германии, Италии, Бельгии, Финляндии, 
Республики Беларусь и из различных 
регионов и городов России (Санкт-
Петербурга, Москвы, Омска, Ижевска, 
Иркутска, Вологды, Костромы, Кирова, 
Иркутской, Костромской, Вологодской, 
Ленинградской, Тульской, Томской, 
Московской, Тверской, Калужской 
областей, ХМАО–Югры, Республик 
Удмуртия, Коми и Карелия, Красно-
дарского и Алтайского краев). Среди 
слушателей были представители ком-
паний «Метадинеа», «Евразийский банк 
развития», «Лесплитинвест», «Югра-
Плит», «Кроношпан», «Кроностар», 
«Талион Трейдинг», Усольский фанер-
ный комбинат, Вышневолоцкий МДОК, 
«ПлитСпичПром», Вятский фанерный 
комбинат, «Биоресурс», «Союзлесмон-
таж», ДОК «Калевала», «Кострома-
леспроект», «Сотамеко плюс», ПДК 
«Апшеронск», «ГомельДрев», «Манрос- 
консалтинг», ЛХК «Алтайлес», Черепо-
вецкий фанерно-мебельный комбинат, 
Вохтожский ДОК, Нововятский лыжный 
комбинат, «Увадрев-Холдинг», «Палп-
Норд», «Асиновский завод МДФ», 
«Завод МДФ», «СВ-Строй» и многих 
других. 

На следующий день был проведен 
семинар по лесопилению. Главным 
экспертом семинара выступил гене-
ральный директор ОАО «Пиломате-
риалы "Красный Октябрь"» и президент 
ассоциации НП «Лесопромышленники 
Прикамья» Александр Суслопаров. 
Семинар начался с обзора отечествен-
ного и зарубежного рынка пиломатери-
алов. Как отметил старший консультант 
Poyry Management Consulting Алексей 
Бесчастнов, несмотря на стабильный 
рост потребления пиломатериалов в 
мире, по официальной статистике, 
потребление пиломатериалов в РФ в 
2013 году сильно сократилось. Рост 

Вот как прокомментировал свои впечатления от мероприятия 
Александр Филиппович, «Зиминский завод ДСтП»:

«Наше предприятие впервые участвовало в конференции с докладом. 
Считаю, что мероприятие удалось. Прозвучало много интересного и нового 
как в докладах участников, так и в кулуарных беседах. На высоте был моде-
ратор – Давид Щедро. Особенно хочу отметить ту энергию и, если можно так 
сказать, самоотверженность, с которой сотрудники журнала «ЛесПромИнформ» 
подошли к организации конференции. Все было сделано на самом высоком 
уровне. Спасибо им! 

Думаю, что такие научно-практические конференции должны проводиться 
регулярно. Они просто необходимы. Во всяком случае, мы в следующей кон-
ференции участвовать планируем. 

В качестве пожеланий на будущее скажу, что, конечно, хотелось бы видеть 
среди участников представителей ведущих российских НИИ и вузов. Надо ста-
раться привлечь к участию как можно больше ведущих специалистов плитных 
производств, чтобы повысить уровень и престиж конференции. 

Считаю также, что есть смысл по завершении мероприятия издавать сборник 
докладов или публиковать доклады в Интернете». 
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Мария Данилина, менеджер по рекламе и PR представительства SCM Group в странах СНГ:

– Посетители выставки «Лесдревмаш» не могли не обратить внимание на 
оригинальный дизайн стенда группы компаний SCM. Их вниманию была пред-
ставлена Frequency Wall («Звуковая волна») – инсталляция деталей разных раз-
меров, изготовленная из плит OSB, которые символизируют звуковые вибрации, 
возникающие в процессе обработки древесных материалов на станке. 

Среди прочего оборудования на стенде SCM демонстрировались два чрезвы-
чайно востребованных на рынке станка. Accord 30 FX, не имеющий аналогов пятио-
севой обрабатывающий центр с ЧПУ. «Умный» рабочий стол системы Pilot и моно-
литная портальная балка позволяют обрабатывать заготовки высотой до 250 мм.  

Solution MD R –  
универсальный односторонний кромкооблицовочный ста-
нок. Его высокая производительность достигается за счет 
уменьшения расстояния между обрабатываемыми деталями.

22 октября на стенде SCM состоялась торжественная 
церемония награждения 20 менеджеров компаний-дилеров 
из Российской Федерации и стран СНГ, отличившихся в сфере 
продаж оборудования SCM по итогам 2014 года. Им были 
вручены электронные гаджеты известной американской 
корпорации и почетные грамоты. Мероприятие такого рода 
организовано российским представительством SCM Group 
впервые. Всеобщее праздничное настроение поддержали ита-
льянские коллеги, исполнившие под аккомпанемент аккордеона 
несколько знаменитых и всеми любимых итальянских песен.

Александр Колюхов, генеральный директор представительства компании HOMAG в России:

– «Лесдревмаш 2014» – одно из самых ожидаемых и показательных событий рынка деревообработки. Не секрет, что 
деловая атмосфера выставки определяет ситуацию на рынке на весь последующий год. Можно с уверенностью сказать, 
что российский рынок деревообработки и производства мебели хотя и медленно, но развивается.

Важным показателем актуальности «Лесдревмаша» 
для HOMAG является внимание посетителей выставки к 
высокотехнологичному оборудованию и повышенные, порою 
даже завышенные, требования к качеству деталей мебели 
и деревянных изделий. Стремление предприятий выпускать 
продукцию на оборудовании с максимальной автоматизацией 
полностью совпадает с производственной политикой HOMAG. 
Инновационные решения и достижения, представленные 
на нашем стенде, получили высокую оценку производите-
лей мебели. Впервые в России была продемонстрирована 
технология бесшовного приклеивания кромки – laserTec. 
Показанные в работе обрабатывающий центр BMG 512 
и автоматический кромкооблицовочный станок KAL 310, 
оснащенные узлами LaserTec, поразили производителей 
качеством и оптической безупречностью обработки изде-
лий. Отрадно отметить, что уже в ближайшем будущем 
на предприятиях некоторых российских производителей 
будут установлены наши новинки: кромкооблицовочный 
станок KАL 310 был заказан крупнейшим производителем 
кухонь – компанией «Мария», обрабатывающий центр BMG 
512 приобрела фирма Mizantin из Санкт-Петербурга.

За время выставки стенд концерна HOMAG посетили 
более 2000 гостей. Производители делились идеями и 
планами по развитию мебельных и деревообрабатывающих 
производств, доверяя нам решение производственных задач. 
В принятии комплексных решений участвовали работавшие 
на нашем стенде представители заводов Brandt, Holzma, 
Ligmatech, Weeke, Butfering и разработчики программных 
продуктов концерна HOMAG.

Отзывы участников выставки 

Георгий Дадашов, руководитель отдела продаж ООО «Альянс Форест» 
(официальный представитель Prinz GmbH & Co KG в России):

– На выставке нам все понравилось. Количеством посетителей удовлетворены, с каждым днем проведения выставки их 
было все больше и больше. Прибыли все приглашенные нами клиенты. И было большое число людей, которые интересовались 
продукцией нашей компании и высказывали положительные мнения о предлагаемых нами технологиях цепного пиления.

Мы представили посетителям мобильную торцовочную установку ProfiCut light производства всемирно известной 
австрийской компании Prinz GmbH & Co KG. Это оборудование используется при распиловке пакетов пиломатериалов и 
круглого лесоматериала большого диаметра на всех предприятиях ЛПК России, являясь альтернативой более крупному 
и дорогостоящему оборудованию. Вот лишь некоторые плюсы установки: она обслуживается одним оператором, обе-
спечивает точность распиловки ±4 мм, у нее регулируемая мощность, малая энергоемкость, два стабилизатора пильного 
узла, автоматический механизм смазывания цепи во время эксплуатации, простой и удобный в обращении механизм 
натяжения цепи, предупреждающий ее поломку, установка проста в обслуживании и эксплуатации.

спроса в Азии (из-за роста эконо-
мики), а также в Европе (из-за роста 
биоэнергетического сектора) создают 
значительный региональный дефицит 
древесного сырья и определяют харак-
тер и направления торговых потоков 
древесной продукции. Новые произ-
водства развиваются там, где есть лес, 
рынок и дешевая рабочая сила. Высту-
пивший в продолжение темы глав-
ный редактор аналитического портала 
WhatWood Кирилл Баранов отметил, что 
Китай будет наращивать импорт плит-
ных материалов премиум-класса, в Япо-
нии и Европе можно рассчитывать на 
стабильные поставки дорогих сортов, 
на Ближнем Востоке – пользоваться 
конъюнктурой от случая к случаю. В 
Индии проблемы с тропической дре-
весиной и бурно растущее население 
создают перспективы для поставок в 
эту страну больших объемов хвойных 
пиломатериалов. 

Процесс внедрения современных 
лесопильных линий и оптимизации 
лесопильного производства, а также 
управления цепочкой поставок пило-
вочного сырья был продемонстрирован 
на примере группы компаний «Красный 
Октябрь» (Пермский край). Генераль-
ный директор ОАО «Пиломатериалы 
"Красный Октябрь"» Александр Сусло-
паров представил слушателям семинара 
комплекс оптимизационных решений, 
который позволил группе компаний 
добиться выхода пиловочника более 
75%, минимизировать производство 
пиломатериалов «нестандартной» 
длины, снизить процент отбраковки 
сырья из собственных заготовок не 
менее чем до 3%. Кроме того, на семи-
наре состоялись презентации новинок 
от производителей оборудования – 
шведской «Совмилл Консепт», амери-
канской USNR, австрийской Springer 
Maschinenfabrik AG и одной из самых 

успешных отечественных компаний 
«Автоматика-ВЕКТОР».

Среди слушателей были специали-
сты более чем из 30 лесозаготови-
тельных, лесопильных и деревообра-
батывающих предприятий России – из 
Москвы, Санкт-Петербурга, Кирова, 
Перми, Екатеринбурга, Архангельска, 
Севастополя, Республики Удмуртия, 
Тверской, Кировской, Владимирской, 
Калужской, Волгоградской, Свердлов-
ской, Новгородской областей, Красно-
ярского края, Ямало-Ненецкого авто-
номного округа и других регионов. 

Подготовили: Максим ПИРУС,  
Михаил ДМИТРИЕВ, Елена ШУМЕЙКО, 
Светлана ЯРОВАЯ, Ольга РЯБИНИНА,  

Юлия ВАЛАЙНЕ 
Использованы материалы пресс-центра 
«Лесдревмаш» и организаторов выставки 

Фото Максима ПИРУСА, Андрея ЗАБЕЛИНА, 
компаний-экспонентов 

Дмитрий Соколов, генеральный директор компании «AKE РУС»:

– «Лесдревмаш» входит в пятерку луч-
ших мировых выставок по деревообработке.  
И, конечно, компания «АКЕ РУС» не могла про-
пустить это событие. 

Традиционно в рамках выставки наша ком-
пания проводит презентации новинок. В этом 
году мы представили новую дисковую пилу 
Super Silent в улучшенной версии и алмазные 
фуговальные фрезы Harmony. О достоинствах 
новинок рассказал лично глава компании AKE 
Knebel GmbH Александр Кнебель.

Мы ощутили серьезный интерес посетите-
лей выставки к нашей продукции, которых, как 
всегда, в павильонах было много. Особенно 
большой их наплыв наблюдался во второй и третий день. Подводя итоги, уже сейчас можно сказать, что выставка про-
шла для нас весьма успешно. Благодарим всех, кто посетил наш стенд и проявил интерес к продукции нашей компании.
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Леван Кузьмин, генеральный директор ООО «Хёкер Политехник и Престо Пресен» 
(дочерняя компания Hoecker Polytechnik GMbH): 

На выставке «Лесдревмаш 2014» мы представили новинку – мобильную систему аспирации Vacumobil 350 JT. Эта 
модель всего несколько месяцев назад прошла аттестацию. Первый раз мы получили по ней открытую информацию от 
Hoecker Polytechnik примерно в марте-апреле и вот уже с гордостью показываем ее здесь.

Появление этого устройства вызвано необходимостью решить одну давно назревшую проблему. В нише оборудова-
ния для крупных предприятий, которым требуются системы аспирации на 50, 100, 150 тыс. м3 и более, решения давно 
найдены. А как быть средним и небольшим компаниям, арендующим помещения, в которых не хочется делать никаких 
серьезных перестроек? До сегодняшнего дня мы могли предложить нашим клиентам системы максимальной произво-
дительностью до 6 тыс. м3 – таково было ограничение на оборудование, которое устанавливается внутри помещений. 
Специалисты нашей компании давно задались вопросом, какие тут возможны решения, что можно сделать. Достаточная 
для выполнения поставленных задач производительность, высокое разрежение, взрыво- и пожаробезопасность, мобиль-
ность – вот основные моменты, на которых мы делали акцент. В конечном счете мы создали и испытали в Германии 
систему Vacumobil 350. 

Специфика использования в небольших по площади помещениях, как правило, не позволяет применять дополни-
тельные средства защиты, такие как системы искрогашения, предупреждающие возгорание материала внутри фильтра. 
Любой фильтр, который устанавливается внутри помещения, должен быть снабжен противовзрывными клапанами, выве-
денными наружу каналами длиной не более двух метров. При этом в момент взрыва возможен выброс пламени длиной 
до шести метров. Таким образом, при установке системы аспирации в помещении возникает опасность того, что в зону 
поражения могут попасть персонал, оборудование, несущие конструкции помещений. К сожалению, в силу специфики 
эксплуатации мобильных систем, использование стандартных противовзрывных клапанов оказывается бесполезным, а 
установить систему на высокую – высотой более двух метров – раму зачастую просто невозможно. Поэтому для подоб-
ных мобильных систем аспирации был разработан усиленный, очень прочный корпус специальной конструкции, который 
рассчитан на то, чтобы погасить энергию взрывной волны внутри системы без нарушения целостности ее конструкции. 
Все мобильные системы аспирации нашей компании могут быть оснащены автоматической системой пожаротушения 
опционально, а начиная с модели Vacumobil 250 оснащаются таковой в обязательном порядке. Мы рады сообщить, что 
в результате испытаний, проведенных немецкими специалистами, новая мобильная аспирационная система Vacumobil 
350 JT с производительностью по воздуху до 8,5 тыс. м3/ч выходит на российский рынок.

Сергей Романенко, генеральный директор «МДМ-ТЕХНО»:

– Ввиду сложившейся на рынке ситуации мы ожидали, что на выставке будет очень мало клиентов, и вели актив-
ную работу по их привлечению на стенд. Однако выставка нас приятно удивила: вполне живая, рабочая атмосфера с 
довольно высокой клиентской активностью – так можно оценить обстановку в залах 2-го павильона, где располагался 
и основной стенд «МДМ-ТЕХНО».

По поводу «итальянского» зала – надо признать: клиентская активность здесь была низкой, и вопрос тут скорее не 
к посетителям выставки (ведь они были в довольно большом количестве), а к организаторам, не обеспечившим проход 
посетителей в павильон № 3.

Стоит отметить более качественный, чем на предыдущей выставке, состав посетителей в этом году, что объяснимо 
– компании-участницы приглашали их на свои стенды заранее и целенаправленно. И так работали не только мы, но и 
наши коллеги, партнеры, конкуренты. Все экспоненты в ожидании низкой посещаемости приложили максимум усилий 
для привлечения клиентов к посещению выставки. Гости приезжали посмотреть конкретное оборудование и принять 
определенное решение. Мало было таких посетителей, кто оказался на выставке, чтобы «просто посмотреть», «изучить 
рынок», «прицениться» и т. д.

На будущее хочу отметить недочеты организаторов и высказать им несколько пожеланий. Во-первых, откровенно не 
хватало рекламы выставки – наружной, в печатных СМИ, на телевидении. Ничего такого не было, помимо регулярных 
e-mail рассылок. Нужно, наряду с компаниями, активней вести 
работу по привлечению целевых клиентов. И время проведения, 
и формат выставки изменились. Если организаторы выставочных 
мероприятий не будут меняться вместе с ними, выставки себя 
изживут – такую картину мы уже сейчас наблюдаем в регионах. 
Так же, как мы, экспоненты, постоянно применяем новые технологии 
в работе, так и организаторам выставок рекомендуем внедрять 
новые технологии по привлечению клиентов.

И еще – что касается стоимости участия: хотелось бы, чтобы 
цены были «в тренде», соответствовали актуальному состоянию 
рынка: уровень цен на «Лесдревмаш» сопоставим разве что с 
ценами для участия в выставке Ligna в Германии, а с учетом 
разницы в масштабах, уровне организации и эффективности для 
участников немецкая выставка и дешевле, и эффективнее.

Нина Иванова, заместитель директора российского представительства Cefla finishing:

– Компания Cefla finishing, хорошо известная в сфере про-
изводства оборудования для финишной отделки изделий из 
древесины и других материалов, традиционно принимает участие 
в этой выставке. В этом году на стенде демонстрировались авто-
матический распылительный станок Easy 2000 и вальцовый станок 
SP-1 с УФ-сушкой UV-R2. Также мы показывали образцы изделий 
из древесины, стекла, пластика, изготовленные на нашем обо-
рудовании – для наглядной демонстрации посетителям большого 
спектра возможностей станков Cefla.

Выставка «Лесдревмаш» всегда используется нами как место 
для встреч с хорошими знакомыми и старыми друзьями, являю-
щимися нашими клиентами и многолетними партнерами, а также 
как площадка для знакомства с потенциальными клиентами и 
установления новых деловых контактов.

За четыре дня работы выставки наш стенд посетили представители 110 компаний, по итогам общения специалисты 
51 компании проявили интерес к сотрудничеству с нами. Просторный и уютный стенд компании Cefla finishing способ-
ствовал созданию деловой обстановки и непринужденной атмосферы общения.

Мы надеемся, что посетители выставки – сотрудники производственных предприятий, которые общались с нами 
по вопросам улучшения производственного процесса, унесли с собой достаточный багаж знаний для развития своих 
предприятий.

Денис Барнатович, ведущий инженер управления реализации машин лесопромышленного комплекса 
ОАО «АМКОДОР»:

– Выставка заслуживает оценку «удовлетворительно», если воспользоваться традиционной пятибалльной шкалой. 
Хотелось бы порекомендовать организаторам увеличить время погрузки/разгрузки оборудования с автотранспорта с 
одного часа до двух.

Мы не привезли на этот раз свою технику, однако большим интересом у посетителей пользовались наши симуляторы 
управления харвестером и форвардером.

Незих Устюнкарли, генеральный директор компании Ustunkarli:

– Мы отмечаем тенденцию к замедлению развития российской 
экономики в последние несколько лет – вот и в этом году, примерно 
с апреля, лесопильный рынок России существенно снизил свои обо-
роты. События вокруг Украины, рост курса евро и доллара еще больше 
усложняют ситуацию, всеобщая нестабильность экономической и поли-
тической ситуации удерживает инвесторов от вложений в российский 
рынок. Возможно, все это наложило отпечаток на в целом спокойный 
фон выставки. Из четырех дней, в течение которых она проходила, 
только два были отмечены активностью посетителей, но поскольку 
мы были готовы к подобному развитию событий, то можно сказать, 
что «Лесдревмаш 2014» оправдала наши ожидания. В этом году мы в 
своей экспозиции сделали упор на ленточнопильные станки с кареткой 
для продольного раскроя бревен.

Мы довольны уровнем специалистов, пришедших на выставку, и обязательно вернемся в Москву в 2016 году.

Сергей Бельтюков, руководитель ООО «Русобалт Трэйд»:

– В целом выставка понравилась, организована была хорошо. В этом 
году на своем стенде мы представили рубильные машины Farmi Forest 
(Финляндия), Urban Kovo (Чехия), дровоколы Japa (Финляндия), косилки, 
кусторезы, мульчеры ORSI (Италия). 

Из новинок хочу отметить измельчители древесины от фирмы Terex 
(США), которые мы впервые привезли сюда – конечно, они не могли не 
заинтересовать гостей стенда. Мы довольны количеством потенциаль-
ных клиентов, установивших с нами контакт на выставке, но, конечно 
же, хотелось бы еще намного больше! Обязательно примем участие в 
выставке «Лесдревмаш» в 2016 году.
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Паоло Гаттеско, генеральный директор компании CMC Texpan:

– Отличная выставка! Организация, мероприятия, сервис, деловая программа – все на высоком уровне. Хочется отме-
тить большое число посетителей-специалистов на мой взгляд, их было существенно больше, чем на прежних выставках 
«Лесдревмаш».

Это не может не радовать, ведь именно профессионально подготовленные люди способны по достоинству оценить 
предлагаемые нами решения, общая нацеленность которых – интеграция в производство не отдельных станков, а полно-
стью укомплектованных производственных линий. Мы представили на суд публики результаты наших исследований и 
конструкторских разработок – технику из серии Eco: EcoFormer, EcoResinator, которая позволяет существенно снизить 
издержки в плитном производстве.

Думаю, завязавшиеся на выставке контакты приведут к подписанию контрактов с клиентами и взаимовыгодному 
сотрудничеству в ближайшем будущем. Мы верим в большой экономический потенциал России, и такие выставки, как 
эта, – хорошая возможность узнать рынок в деталях, наладить контакты со всеми, кто заинтересован в нашей продукции.

Иван Липовец, менеджер по продажам компании PAL s.r.l. (Италия): 

– В России мы всегда принимаем участие в двух выставках – «Лесдревмаш» и Woodex, как наиболее важных в 
лесопромышленной отрасли, которыми нельзя пренебрегать. И «Лесдревмаш» для группы компаний Imal-PAL всегда 
имела первостепенное значение. В этом году мы приняли решение изменить стратегию продвижения компании на 
российском рынке, так как до недавнего момента мы были здесь представлены слабо. И первый сделанный нами шаг 
в этом направлении – сотрудничество с компанией Eastconsult, взявшей на себя функции официального представителя 
на территории РФ. Мы представили эту компанию своим клиентам на выставке. Благодаря новому представительству 
мы можем предложить российским заказчикам не только производимое нами оборудование, но и услуги по оперативной 
доставке запчастей, оказанию сервисных услуг.

Мария Королева, исполнительный директор компании 
Polytechnik Luft- und Feuerungstechnik GmbH 
по работе с РФ и странами Восточной Европы:

– Компания Polytechnik уже в седьмой раз приняла участие в 
выставке «Лесдревмаш». Это знаковое событие для лесопромыш-
ленного комплекса Российской Федерации и прекрасная площадка 
как для встреч старых партнеров, так и для установления новых 
деловых контактов. Мы не только получили возможность попри-
ветствовать наших давних партнеров и коллег, но и были приятно 
удивлены количеством новых интересных контактов! Значит, 
невзирая на ситуацию на мировой политической и экономической 
арене, интерес к выпускаемой нами продукции высок. Считаю, 
что в дальнейшем бизнес в России будет активно развиваться!

Александр Хоффманн, 
генеральный директор  
компании Maier:

– Ни для кого не секрет, что на 
лесопромышленном рынке наблюдается 
определенный спад, поэтому, собира-
ясь на выставку «Лесдревмаш», мы не 
ожидали от нее многого. Первый день 
оказался совершенно пустым – в залах 
почти не было посетителей. В после-
дующие дни ситуация с посещаемостью 
значительно улучшилась, и в конечном 
счете мы остались удовлетворенными 
итогами работы на выставке. Здесь мы 
повстречались с нашими клиентами, обсудили новые проекты и увидели, что, несмотря на сложности, рынок продол-
жает развиваться. Мы чувствуем себя уверенно на рынке и видим будущее нашей компании в реализации серьезных 
проектов как по всему миру, так и в России.

Являясь частью международной группы компаний Dieffenbacher, мы работаем как в рамках ее проектов, так и ведем 
довольно много собственных, которые реализуем с нашими клиентами самостоятельно и напрямую. 

Тем не менее, приятно отметить, что большинство наших клиентов являются также и давними клиентами компании 
Dieffenbacher, что позволяет участникам нашей группы совместно разрабатывать оптимальные комплексные решения 
самых сложных технических задач и предлагать их своим деловым партнерам.

Наряду с традиционными направлениями – предложениями по модернизации предприятий и поставкам оборудо-
вания для древесно-стружечной промышленности, сильны наши позиции по пеллетному оборудованию. Мы видим в 
этом направлении хорошие перспективы, но все, конечно, зависит от политико-экономической ситуации в мире. Боль-
шое число наших клиентов делают заявки на модернизацию производств, но действуют с осторожностью, и их можно 
понять. Сказать точно, как будет развиваться ситуация на рынке, очень сложно: мы можем с уверенностью ответить на 
все вопросы, связанные с технической составляющей оборудования, но не знаем, каким в ближайшем будущем будет 
положение в экономике. И все же хочется верить, что скоро в международных отношениях наступит долгожданная 
разрядка и поступательное развитие бизнеса продолжится.

Джонни Карл, директор по продажам в России, странах СНГ и Балтии компании Dieffenbacher:

– Количество посетителей на «Лесдревмаше» в этом году, безусловно, меньше, чем два года тому назад, но это 
было ожидаемо: уже на этапе подготовки к выставке от многих своих клиентов мы узнали, что они отказались от ее 
посещения. Тем не менее, здесь состоялось несколько очень перспективных встреч, и были проведены продуктивные 
переговоры. Какие-то из них были запланированы заранее с целью обсуждения уже существующих проектов, другие же 
обернулись для нас новыми контактами и интересными предложениями. По большей части они касались производства 
древесно-стружечных плит.

Создание нового завода требует больших инвестиций. С ними и раньше дело обстояло не очень просто, а сейчас 
международная обстановка отнюдь не способствует улучшению положения вещей в этой сфере. Последние события 
привели к замедлению развития некоторых из проектов, в которых мы принимаем участие, однако ни наши клиенты, 
ни мы не отказываемся от них, а изыскиваем дополнительные возможности финансирования. И нам есть чем гор-
диться – в начале года был подписан большой договор на поставку технологической производственной линии для 
ООО «СТОД». Сейчас этот проект полностью разработан и уже вышел на стадию реализации: мы проводим постоянные 
консультации с клиентом по рабочим вопросам, приступили к производству оборудования, а поставка начнется в 
начале 2015 года. Ориентировочный срок пуска новой линии – конец 2015 года. Завод производственной мощностью 
500 тыс. м3 плит OSB в год (при необходимости мощность можно увеличить до 750 тыс. м3) будет производить из 
осинового сырья плиты любого класса – от 1-го до 4-го. Мы обсуждали с клиентом возможность последовательного 
расширения производства, однако фирма ООО «СТОД» предусмотрительно решила сразу же приобрести максимальную 
комплектацию, в частности, две линии подготовки материала вместо одной.

Совсем недавно мы заключили еще 
один крупный контракт по оборудова-
нию для выпуска древесно-стружечных 
плит – с компанией ОАО «Фанком», 
входящей в группу «СВЕЗА». По этому 
проекту уже есть определенность с 
финансированием.

Александр Хоффманн (Maier), Светлана Яровая («ЛПИ»), 
Джонни Карл (Dieffenbacher), Елена Шумейко («ЛПИ»),  
Фолькер Китцельманн (Dieffenbacher), Елена Шенфельд (Maier)

Александр Демидов, менеджер по продажам ЗАО «ИНОК»: 

– У компании «ИНОК» более чем 20-летний стаж работы 
на рынке лесоматериалов: мы первыми в России освоили про-
изводство крупноформатных многослойных древесных плит из 
цельных ламелей с высокими прочностными характеристиками.

Несмотря на то, что основной профиль выставки – это обо-
рудование, интерес к нашему стенду превысил все ожидания.  
В результате общения с посетителями и специалистами мы 
поняли, что на внутреннем рынке наш продукт очень скоро 
будет пользоваться повышенным спросом. Сегмент трехслой-
ных плит слабо развит на российском рынке, и до появления 
нашего производства даже импорт подобной продукции носил 
эпизодический характер по причине ее высокой цены.

Самое главное впечатление от выставки – удовлетворение 
от подписания нескольких новых дилерских договоров. Отрадно 
отметить и множество хороших отзывов о продукте и нашем 
производстве.
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Константин Колотушкин, менеджер по продажам компании Heinolan Sahakoneet Oy:

– В целом мероприятие нам понравилась. Оно прошло на высоком уровне. Видно, что это действительно ведущая 
выставка в России по лесной тематике. Мы представили здесь свою новую разработку – лесопильную линию Heinola 
SL 100. Это оборудование подходит для заводов, только осваивающих новые технологии выпуска пиломатериалов, где 
на начальном этапе может быть ограничен объем доступного для переработки сырья.

Надеюсь, что установленные на выставке контакты приведут к деловому сотрудничеству, что станет поводом и в 
следующий раз участвовать в выставке «Лесдревмаш».

Дмитрий Жуков, начальник отдела маркетинга ООО ПО «Теплоресурс»:

– Выставка понравилась. А иначе и быть не могло! Из всех отечественных выставок в области ЛПК такая эффективная 
площадка только на «Лесдревмаше», ну, может, еще на Woodex. Мы традиционно представляли здесь свою основную 
продукцию – котельные для деревообрабатывающих предприятий и мебельных комбинатов. Показали две новинки, они 
обе предназначены для довольно узкого, специализированного рыночного сегмента. Первая новинка – это оборудование, 
предназначенное для сжигания шлифовальной пыли, образующейся от обработки деталей из плит MDF и ДСП и ламината; 
оно особенно интересно представителям фанерных, плитных и мебельных производств. Вторая новинка – это модульные 
пеллетные котельные; думаю, что потребность в них будет постоянно увеличиваться за счет роста внутреннего рынка 
гранулированного топлива.

В целом посетительской активностью выставки мы довольны. Пик посещаемости традиционно пришелся на второй и 
третий дни. Были новые знакомства с потенциальными заказчиками, но главным образом эта выставка – место для встреч 
и проведения переговоров с деловыми партнерами по предварительной договоренности. С организацией выставки тоже 
все было хорошо – рабочие вопросы подробно прописаны на сайте организаторов «Лесдревмаша»; если и возникали 
какие-то мелкие недоразумения, то все решалось быстро и очень корректно. Пока планов отказаться от участия в сле-
дующей выставке нет, однако за два года может произойти очень многое... Пока же будем работать над закреплением 
результатов выставки «Лесдревмаш 2014». 

Виталий Гербольд, начальник отдела продаж по СНГ компании Hans Hundegger Maschinenbau GmbH:

– Компания Hans Hundegger Maschinenbau GmbH представила на выставке все лучшее из широкого ассортимента 
своего оборудования, которое пользуется заслуженным спросом у профессионалов деревянного домостроения. На 
российском рынке сейчас эксплуатируются более чем 110 станков, и с каждым годом эта цифра растeт. Универсальные, 
автоматически быстро перенастраиваемые станки требуются во всех секторах деревообрабатывающей промышленности. 
Они используются для изготовления деревянных рам, элементов домокомплектов для строительства бревенчатых домов, 
домов из клееного бруса, каркасного домостроения, домов по технологии Massiv-Holz-Mauer (MHM) и производства 
стропильных частей для всех видов домов.

Один из популярных станков Hans Hundegger – деревообрабатывающий центр K2i, выпускается в разных моди-
фикациях – это может быть станок, обслуживаемый одним человеком, или мощный деревообрабатывающий центр 
для крупного завода по изготовлению домокомплектов. Такой деревообрабатывающий центр станет оптимальным 
решением для производства, где требуются гибкость технологического процесса, точность выполнения операций, раз-
нообразие возможностей обработки, и все это при высокой производительности. Заготовка любой длины с поперечным 
сечением от 20x50 до 300x1250 мм обрабатывается без обмеров, разметки и переоснастки оборудования. Профиль-
ные элементы блочных домов, тавровые про-
фили, круглый лесоматериал, многослойные 
элементы (пакеты) подаются в станок, где 
четко позиционируются и обрабатываются с 
высокой точностью. Система транспортировки 
и позиционирования с двумя захватывающими 
транспортными каретками гарантирует высо-
кую точность обработки балок криволинейной 
конфигурации.

Разумеется, деревообрабатывающий центр 
подбирается с учетом всех пожеланий клиента 
и производственных условий его предприятия. 
Такой подбор возможен благодаря модульной 
конструкции станка. На станки с модульной 
конструкцией можно устанавливать любые 
агрегаты, расширяя, при необходимости, воз-
можности оборудования.

Иван Пономарев, менеджер по продажам ООО «ИмпортТехСнаб»: 

– В целом от выставки остались положительные впечатления. 
Пусть мы рассчитывали на большее количество посетителей, а 
также на их «качество», но главное, что здесь состоялись встречи 
с перспективными потенциальными клиентами. 

На выставке нами были представлены все наши основные про-
дукты, в том числе: гидравлика Vickers, высококачественные конвей-
ерные цепи концерна FB, роликовые цепи производства известного 
завода Sugiyama Chain, режущий инструмент TTT – пилы и ножи для 
предприятий деревообработки. Мы отметили устойчивый интерес 
посетителей к представленной продукции.

Хочу подчеркнуть высокий уровень организации выставки. В то 
же время хотелось бы порекомендовать устроителям вести более 
активную рекламную кампанию для привлечения большего количества 
специалистов-посетителей и участников выставки.

Михаил Соляник, региональный менеджер по странам СНГ и Восточной Европы компании Freud:

– Выставка «Лесдревмаш» в очередной раз подтвердила свой статус крупнейшей в РФ и самой значимой для пред-
приятий российского ЛПК. Однако было явно заметно уменьшение выставочных площадей основных игроков рынка, 
особенно – иностранных. Учитывая снижение интереса в последнее время к выставкам как таковым, один из возможных 
путей их сохранения и развития – это объединение по срокам и местам проведения схожих по тематике выставок, что 
предоставляет потенциальным посетителям возможность ознакомиться со значительным спектром технологических новинок.

Если говорить о числе и качестве посетителей, есть определенное удовлетворение заинтересованностью гостей выставки 
в новых продуктах и технологиях на фоне кризисных явлений в экономике. Посетителей было больше, чем мы ожидали.

Мы представили на «Лесдревмаше 2014» новинки по всем направлениям обработки материалов, которыми занимаемся. 
Для первичной деревообработки и лесопиления – широкую гамму пил для пиления свежей древесины мягких пород 
с образованием большого объема опилок (специальная форма межзубной впадины и тефлоновое покрытие корпуса 
способствуют успешному пилению хвойной древесины высокой влажности). В сфере пиления панелей (плит ДСП, MDF 
и пр.) мы представили две важных новинки – пилы для пакетного пиления панелей серии X (особая форма и материал 
зубьев, новая конструкция корпуса обеспечивают отличный рабочий ресурс, при этом сохраняется очень выгодная для 
покупателя цена). Другая новинка – серия экономичных пил для форматно-раскроечных станков LG: особые конструк-
тивные решения позволили сохранить максимальный ресурс инструмента при существенном снижении цены.

С помощью представленной продукции мы старались продемонстрировать пути развития технологий режущего 
инструмента, предназначенного для достижения максимальной эффективности производства. Считаю, что нам это удалось.

Участие в таких мероприятиях было и остается для нас одним из важнейших способов прямого представления 
продукции, прямого контакта с теми, кто ею пользуется. Высокая концентрация на одной площадке специалистов в 
области деревообработки дает возможность максимально эффективно продвигать продукцию, консультировать клиен-
тов по вопросам правильного применения инструмента и эффективнее поддерживать связи с торговыми партнерами 
из регионов.

Ольга Малиенко, генеральный директор 
компании «БТС»:

– По нашему мнению, выставка – удачная. Мы с успехом 
представили отраслевому сообществу прицепы Lipe для пере-
возки щепы и торфа, загрузчик контейнеров, а также совершенно 
новый продукт – сепаратор Milston. Щеповозные прицепы Lipe, 
уже известные на российском рынке, пользовались вниманием 
разных групп посетителей.

Выставка была организована хорошо. Все вопросы решались 
оперативно. Мы принимали участие в ней совместно с другими 
финскими компаниями на общей площадке, координируемой 
Arvelin Oy.

«Лесдревмаш» – это крупный и значимый форум, на котором 
устанавливаются новые контакты и поддерживаются партнерские 
отношения. Мы планируем и в дальнейшем принимать в ней 
участие и будем рекомендовать ее нашим партнерам.
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Кира Карелина, региональный менеджер Carmac Group S.r.l:

– В этом году выставка была очень насыщенной. Она с каждым разом все лучше и лучше организована. Правда, 
итальянский павильон был будто «спрятан» от посетителей, и сначала казалось, что к нам заходило меньше народа, 
чем в другие павильоны.

Но оказалось, что это не так, и итогами выставки мы остались очень довольны! На стенде было очень много спе-
циалистов, интересовавшихся разными сторонами процессов деревообработки.

Особое внимание посетителей привлек наш лесопильный комплекс с головным станком PAC и автоматизацией загрузки 
и разгрузки, а также решения по индивидуальному проектированию и созданию лесопильных комплексов для обработки 
пиловочника диаметром до 500 мм. Обязательно приедем сюда снова!

Антон Кабанов, менеджер по продажам компании 
OI Seisakusho:

– Выставка в целом понравилась, посетители проя-
вили большой интерес к нашему оборудованию. Мы уста-
новили десятки новых контактов и получили много дело-
вых предложений.

Наша компания представила здесь новую ленточную 
пилу с заранее заданной задней кромкой и упрощенной 
вальцовкой, а также систему ленточнопильного оборудо-
вания для скоростного пиления на таких пилах. 

Мы обязательно будем участвовать в следующей 
выставке «Лесдревмаш» с нашим новым оборудованием 
и, возможно, вместе с компаниями-партнерами.

Оксана Усенко, ассистент отдела сбыта компании Linck: 

– Выставка прошла лучше, чем мы ожидали: мы 
встретили старых друзей и клиентов, с которыми 
уже давно сотрудничаем, а также познакомились 
с новыми потенциальными заказчиками и лицами, 
заинтересованными в сотрудничестве с нами. 

Компания Linck хорошо известна в России 
прежде всего своим высококачественным и высо-
копроизводительным оборудованием, предназна-
ченным для крупных предприятий. В связи с этим 
обстоятельством представители малых и средних 
предприятий ранее посещали наши выставочные 
стенды не так уж часто. Но на нынешней выставке 
мы смогли предложить решения и для этой группы 
потенциальных заказчиков, которые они могли оце-
нить благодаря презентациям уже реализованных 
нами проектов. 

«Лесдревмаш» была и остается нашей важней-
шей выставкой на территории России и, разумеется, 
мы будем принимать в ней участие и впредь. Орга-
низаторам выставки на будущее хотелось бы пожелать своевременно направлять экспонентам подробную информацию о 
деловой программе предстоящей выставки, в частности, для того, чтобы верно оценить необходимость активного участия 
в ней – не только в качестве слушателя, но и докладчика.

Дмитрий Святоха, руководитель регионального развития ООО «Канефуса инструменты»:

– Наша компания не первый раз принимает участие в выставке 
«Лесдревмаш». Результатами участия в этом году мы очень 
довольны: как всегда, выставка прошла на высоком уровне и в 
плане организации, и в плане привлечения целевой аудитории – 
так держать! Нас посетили много старых клиентов, много было 
установлено и новых контактов.

На своем стенде мы представили все виды продукции Kanefusa: 
ножи серии ST-1 для строгания древесины, насадные фрезы Enshin 
с самозажимными ножами, дисковые пилы для деревообработки, 
продольного, поперечного пиления, пилы для пиления ДСП и 
плит MDF, концевые фрезы (алмазные), сверла для присадочных 
станков и т. д. Думаю, полезной для потенциальных клиентов 
оказалась и информация о нашем сервис-центре в Москве, где 
осуществляется заточка алмазного и концевого инструмента, 
ножей, фрез и дисковых пил.

Алексей Намашко, менеджер по маркетингу и PR ООО «Палфингер Кран Рус»:

– ООО «Палфингер Кран Рус» уже не первый раз принимает активное 
участие в выставке и представляет свои решения в области подъемного 
оборудования.

Помимо экспозиции на красочном стенде в павильоне, компания совместно 
со своим партнером – ООО «Скания-Русь» на открытой площадке представила 
посетителям выставки современный сортиментовоз Scania P440, оснащенный 
популярным гидроманипулятором Epsilon модели M 100 L 97.

Использование этой техники дает безусловную выгоду для любой лесоза-
готовительной или деревообрабатывающей компании за счет ее технических 
характеристик, эргономичности и высокого КПД.

Благодаря высокой посещаемости стенда и большой концентрации целевой 
аудитории у нашей экспозиции на протяжении всей выставки мы обеспечили 
большое количество новых контактов и получили множество положительных 
откликов от пользователей продукции Palfinger Epsilon.

Татьяна Ставицкая, генеральный директор ООО «Гриджо Центр»: 

Несмотря на нестабильную ситуацию в экономике РФ и падение курса рубля, Griggio Group приняла участие в выставке 
и представила вниманию участников и посетителей яркий информативный стенд в лучших традициях итальянского 
дизайна. Он стал местом встречи дилеров компании из России, Белоруссии, Казахстана, Армении.

На выставке был представлен большой ряд самого современного оборудования для мебельного и столярного произ-
водства: новый форматно-раскроечный станок Quadra 400, станок линии Top Unica 500 Program 3, рейсмусовый станок 
PSA 530, настольный раундер GRA/N, а также полюбившийся российскому покупателю ручной кромкооблицовочный 
станок GB/M.

Очень популярны среди мебельщиков наш автоматический кромкооблицовочный станок Start 4/3 и токарный станок 
ТА 150 с набором резцов.

Вновь актуальной становится тема производства деревянных окон и потому предметом особого внимания гостей 
нашего стенда стали фрезерные станки Т 220 МК5 и T 210-TR-PL.

Надеемся, посетители по достоинству оценили стремление «Гриджо Центр» поощрить покупателей непосредственно 
во время проведения выставки: мы проводили специальные акции и предоставляли скидки на оборудование Griggio, 
«зафиксировав» курс рубля на уровне 51 за 1 евро. 

Возможно, именно благодаря этому решению, 
нам удалось оправдать затраты на выставку. Ведь 
в этом году итальянскую экспозиции «отселили» в 
3-й павильон, по сути отрезав от основного выста-
вочного пространства, а основная работа протекала 
во 2-м и 8-м павильонах. Не было даже указателей 
к павильону, где расположились итальянские экспо-
ненты, что вызвало недовольство всех участников, 
чьи стенды были представлены в 3-м павильоне.

И все же мы оцениваем – если не саму выставку, 
то свою работу на ней – позитивно. Будем ли мы 
участвовать в следующей? Время покажет. Возьму 
на себя смелость предположить, что с действую-
щими расценками за выставочные площади такие 
мероприятия очень скоро станут непозволитель-
ной роскошью...
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LIGNA ПРИНИМАЕТ ЭСТАФЕТУ
Как «Лесдревмаш» по праву считается одной из ведущих отраслевых выставок в нашей 
стране, так и ганноверская Ligna – в общемировом масштабе. А поскольку фактически 
для российских игроков рынка ЛПК она будет следующим серьезным мероприятием в 
Европе, ее презентация во время московской выставки собрала большое число заинтере-
сованных участников. 

Генеральный директор ООО «Дойче 
Мессе Рус» Светлана Федосеева рас-
сказала о деятельности компании и 
мероприятиях, которые ООО «Дойче 
Мессе Рус» проводит в России. 

ООО «Дойче Мессе Рус» – дочер-
няя структура немецкой выставочной 
компании Deutsche Messe AG, кото-
рая входит в десятку крупнейших 
компаний-организаторов мероприя-
тий (оборот в 2013 году – 312 млн 
евро). Среди основных выставок, 
устраиваемых Deutsche Messe AG, – 
знаменитая Ligna, главное событие 
для лесной и деревообрабатываю-
щей промышленности. В 2015 году 
выставка пройдет с 11 по 15 мая. Ее 
представили директор Ligna Кристиан 
Пфайффер, пресс-секретарь Анья Бро-
кйанс и представитель германской 
ассоциации деревообрабатывающих 
станков и промышленного оборудо-
вания VDMA Дэннис Бизельт.

По словам г-на Пфайффера, «на 
Ligna 2015 ожидается около 1600 экс-
понентов почти из 50 стран. Выста-
вочная площадка ганноверского ком-
плекса огромна: общая площадь 25 
павильонов превышает 456 тыс. м2, 
открытые площадки занимают при-
мерно 60 тыс. м2. Для проведения Ligna 
отводится обычно 10 павильонов, при-
чем организаторы стремятся органи-
зовать наиболее удобные маршруты 
для перемещения посетителей между 
стендами. Проходя по выставке, посе-
титель последовательно знакомится 

со всеми звеньями технологической 
цепочки предприятий лесной промыш-
ленности и деревопереработки. 

За пять дней выставки ее посети-
тели и участники устанавливают около 
двух миллионов деловых контактов, 
причем примерно одна треть всех посе-
тителей выставки приезжает исклю-
чительно на Ligna и параллельно не 
посещает никакие другие мероприятия. 
О важности выставки для индустрии 
свидетельствует то, что основные про-
изводители оборудования согласовы-
вают по времени выпуск своих новых 
линеек с проведением выставки. 

Участников и гостей Ligna 2015 
ждет целый ряд новаций. Во-первых, 
Wood Industry Summit, мероприятие 
особого формата, где производи-
тели имеют возможность вступить в 
прямой и открытый диалог с колле-
гами, потребителями их продукции, 
а также с представителями науки 
и политики.

Второе тематическое направление 
Ligna 2015 – оборудование и техноло-
гии для обработки недревесных мате-
риалов – композитов и искусствен-
ных материалов, пластмасс. На Ligna 
большей частью выставляется дерево- 
обрабатывающее оборудование, и мы 
хотим обратить внимание посетителей 
на то, что зачастую эти машины могут 
быть универсальными и использоваться 
для обработки не только древесины 
и древесных материалов, но и других 
современных материалов. За счет этого 
мы собираемся расширить целевую 
аудиторию нашей выставки.

Важный тематический раздел 
выставки будет посвящен автомати-
зации и роботизации производства, 
– прежде всего, мебельного. На спе-
циально выделенной площадке будет 
организована тематическая экспозиция, 
посвященная использованию техно-
логий радиочастотной бесконтактной 
идентификации для автоматизации 

технологических процессов произ-
водства мебели. 

Особо отмечу: первый и второй 
дни выставки мы посвятим России, 
проводимые мероприятия будут обе-
спечены синхронным переводом на 
русский язык». 

 «Настоятельно рекомендую всем 
заинтересованным лицам из России 
посетить Ligna 2015 в Германии, –  
сказал Дэннис Бизельт. – Приведу 
лишь пару цифр и фактов, которые 
говорят о масштабности мероприя-
тия: одна из компаний, которая будет 
выставляться в Ганновере в 2015 году, 
уже заявила о своих планах смонтиро-
вать на выставке производственную 
линию длиной свыше 100 м! На этой 
линии для демонстрации возможно-
стей техники будут производить более 
100 деталей в день, причем это будут 
детали высочайшей степени сложности. 
История не знает фактов монтажа столь 
сложного и внушительного по габа-
ритам оборудования на выставочных 
площадях. Одновременно на монтаже 
будут задействованы 150 человек, 
работать они будут две недели подряд. 

Другой крупный экспонент заяв-
ляет для своего стенда такую мощ-
ность потребляемой электроэнергии, 
которая сравнима с энергопотребле-
нием города средних размеров. В его 
экспозиции будут представлены 40 
станков разной мощности и размера, 
в работе будут задействованы 350 
человек персонала, которые говорят 
на 160 языках! Это я к тому, что на 
Ligna можно приезжать из любой 
страны мира, будет с кем поговорить. 
Не удивлюсь, если стендов, где гово-
рят по-русски, в Ганновере окажется 
больше, чем на "Лесдревмаше". То, что 
вы не знаете немецкого, не повод не 
ехать на Ligna», – с улыбкой подвел 
итог мероприятию г-н Бизельт.

Подготовил Максим Пирус
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Формат SICAM значительно отли-
чается от принятого в мировой прак-
тике традиционного формата многих 
выставок, когда участник, арендуя 
выставочную площадь, застраивает 
стенд по своему усмотрению: делает 
его многоэтажным, организует на пло-
щадке стенда бар или ресторан, обу-
страивает зону переговоров и т. д. На 
SICAM застройка всех стендов стан-
дартная, а отличаются стенды лишь 
размерами, названием, указанным на 
фризе, и типом выставляемой продук-
ции. В каждом зале есть барная зона, 
где любой пришедший на выставку 

может подкрепиться, угоститься предо-
ставляемыми бесплатно прохладитель-
ными напитками или выпить чашечку 
настоящего итальянского эспрессо. 
Идея в том, чтобы посетители как 
можно больше времени могли уде-
лить осмотру стендов и общению с 
экспонентами.

«SICAM – это место встречи про-
фессионалов, мысли которых заняты 
только работой!» – отметил генераль-
ный директор выставки Карло Джобби. 
Поэтому с первых дней существова-
ния этого проекта его организаторы 
решили, что участники и посетители 

выставки с момента прибытия в Пор-
деноне должны быть окружены посто-
янной заботой. Для тех, кто приезжает 
сюда на автомобилях, есть хорошо 
организованная парковка, которая в 
следующем году будет расширена, о 
чем сейчас активно ведутся перего-
воры с муниципалитетом Порденоне. 
К услугам тех, кто прибывает воз-
душным транспортом, от аэропортов 
Тревизо и Венеции бесплатные авто-
бусы, которые доставляют участни-
ков и гостей выставки в Порденоне и 
обратно. Посетители, зарегистрировав-
шиеся на сайте www.exposicam.it, сразу 
же проходят на территорию выставки, 
не тратя время на оформление доку-
ментов. Словом, организаторы выставки 
позаботились о создании таких условий 
работы участников и посетителей, кото-
рые позволяют сконцентрироваться 
исключительно на общении с дело-
выми партнерами и потенциальными 
клиентами, не отвлекаясь на органи-
зационные вопросы.

Важно отметить, что SICAM вхо-
дит в перечень выставочных меро-
приятий Италии, сертифицированных 
по системе ISFCert, которая соответ-
ствует строгим международным стан-
дартам качества ISO 25639. Со дня 
основания SICAM получила признание 
мирового выставочного сообщества и 

SICAM – место встречи 
профессионалов!

С 14 по 16 октября в итальянском городе Порденоне в шестой раз прошла международная 
выставка компонентов, полуфабрикатов и аксессуаров для мебельной промышленности 
SICAM. На площади 13 тыс. м2 498 участников из 33 стран мира представили множество 
качественных продуктов и решений для применения в сфере производства и дизайна 
мебели. Выставку посетили 17 тыс. специалистов из разных стран мира.

была определена в категорию выста-
вок, аккредитованных международной 
ассоциацией отраслевых выставок UFI 
(l’Uniondes Foires Internationales), пра-
вилам которой следуют все мировые 
выставки. В этом году SICAM в оче-
редной раз подтвердила свой статус и 
доказала свою значимость и востребо-
ванность, ведь представители мировой 
мебельной индустрии в условиях про-
должающегося экономического кри-
зиса чувствуют потребность во встре-
чах с партнерами, поставщиками и 
конкурентами. Для них важно чувство-
вать себя частью единой системы, уча-
ствовать в обсуждении важных вопро-
сов и насущных проблем, в результате 
чего могут появиться идеи и предло-
жения для построения и реализации 
новых стратегических путей развития 
мирового мебельного рынка.

В этом году число участников 
увеличилось на 15%, основную часть 
новичков составили представители 
мебельной индустрии из стран Север-
ной Африки. «За последние несколько 
лет мы наблюдали большой интерес к 
нашей выставке представителей этих 
стран и решили, что настало время для 
тесного сотрудничества. Наше решение 
было одобрено Министерством эконо-
мического развития Италии, которое 
оказало нам существенную поддержку 
в организационных вопросах, связан-
ных с участием в выставке компаний 
из стран Северной Африки», – ска-
зал г-н Джоби.

Такое внимание к выставке со сто-
роны министерства экономразвития 
страны неслучайно. Сегодня рынок 
производства мебели из древесины 
занимает второе место в промыш-
ленности Италии по числу работаю-
щих компаний и по доле прибавоч-
ной стоимости, которая равна 8 млрд 
евро. Всего в 2014 году на мебельном 
рынке Италии будет задействовано 
около 367 тыс. человек, а до конца 
года в мебельной отрасли будет соз-
дано еще 7 тыс. рабочих мест, преи-
мущественно для молодежи. Несмо-
тря на всю сложность сегодняшнего 
положения дел в мебельной инду-
стрии Италии, она продолжает лиди-
ровать на мировом рынке. Спрос на 
итальянскую мебель благодаря опти-
мальному соотношению цены и каче-
ства остается на высоком уровне в 
странах Среднего Востока и Европы, а 
также в США и Китае. Сегодня экспорт 
продукции является движущей силой 

развития мебельного рынка Италии и 
составляет 61% общего оборота всей 
отрасли. При этом 84% всей экспорти-
руемой мебели приходится на изделия, 
сделанные из древесины. Развитию 
экспорта и освоению итальянскими 
компаниям новых рынков сбыта про-
дукции помогает и выставочная ком-
пания Pordenone Fiere, которая раз-
вивается, выполняя задачу продвиже-
ния итальянской продукции на миро-
вых рынках. По словам генерального 
директора компании Пьетро Пиччи-
нетти, следуя этой цели, в Порденоне 
активно продвигаются международные 
выставки по наиболее актуальным для 
Италии отраслям промышленности, 
такие как SICAM, Samulegno (выставка 
деревообрабатывающего оборудования 
и технологий) и Samumetal (выставка 
инструмента и технологий для метал-
лообработки).

Горячей новостью на выставке 
SICAM в этом году стало заявление о 
начале сотрудничества Pordenone Fiere 
с рынком Ирана, где древесина в про-
изводстве мебели играет первостепен-
ную роль. Выбор на Иран пал не слу-
чайно – тщательное изучение перспек-
тивных развивающихся рынков пока-
зало, что иранский рынок обладает 
большим неиспользованным потенци-
алом. После избрания президентом 
страны Хасана Роухани Иран открыл 
свои двери миру и укрепил дипло-
матические и экономические отноше-
ния с другими государствами. Сегодня 
ведутся переговоры о коллективном 

участии итальянских компаний в Меж-
дународной мебельной и архитектур-
ной выставке, которая пройдет в Теге-
ране с 5 по 8 января 2015 года. Ожида-
ется, что участие в этой выставке будет 
способствовать подписанию контракта 
о сотрудничестве между правитель-
ством Ирана и выставочным центром 
Pordenone Fiere сроком на пять лет. 
Этот договор положит начало развитию 
сотрудничества двух стран в области 
деревообработки, а для итальянских 
компаний откроет новый рынок сбыта 
мебели. Решению вопроса содействуют 
Торговая палата Италии и Итальянская 
торговая комиссия ICE, которая занима-
ется продвижением итальянского биз-
неса заграницей.

В заключение отметим, что 
16 октября в рамках выставки 
SICAM совместно с архитектурно-
дизайнерским журналом Interniо 
организаторы провели конференцию, 
посвященную использованию элемен-
тов дизайна при производстве мебель-
ных комплектующих. Дизайн ком-
плектующих – это сугубо професси-
ональная тема, но организаторы уве-
рены, что разработки в этой сфере 
могут помочь производителям мебели 
построить свою стратегию выхода на 
мировые рынки.

Следующая выставка SICAM прой-
дет в Порденоне с 13 по 16 октября 
2015 года.

Подготовила  
Елена ШУМЕЙКО
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Впервые собрание дилеров провели 
в итальянском городе Римини, на одном 
из главных производств SCM Group. Более 
40 специалистов по продаже из разных 
городов России и стран СНГ собрались, 
чтобы получить подробную информацию 
о линейке продуктов SCM Group, о новых 
станках и агрегатах, которые компания 
собирается выпускать в ближайшем 
будущем, обсудить вопросы, связанные 
с сервисной поддержкой. Кроме того, в 
повестку собрания входило посещение 
завода в Римини, демонстрационного 
зала, склада запасных частей, литейного 
завода и лаборатории акустики, вибрации 
и анализа уровня пыли.

«Большая доля наших продаж при-
ходится на дилеров, – отметил совла-
делец компании и председатель прав-
ления SCM Group Андреа Аурели, обра-
щаясь к участникам мероприятия с 
приветственным словом, – поэтому 
мы все чаще организуем подобные 
встречи. Для нас это возможность в 
прямом диалоге с вами узнать, как раз-
вивается рынок России и стран СНГ, 
что нам, как производителю, необхо-
димо предпринять, чтобы соответство-
вать его потребностям».

Синергия производителя и продав-
цов стала той самой основой, которая 
позволила концерну SCM Group в 2013 
году добиться наилучшего результата 
продаж: несмотря на непростую ситуа-
цию в мировой экономике, объем про-
даж составил 33 млн евро, что на 20% 
больше, чем в 2012 году.

ПРОИЗВОДСТВО БЕЗ ПОТЕРЬ
Достижению такого результата во 

многом способствовала и серьезная 
реорганизация структуры SCM Group, 
начавшаяся еще в 2009 году. Прежде 
всего она коснулась производствен-
ных площадок компании, на которых 
была внедрена концепция управления 

«лин продакшн» (англ. lean production 
– бережливое производство). Ключе-
вая цель такого управления – мини-
мизация всех видов потерь. Сначала 
эту систему применили на заводе SCM 
Group в Римини, а затем на нее пере-
вели и 17 других производств ком-
пании.

Для дилеров – участников встречи 
организовали экскурсию в цех сборки 
станков (Римини) и на производствен-
ное подразделение «Компоненты»  
(г. Вилла Веруккьо). Ее провел, попутно 
рассказав о результатах внедрения 
системы «лин продакшн», сотрудник 
индустриального подразделения SCM 
Group Бернакио Виченца.

Система бережливого производ-
ства на предприятиях SCM Group бази-
руется на четырех основных принци-
пах. Во-первых, это приоритет добав-
ленной стоимости: каждая произво-
димая операция должна приносить 
дополнительную пользу. Во-вторых, 
это синхронизация всех процессов 
производства, предполагающая, что 
каждую операцию необходимо выпол-
нить за определенный промежуток 
времени. В-третьих, это сведение к 
минимуму дефектов при производ-
стве станков или агрегатов. 

В соответствии с этим принци-
пом рабочий не может допустить брак 
и передать работу в таком виде на 
следующий участок производства.  
В результате удалось достигнуть суще-
ственного повышения качества про-
дукции на выходе: по статистике, с 
2011 по 2103 год число ошибок при 
производстве отдельно взятого обра-
батывающего центра из линейки тяже-
лого оборудования снизилось почти 
вдвое: с 200 до 78. В-четвертых, это 
36%-ное сокращение сроков поставки 
станка: теперь с момента размещения 

Диалог укрепляет отношения
Дилеры SCM Group встретились в Римини

Одно из направлений стратегии SCM Group – расширение дилерской сети и развитие тес-
ного сотрудничества с дилерскими компаниями. Следуя этому курсу, в сентябре нынеш-
него года московский офис компании совместно с региональным менеджером по Восточ-
ной Европе и странам СНГ Паоло Ломбардини и главой представительства SCM Group в 
странах СНГ Борисом Чернышевым организовал встречу с дилерами России и СНГ.

заказа на станок до момента его 
поставки заказчику проходит не 16, 
а 11 недель.

Также реорганизация включала 
в себя такую трудоемкую операцию, 
как перенос производства участков 
металлообработки и металлообрабаты-
вающих центров со всех фабрик SCM 
Group на территорию литейного завода 
в городе Вилла Веруккьо (регион Эми-
лья Романья). Теперь этот завод зани-
мается только механической обработ-
кой и изготовлением компонентов и 
комплектующих для станков. Здесь 
же создан центральный склад готовой 
продукции – линеек легкого и сред-
него оборудования, что существенно 
упрощает дилерам работу по транспор-
тировке станков из Италии в Россию.

ПО ПОСЛЕДНЕМУ  
СЛОВУ ТЕХНИКИ

В Вилле Веруккьо находится цен-
тральный склад запасных частей SCM 
Group.

Большое впечатление на дилеров 
произвела структура и уровень авто-
матизации склада. Он подразделя-
ется на несколько секций: крупнога-
баритных, мелких деталей и пр. Есть 
отсек для автоматизированной выдачи 
очень мелких компонентов – болтов 
и т.п. Один из рабочих инструментов 
операторов – электронное устрой-
ство, позволяющее считать штрихкод, 
наклейка с которым есть на каждой 
детали, и узнать всю необходимую 
информацию о запчасти: когда постав-
лена, для какого клиента. Запросы 
обрабатывает электронная система. 
План работы склада на день выво-
дится на монитор, все задачи ранжи-
рованы (отмечены как срочные, вто-
ростепенные, выполненные), здесь же 
отображается основная информация о 
заказах: тип деталей, количество. На 
складе работает 20 человек.

«Сейчас здесь хранятся запчасти 
на сумму 2,7 млн евро, – пояснила 
дилерам руководитель отдела зап-
частей SCM Group Алессандра Бене-
детти. – Всего 236 тыс. кодов про-
дукции – эта цифра свидетельствует 
о широте ассортимента. Подобными 
складами наша компания располагает в 
США, Китае, Сингапуре, Бразилии, Рос-
сии, но все они меньше по размеру».

НОВИНКИ
На выставочной территории пло-

щадью 3 тыс. м2 представлены и 

классические позиционные модели 
станков, и более тяжелое оборудова-
ние. На деловой экскурсии для диле-
ров представители московского офиса 
SCM Group постарались уделить осо-
бое внимание новинкам.

В частности, подробно останови-
лись на универсальном одностороннем 
кромкооблицовочном станке Solution 
MDR производства компании Stefani. 
Также продемонстрировали высокотех-
нологичную производственную линию 
System 5 SCM для обработки массива –  
производства дверей и оконных рам. 
«В этой линии мы применили весь наш 
40-летний опыт в классической обра-
ботке массива, – рассказал Борис Чер-
нышев. – Синергия технологий, дости-
гаемая, когда на двухсторонний шипо-
рез накручиваются магазины со сме-
ной инструмента, увеличивает гиб-
кость и производительность линии. 

А наличие сложных агрегатов 
позволяет удовлетворить даже самые 

высокие и нестандартные запросы 
клиентов, как, например, в заказе 
от производителя древесных плит 
Kastamonu».

Вообще, как отмечали на встрече 
руководители SCM Group, московский 
офис компании легко справляется с 
трудностями, что, в частности, под-
тверждает высокий уровень продаж 
наиболее нетипичного продукта из 
линейки тяжелого оборудования – шли-
фовальных станков DMC. «DMC – это, 
по сути, пустой ящик, который можно 
начинить любыми узлами и агрега-
тами, исходя из поставленных клиен-
том задач: от банального калиброва-
ния и чистового шлифования шпона 
или грунта до устранения царапин на 
поперечных элементах фасадов из мас-
сива или различных видов структу-
рирования, включая разнонаправлен-
ное с помощью планетарной группы, 
– пояснил г-н Чернышев. – И в дан-
ном “уравнении” всегда очень много 

Паоло Ломбардини 
и Борис Чернышев

Лаборатория акустики, вибрации и анализа уровня пыли

Участок сборки станков по методу «лин продакшн»

В производственном подразделении «Компоненты» в г. Вилла Веруккьо
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переменных. Надо рассчитать произво-
дительность, которая напрямую связана 
с качеством. И понятие “качество шли-
фования” очень индивидуально. Бывает, 
что можно совместить все функции в 
одной машине, но целесообразнее раз-
делить их на два станка. А ведь еще 
нужно учесть, какую площадь клиент 
может выделить под оборудование и 
в какой бюджет ожидает уложиться.  
И зачастую приходится искать компро-
мисс. Искать грамотно и в диалоге с 
клиентом. Подбор такого оборудова-
ния – одна из самых сложных задач и 
требует от продавца высочайшей ответ-
ственности и досконального понимания 
всей технологии. И даже при этом, как 
правило, без реальных тестов не обой-
тись. Только так заказчик до покупки 
точно поймет, что именно он получит 
за определенные деньги».

Организаторы экскурсии предло-
жили дилерам повнимательнее озна-
комиться с угловыми раскроечными 
центрами Gabbiani моделей А2, А3 и 
А4, предназначенными для раскроя 
не только плит ДСП, MDF, фанеры и 
шпона, но и таких материалов, как 
фиброцемент, аллюминий, сотовые 
плиты, пластмасса, керамика и т. д. 
Менеджер по продажам SCM Group 
Игорь Венславович рассказал о запа-
тентованной системе внешнего глав-
ного реза: рез выполняется дополни-
тельным пильным узлом с использова-
нием вращающегося стола, что позво-
ляет уйти от исключительно прямого 
реза в форме «полосы-квадраты» и 
сделать машину более гибкой и высо-
копроизводительной.

Также гостям рассказали о стан-
ках Universal HP, Zenith, Author, Uniflex, 

Rem, Pratix, Oikos, Integra, Ergon, клас-
сических станках Minimax, упаковоч-
ном оборудовании CPC, оборудовании 
для производства дверей, облицовки 
щитовых панелей, нанесения кромки 
и др. К слову, 5–7 февраля 2015 года 
на производственных площадках кон-
церна SCM Group пройдут технологи-
ческие дни Tdays «Оборудование для 
производства окон и дверей».

ОТЗЫВЫ УЧАСТНИКОВ 
ВСТРЕЧИ

В состав делегации дилеров вхо-
дили представители таких извест-
ных на рынке компаний, как «Биржа 
технологий», «Интервесп», «Торго-
вый дом “Негоциант-инжиниринг”» 
(Москва), «Премьер Инжиниринг 
(Санкт-Петербург), «Станкоград» (Ека-
теринбург), «Гравитон» (Хабаровск), 
W&T Group (Казахстан), «Титан» (Крас-
нодар), Lamacces (Молдавия), Krause 
(Калининград), Doligno (Украина), Arhar 
Engineering (РФ, Беларусь, Узбеки-
стан), «Зебравуд» (Беларусь). Неко-
торые участники поделились с нами 
впечатлениями от поездки.

Снежана Кузьмина, менеджер по 
продажам компании «Торговый дом 
“Негоциант-инжиниринг”», Москва: 
«Собрание дилеров в этом году 
пора¬зило меня своей масштабностью 
и плотной программой. Мы получили 
много ценной информации, которая 
будет мне полезна в продажах обо-
рудования SCM Group, при беседах с 
клиентами – поможет убедить их в 
том, что они покупают оборудование 
действительно высокого качества».

Дмитрий Янковский, директор ком-
пании W&T Group, Алматы: «Я впервые 

посетил завод такого масштаба! И то, 
что я увидел, совершенно отличается от 
представлений о заводе, которые у меня 
были до поездки. Сама возможность уви-
деть полный цикл производства обору-
дования SCM Group от момента посту-
пления заказа до конечной сборки про-
дукции для меня была уникальной! На 
моих глазах лист металла превращался в 
станину станка, а расплавленный металл 
приобретал форму изделия. Предприя-
тие SCM Group – это огромные производ-
ственные площади, где тысячи специа-
листов производят лучшее деревообра-
батывающее оборудование в мире. Меня 
переполняет чувство гордости – ведь 
я часть этой команды в Казахстане».

Екатерина Малыхина, директор по 
маркетингу компании Doligno, Харьков: 
«С учетом того, что мы не так давно 
стали дилерами концерна SCM Group, 
нам было очень интересно ознако-
миться с опытом ”старших товари-
щей” в решении насущных вопросов: 
борьба с конкурентами, правильный 
подбор оборудования, гарантийное и 
сервисное обслуживание оборудова-
ния. Кроме того, находясь на произ-
водстве, мы смогли не только получить 
информацию об абсолютно новом обо-
рудовании, но и лично познакомиться 
с сотрудниками разных отделов».

Никита Батушев, руководитель 
отдела мебельного оборудования кор-
порации «Интервесп», Москва: «Одним 
из важнейших пунктов программы дня 
дилеров SCM Group стало обсуждение 
стратегии работы группы компаний на 
рынке России и СНГ в краткосрочной 
и долгосрочной перспективе. Такой 
диалог всегда позволяет выстроить 
максимально эффективные отноше-
ния с нашим зарубежным партнером. 
Полученная на мероприятии информа-
ция о новом оборудовании SCM Group 
поспособствовала тому, что уже через 
месяц я заключил сделку на одну из 
новинок этого года – кромкооблицо-
вочный станок индустриальной серии 
SCM Solution MD. За годы работы кол-
лектив компании SCM Group сформиро-
вал крупное профессиональное сооб-
щество людей, стремящихся к разви-
тию своих компетенций. Корпорация 
“Интервесп” благодарит всех сотруд-
ников SCM Group за всеобъемлющую 
поддержку, позволяющую нам дости-
гать высоких результатов в продажах 
и сервисном обслуживании».

Текст и фото: Елена ШУМЕЙКО

Дилеры на территории центрального склада запасных частей SCM Group. 
В центре – руководитель склада Алессандра Бенедетти.
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Деловой тон форуму задала 
пресс-конференция, которая собрала 
в конференц-зале гостиницы Sand-
wirth представителей СМИ из Италии, 
Германии, Австрии, Словении, Слова-
кии, Польши, России и Беларуси. Вел 
пресс-конференцию директор по мар-
кетингу выставочной компании Klagen-
furter Messe Кристиан Фольнер. Перед 
журналистами выступили президент 
выставочных проектов Klagenfurter 
Messe Альберт Гюнцер и управляющий 
выставочным центром Эрик Халлегер, 
которые охарактеризовали Holzmesse 
как одну из крупнейших в Восточной 
Европе лесопромышленных выставок. 
Владелец одного из лесных наделов 
в Каринтии Йоханнес Вольмахер рас-
сказал о методах устойчивого лесовос-
становления, а представитель компа-
нии Hundegger Вальтер Фареншон – о 
примерах активного использования 
древесины в современном строитель-
стве, о планах компании на ближай-
шее будущее и о разработке нового 
программного обеспечения для обо-
рудования Hundegger.

Журналистам представили необыч
ный объект – самую высокую в мире 
– 100 м – смотровую башню Пирами-
денкогель, возведенную в 2013 году 
в Каринтии, в окрестностях озера 
Вёртер-Зее из бетона, металла, эле-
ментов из лиственной древесины, а 
также перекрестно склеенных панелей 
CLT. О конструкторских особенностях 
этого сооружения рассказал его глав-
ный архитектор Дитмар Каден. Он под-
черкнул, что в результате реализации 
нескольких оригинальных дизайнер-
ских решений спиральной конструк-
ции башни обеспечена прочность и 
надежность. На высоте 83 м распо-
ложена смотровая площадка, с кото-
рой открывается живописная панорама 
альпийских гор и озера в обрамлении 
пышной зелени. Красотами австрий-
ских Альп с высоты птичьего полета 
полюбовались и участники форума. 
Самые смелые из них смогли сполна 
оценить «фишку» сооружения, спу-
стившись с вершины башни к ее под-
ножию по горке длиной 120 м с укло-
ном 25°.

Деловая программа форума дело-
вой прессы продолжилась посеще-
нием экспозиции выставки Holzmesse, 
которая была развернута на терри-
тории выставочного центра Karntner 
Messe Klagenfurt. Вот уже много лет эта 
выставка-бьеннале привлекает боль-
шое число специалистов и менед-
жеров компаний, работающих в раз-
ных сферах лесопромышленного ком-
плекса: лесозаготовке, лесопилении, 
деревообработке, биоэнергетике, лес-
ном хозяйстве, столярном деле, дере-
вянном домостроении, производстве 
лесозаготовительной и строительной 
техники. Организаторы подготовили 
обширную программу для участников и 
посетителей Holzmesse. За четыре дня 
выставку посетили 22 тыс. человек, 
причем 35% приехали из-за рубежа 
(в том числе 69% – из Словении, 12% 
– из Италии, 11% – из Германии и 
5% – из Хорватии). Представители 

Форум прессы на Holzmesse
3 и 4 сентября в столице австрийского региона Каринтия, г. Клагенфурт, в рамках 
53-й Международной выставки по деревообработке и лесному хозяйству Holzmesse 2014  
(4–7 сентября) прошел 4-й Европейский форум отраслевой прессы, освещающей разви-
тие лесопромышленного комплекса Европы.

предприятий и организаций лесопро-
мышленного комплекса Австрии соста-
вили 66% общего числа посетителей. 
Согласно результатам исследования, 
проведенного консалтинговой компа-
нией Der Ladler, 84% посетителей отно-
сились к топ-менеджерам компаний и 
специалистам, принимающим актив-
ное участие в принятии инвестици-
онных решений. Этот факт подтверж-
дает репутацию Holzmesse как удоб-
ной площадки для проведения деловых 
переговоров, заключения контрактов и 
обсуждения планов о сотрудничестве.

В этом году в Клагенфурте свою 
продукцию – деревообрабатывающие 
станки, лесозаготовительные, транс-
портные и иные машины, инструмент, 
технологии, тяжелую технику и дру-
гое – на площади 50 тыс. м2 пред-
ставляли 502 компании из 22 европей-
ских стран. У стендов таких извест-
ных машиностроительных фирм, как 
Hundegger, Incoplan, Vollmer, Söder-
hamn Eriksson, Limab, Ledinek, Springer, 
Microtec, Primultini, WoodEye, Vecoplan, 
Urbas, Mebor, Paul, Baljer & Zembrod, 
EWD, Iseli, Weinig и другие, всегда было 
многолюдно. Впервые приняла уча-
стие в Holzmesse одна из крупнейших 
европейских компаний – производи-
телей деревообрабатывающего обо-
рудования: Homag. Особое внимание 
в этом году уделялось лесозаготови-
тельной и строительной технике, экс-
позиция по этой тематике была выде-
лена в отдельный раздел выставки: 
Holz&Bau, а экспонаты выставлены 
на открытой площадке.

Как всегда, деловая программа 
выставки в Клагенфурте была насы-
щена мероприятиями. Например, 5 
сентября прошел форум, посвящен-
ный деревянному домостроению. Осо-
бое внимание участники форума уде-
лили экономической целесообразно-
сти строительства деревянных зда-
ний в мегаполисах, а также пробле-
мам организации строительных площа-
док для возведения домов с исполь-
зованием деревянных конструкций в 
условиях больших городов.

Также 5 сентября на территории 
выставочного центра прошла кон-
ференция «Международный день 
лесника», на которой обсуждались 
вопросы развития лесного хозяйства в 
Австрии и во всем мире. В панельной 
дискуссии принимали участие предсе-
датель комитета по развитию лесного 
хозяйства Австрии Франц Тишенбахер, 

глава австрийской лесопильной ассо-
циации Кристофер Культерер, глава 
лесной промышленности Австрии Карл 
Торгерзен и представитель итальян-
ской ассоциации лесопромышленни-
ков и лесоэкспортеров Доменико Кори.

Следующая выставка Holzmesse 
пройдет в Клагенфурте с 1 по 4 сен-
тября 2016 года.

Подготовила  
Елена ШУМЕЙКО

Смотровая башня 
Пирамиденкогель,  
Австрия

Стенд компании Revotool  
на выставке Holzmesse-2014

Журналисты на 
европейском форуме 
отраслевой прессы, 

Клагенфурт, 2014 г.

Слева направо: Вальтер Фареншон (Hundegger), Йоханнес Вольмахер 
(владелец лесного надела в Каринтии), Дитмар Каден (главный 
архитектор башни Пирамиденкогель), Альберт Гюнцер (президент 
Klagenfurter Messe)

Holz&Bau - раздел лесозаготовительной  
и строительной техники на выставке Holzmesse-2014
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Для самого концерна Weinig 
выставка InTech – одна из важней-
ших в году. В ее подготовку вовлечены 
сотрудники всех подразделений пред-
приятия, от отдела системных реше-
ний до отделов обучения и сервиса.

За день до открытия выставки, 3 
ноября, Weinig организовал Междуна-
родную пресс-конференцию, пригла-
сив на него представителей ведущих 
отраслевых СМИ, в том числе журнал 
«ЛесПромИнформ». Директор по мар-
кетингу Клаус Мюллер и председатель 

правления концерна Weinig Вольфганг 
Пешл провели для гостей форума под-
робную экскурсию по выставке, рас-
сказав и об экспонатах, и об этапах 
развития концерна.

Выставка занимала 4 тыс. м2. Экс-
понаты разместили в шести демон-
страционных залах в соответствии с 
этапами производственного процесса 
и типами оборудования: строгание 
и профилирование, автоматизация и 
управление, инструмент и системы 
его заточки, раскрой по ширине и 

длине, сканирование и оптимизация, 
производство окон, дверей, мебели 
и плоских деталей, сращивание по 
длине, обработка торцов и попереч-
ная обработка.

Признавая, что все оборудование, 
представленное на InTech, заслужи-
вает внимания, остановимся на наи-
более ярких новинках.

Одна из них – четырехсторонний 
строгальный станок Powermat 2400, 
предназначенный для производ-
ства профилей для стеновых пане-
лей и мебельных фасадов. Основ-
ные его преимущества: превосходное 
качество поверхности заготовок на 
выходе при скорости обработки до 100 
м/мин., высокая производительность 
и экономичность. Благодаря системе 
PowerLock и программному обеспече-
нию PowerCom время, необходимое на 
переналадку, существенно сокращается. 
Кроме того, станок характеризуется 
расширенным функционалом: позво-
ляет выполнять 3D-рисунок на про-
филях ламелей, что в последнее время 
стало актуальным при изготовлении 
паркета, мебели и стеновых панелей.

Станок Powermat 700 – новейшая 
разработка, представляющая собой 
последнюю генерацию машин этого 
класса. Модель отличается множеством 
новшеств. В отличие от предыдущей 

Выставка InTech
технологическое наступление Weinig 2014

С 4 по 7 ноября на головном предприятии группы Weinig  в немецком городе Тауберби-
шофсхайм прошла 21-я домашняя выставка станков и производственных линий для об-
работки массивной древесины и плитных материалов InTech. На нее съехалось более 1,5 
тыс. специалистов-деревообработчиков со всего мира. Это единственная выставка, по-
зволяющая получить максимально полное представление о технике Weinig, увидеть все 
ключевые модели и решения, которые предлагает компания.

версии, она в большей степени ориен-
тирована на оператора. Повышена ком-
фортность управления. За счет того, 
что рабочий инструмент можно заме-
нять без дополнительных устройств, 
сокращается время, затрачиваемое 
на переоснастку. За счет изменения 
формы аспирационных устройств при 
отводе стружки и применения более 
эффективных моторов снижена энер-
гозатратность станка. За счет увели-
чения частоты вращения шпинделей и 
скорости подачи заготовок увеличена 
производительность станка, повышена 
безопасность его работы и надеж-
ность процесса.

Обрабатывающий центр с ЧПУ 
Conturex признан одним из самых 
высокопроизводительных станков в 
своем классе. На нем можно изготав-
ливать оконные, дверные и прочие 
элементы при минимальном участии 
оператора. При этом рабочий про-
цесс непрерывный и не зависит от 
конечной длины готовых профилей 
и типов их обработки. Следуя корпо-
ративному девизу «Weinig предлагает 
больше», инженеры концерна усовер-
шенствовали этот станок: на домаш-
ней выставке была представлена его 
версия Conturex 125 Vario, отлича-
ющаяся еще большей гибкостью. 

Новая модель оснащена столами с 
цанговым креплением – эта запа-
тентованная технология гаранти-
рует максимальную точность при 
работе с деталями. Станок позво-
ляет обрабатывать парные детали 
длиной до 1600 мм с торцовкой без 
сколов даже при выполнении про-
дольных пазов. На замену инстру-
ментов и оптимизацию рабочего про-
цесса требуется минимум времени, 
что на 20% повышает производитель-
ность. На выставке обрабатывающий 
центр Conturex 125 Vario был пред-
ставлен в рамках системного реше-
ния, разработанного специалистами 

1905 – Основана торгово-
производственная фирма Weinig.

1945 – Бертольд Вайниг запустил 
остановленное во время Второй миро-
вой войны предприятие.

1947 – Предприятие перепрофи-
лировано на выпуск деревообрабаты-
вающих станков.

1948 – Weinig начал серийное про-
изводство (первый в отрасли среди 
немецких предприятий).

1955 – Совладельцем предприя-
тия стал Георг Демут.

1964 – Подготовлена производ-
ственная программа по выпуску стро-
гальных машин.

1970 – Запущено одно из самых 
современных предприятий по выпуску 
машин для деревообработки.

1972 – Создано общество с огра-
ниченной ответственностью – GmbH 
& Co. KG.

1974 – Основано представитель-
ство Weinig Japan.

1975 – Запущено в серийное про-
изводство новое гидравлическое кре-
пление головки режущего инстру-
мента. Начато изготовление заточного 
оборудования. Начат выпуск систем 
автоматизации.

1976 – Основано представитель-
ство Weinig USA.

1979 – Начат выпуск станков для 
изготовления оконных профилей.

1980 – Основано представитель-
ство Weinig S. A. Schweiz (специали-
зация – изготовление инструмента 
и измерительной техники для него).

1982 – Основано представитель-
ство Weinig UK. Начали применять тех-
нологию джойнтирования.

1983 – Изменена структура акци-
онерного общества.

1984/87 – Предприятие приобре-
тено инвестором из Кувейта.

1988 – Предприятие преобразо-
вано в акционерную компанию.

1989 – Weinig вышел на биржу.
1992 – Предприятие расширено 

за счет присоединения фирмы Waco, 
специализирующейся на высокоско-
ростной строжке.

1993 – Предприятие расширено 
за счет присоединения фирмы Dimter, 
специализирующейся на оптимизиру-
ющей торцовке и прессовании.

1995 – Основано представитель-
ство Weinig Australien и China.

1997 – Открыто производство в 
Китае, г. Яньтай.

1998 – Предприятие расширено 
за счет присоединения фирмы Grecon.

1999 – Представительство Weinig 
Japan полностью вошло в состав кон-
церна. Начат выпуск автоматического 
профилирующего центра Unimat 3000.

2001 – Предприятие расширено за 
счет присоединения фирмы Raimann, 
специализирующейся на роспуске дре-
весины.

2002 – Концерн Weinig AG ушел 
с биржи.

2005 – Начат выпуск обрабатыва-
ющего центра Conturex. Фирмы GreCon 
Dimter GmbH, GreCon Dimter Inc., USA и 
GreCon Dimter France полностью вошли 
в состав Weinig.

2007 – Предприятие расширено за 
счет присоединения фирмы LuxScan, 
специализирующейся на разработке 
технологий сканирования.

2009 – Основана дочерняя ком-
пания Weinig (Yantai) Woodworking 
Technology Co. Ltd.

2010 – Предприятие расширено за 
счет присоединения фирмы Holz-Her, 
специализирующейся на обработке 
плиточного материала.

2013 – Основано представитель-
ство Weinig Rus.

История развития концерна Weinig

Вертикальный обрабатывающий центр с ЧПУ 
Evolution 7405 4mat

Один из первых строгальных станков производства Weinig
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Weinig для деревообрабатывающего 
завода Dаehne в Германии.

Компактный и высококачествен-
ный многопильный станок VarioRip 
– это идеальное решение для малых 
и средних предприятий. Даже в базо-
вой комплектации VarioRip 310 отлича-
ется высококачественным оснащением 
и удобством в эксплуатации. Быстрая 
переналадка станка возможна благо-
даря запатентованной системе крепле-
ния пильных полотен Quickfix. За счет 
запатентованной системы SafetyPlus 
работа на станке максимально безо-
пасна для оператора. Машину можно 
дополнительно оснастить одной или 
двумя подвижными пилами, которые 
в сочетании с автоматической систе-
мой оптимизации доски по ширине 
позволяют получить максимальный 
полезный выход. Модульная конструк-
ция станка VarioRip позволяет удо-
влетворить любой запрос заказчика.  
В обновленной версии, которую пред-
ставили на выставке, у станка есть 
функция автоматического измере-
ния ширины материала на входе; по 
результатам этого измерения машина 
сама подбирает оптимальную карту 
раскроя. Кроме того, станок оснащен 
прибором для маркировки готовых 
изделий, что значительно облегчает 
дальнейшую работу с полученными 
деталями.

Внимание многих посетителей при-
влекла модель высокопроизводитель-
ного торцовочного станка OptiCut S 
90 Speed производства фирмы Dimter, 
входящей в группу компаний Weinig. 
Станок позволяет выполнять точный 
раскрой заготовок по длине и пози-
ционирование с точностью до ±0,1 мм, 
при этом поверхность распила отлича-
ется высоким качеством, а количество 

сколов минимально. Дополнительный 
узел Superdrill, помимо торцовки, за 
один проход выполняет дополнитель-
ную обработку детали. На пилу можно 
установить сверлильно-фрезерный 
узел, расположив его перед пиль-
ным диском, оснащенным вытяжным 
устройством. Это позволит сверлить 
вертикальные отверстия и выполнять 
поперечную обработку.

Еще одна новинка в линейке обо-
рудования Dimter – пресс для склеи-
вания щитов из массивной древесины 
ProfiPress модели L II 2500. От преды
дущей версии он отличается повышен-
ной производительностью, которая 
достигается за счет системы автома-
тического нанесения клея и механи-
ческой системы разгрузки. Массивная, 
тяжелая прижимная плита обеспе-
чивает точное выравнивание загото-
вок при прессовании. Кроме того, эта 
модель, в отличие от предшествующей, 
требует меньше времени на перена-
ладку при изменении размеров щита.

На отдельном участке экспониро-
вались новые станки производства 
Holz-Her. Среди них особого внима-
ния заслуживает вертикальный обра-
батывающий центр с ЧПУ Evolution 
7405 4mat. Он занимает не более 5 
м2 и рассчитан на четырехстороннюю 
обработку заготовки за один проход, 
без переналадки. Улучшенный высо-
коскоростной шпиндель мощность 
6,5 кВт с функцией автоматической 
смены шести инструментов позволяет 
выполнять контурное фрезерование, 
заострение, гравирование, профили-
рование, то есть расширяет возмож-
ности мебельщика при работе над 
дизайном стеновых панелей, фасадов, 
столешниц. Длина древесного полотна 
может достигать 3200 мм (при этом 

не требуются дополнительные держа-
тели), а высота – 920 мм. «Evolution 
7405 4mat позволяет производить вер-
тикальную обработку плиты и выре-
зать на поверхности узоры. Подав 
плиту на станок, мы получаем на 
выходе задуманный элемент. Оста-
ется лишь нанести кромку – и изде-
лие можно паковать и выпускать в 
продажу», – рассказал нам инженер 
компании Weinig Андрей Задворных. 
К слову, станок Evolution 7405 4mat и 
еще одна разработка Holz-Her – запа-
тентованная система нанесения клея 
Glue Jet недавно были отмечены в 
США наградой Challengers Award за 
инновационность.

Завершая экскурсию, организа-
торы показали нам интересный про-
ект системного решения, разрабо-
танного концерном Weinig для япон-
ского производителя паркета компа-
нии Soyano. Чтобы перенести паркет-
ное производство из Китая в Японию, 
заказчику понадобилось новое усо-
вершенствованное высокопроизво-
дительное оборудование. Команда 
инженеров Weinig сумела предложить 
оптимальный вариант, сконструировав 
для Soyano высокомеханизированную 
производственную линию, состоящую 
из трех участков: линии строгания, 
линии оптимизации и линии сращи-
вания. На экспозиции были представ-
лены части механизации для линии 
сращивания и почти в полном объ-
еме строгальный участок реального 
производства, которое будет создано 
в Японии. Участок строгального про-
изводства демонстрировался в работе 
непосредственно на выставке, а функ-
ционирование участка оптимизации 
с сортировкой по качеству и разме-
рам можно было оценить по видео 
представленному на стенде.

На выставке InTech демонстриро-
валось не только оборудование (всего 
более 50 единиц). Посетители могли 
ознакомиться с широким диапазо-
ном услуг концерна Weinig, в числе 
которых разработка инжиниринго-
вых проектов, техническое обслужи-
вание, поставки запасных частей, обу-
чение и пр.

Выбранный концерном для домаш-
ней выставки девиз «Технологиче-
ское наступление Weinig 2014» пол-
ностью соответствовал духу и мас-
штабу мероприятия.

Текст и фото: Елена Шумейко

инженер компании Weinig Андрей Задворных

В 1929 году в Ленинградском лес-
ном институте был организован пер-
вый в стране лесоинженерный факуль-
тет (ЛИФ). Его основателями считаются 
академик Н. Н. Павловский и профес-
сора Д. А. Попов и К. М. Ашкенази.

85 лет старейший лесоинженер-
ный факультет страны обеспечивал 
подготовку современных инженер-
ных кадров лесозаготовительного 
комплекса. Подготовлено более 12 
000 инженеров-технологов лесоза-
готовительного производства, обе-
спечивающих организацию заготовки 
древесины, первичной переработки 
и транспорта лесного сырья и 
лесопродукции.

С 1994 года на факультете орга-
низована многоуровневая подготовка, 
включающая 4-годичную подготовку 
бакалавров и 6-летнюю – магистров.

На 1 января 2014 года в состав 
лесоинженерного факультета входили 
кафедры: технологии лесозаготови-
тельных производств; сухопутного 
транспорта леса; водного транспорта 
леса и гидравлики; геодезии и строи-
тельного дела; высшей математики; 
физической культуры. С 1 сентября 
2014 года кафедры сухопутного транс-
порта леса и водного транспорта леса 
и гидравлики объединены в кафедру 
промышленного транспорта. Также в 
состав факультета входят межкафе-
дральная лаборатория САПР и ГИС, 
лаборатории гидравлики, лесозаго-
товительных производств, а также 
специализированные кабинеты и 
аудитории, оснащенные необходимым 
оборудованием.

В настоящее время на факультете 
обучается 1110 студентов. Коллектив 
факультета занимается подготовкой 
инженерных кадров для лесопро-
мышленного комплекса Российской 
Федерации и зарубежных стран всех 
континентов. Выпускники факультета 
работают во всех регионах России и 
во многих зарубежных странах на 

разных должностях – от мастера до 
менеджеров высшего звена, в научно-
исследовательских и проектных инсти-
тутах, на разных предприятиях лесного 
сектора экономики РФ.

Лесоинженерный факультет (ЛИФ) 
является не только кузницей инженер-
ных кадров, но и крупным центром по 
подготовке преподавателей и научных 
работников. В России нет, наверное, 
лесотехнических вузов, проектных и 
научных организаций, в которых не 
работали бы выпускники ЛИФ. Всего 
на факультете подготовлено 242 кан-
дидата и 26 докторов технических 
наук.

8 октября в рамках празднова-
ния юбилея ЛИФ состоялось заседа-
ние учебно-методической комиссии 
по лесоинженерному делу учебно-
методического объединения по обра-
зованию в области лесного дела.  
В заседании приняли участие пред-
ставители ведущих вузов России, в 
которых ведется подготовка специали-
стов в области лесозаготовительного 
производства: СПбГЛТУ, Московского 
государственного университета 
леса, Уральского государственного 
лесотехнического университета, 
Петрозаводского государственного 
университета, Северного (Арктиче-
ского) федерального университета, 
Сыктывкарского лесного института, 
Воронежской государственной лесо-
технической академии, Сибирского 
государственного технологического 
университета, Костромского государ-
ственного технологического универси-
тета, Поволжского государственного 
технического университета, Ухтинского 
государственного технического уни-
верситета, Братского государственного 
университета, Тихоокеанского государ-
ственного университета.

На заседании, которое прошло под 
председательством д-ра техн. наук, 
проф., зав. кафедрой технологии и 
оборудования лесопромышленного 

производства Московского государ-
ственного университета леса А. К. 
Редькина, члены учебно-методической 
комиссии обсудили проблемы и 
перспективы развития подготовки 
кадров для лесозаготовительной 
промышленности.

В ходе заседания было отмечено, 
что, согласно международным требо-
ваниям, выпускники, освоившие про-
грамму подготовки в области лесоин-
женерного дела, должны быть подго-
товлены к планированию процессов и 
решению задач, связанных как с при-
родопользованием, так и с обработкой 
древесины и недревесной продукции 
леса. Такой уровень подготовки спе-
циалистов призван не только удовлет-
ворить потребности промышленности 
в лесопродукции, но и сохранить лес-
ные экосистемы.

За последние 20 лет престиж 
лесоинженерных специальностей 
упал, сегодня выпускники школ 
нечасто предпочитают инженерные 
специальности, поэтому необходимо 
срочно решать проблему повышения 
престижности инженерного труда. 
Очевидно, что нынешний упадок обра-
зования в целом и непопулярность 
именно лесного образования в бли-
жайшее время приведут к нехватке 
кадров квалифицированных молодых 
специалистов в течение как минимум 
ближайших 10–15 лет и невосполни-
мому разрыву между поколениями 
специалистов.

Лесоинженерному факультету – 85!

В Санкт-Петербургском государственном лесотехническом университете имени  
С. М. Кирова прошли мероприятия, посвященные 85-летию лесоинженерного факультета 
СПбГЛТУ и 95-летию кафедры сухопутного транспорта леса.
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Кадровый голод лесозаготови-
тельных предприятий связан еще и 
с удаленностью лесозаготовительных 
предприятий от крупных населенных 
пунктов, отсутствием учреждений, 
обеспечивающих культурный отдых 
и досуг местного населения, а также 
со значительными ограничениями по 
бытовым удобствам по сравнению 
с жизнью в городских условиях. В 
результате выпускники лесотехни-
ческих вузов – как горожане, так и 
приехавшие на учебу с периферии 
– не изъявляют желания работать в 
поселках лесозаготовителей или жить 
в населенных пунктах, расположенных 
близ лесозаготовительных участков.

При множестве прочих проблем в 
сфере подготовки кадров ключевая 
состоит в том, что высшая школа раз-
вивается сама по себе, а промышлен-
ность – сама по себе. Одновременное 
реформирование высшего профес-
сионального образования страны и 
лесной отрасли, безусловно, усложняет 
процесс профессиональной подго-
товки инженера лесозаготовительного 
производства.

В соответствии с реформами 
лесной отрасли и принятием в 2006 
году Лесного кодекса лесозаготови-
тель должен обеспечивать не только 
эффективную заготовку лесных ресур-
сов и их обработку, но и охрану и вос-
производство лесов. Одновременно 
с внедрением добровольной лесной 

сертификации расширились и ужесто-
чились экологические требования к 
лесозаготовительному производству. 
Все это потребовало серьезных изме-
нений в учебных планах подготовки 
лесозаготовителей с расширением 
дисциплин лесохозяйственного и 
природоохранного профиля. Вместе 
с тем в результате реформирования 
высшего профессионального образо-
вания подготовка инженеров лесоза-
готовительного профиля оказалась 
ориентированной на глубокую пере-
работку древесины, а не на лесное 
хозяйство, как того требовали лесные 
реформы. И в новой редакции феде-
ральных образовательных стандартов 
2014 года это противоречие не было 
устранено.

По-прежнему серьезной пробле-
мой профессиональной подготовки 
лесоинженеров остается недостаток 
эффективных связей между работо-
дателями и высшими учебными заве-
дениями, отсутствие финансирования 
лесной науки. В реальной жизни 
сфера профессиональной деятель-
ности инженера-лесозаготовителя 
довольно широка. Он должен сочетать 
в себе качества и ученого, и произ-
водственника. Ведь инженер-ученый, 
не знающий проблем производства, 
как и инженер-производственник, не 
знающий проблем науки в своей про-
фессиональной сфере, это нонсенс. 
Необходима реализация совместных 

программ по субсидированию пред-
приятий, которые, приходя в вузы 
со своими нуждами и предложени-
ями, развивают исследовательскую 
компоненту.

Серьезные сложности возникают 
и при организации учебной и про-
изводственной практики. Оснащение 
лабораторной базы учебно-опытных 
лесхозов большинства лесных вузов, 
где проводится учебная практика, 
морально и физически устарело. 
Современное лесозаготовительное 
производство оснащено дорогими 
высокопроизводительными комплек-
сами, приобретение которых для 
организации обучения студентов без 
помощи отрасли невозможно. Орга-
низация производственной практики 
на базе малых лесозаготовительных 
предприятий, число которых состав-
ляет в настоящее время 95% всех 
компаний лесной отрасли, сопряжена 
со сложностями доставки студентов 
к месту практики, их размещения, 
организации питания и др.

Обучение бакалавров по мини-
мальной программе профессиональ-
ной специализации позволяет подго-
товить для производства бакалавра с 
широкой базовой основой. Но выпуск-
ники – специалисты вузов с широкой, 
но не специализированной професси-
ональной подготовкой на деле не вос-
требованы предприятиями отрасли. 
Стало обычным делом слышать от 

работодателей, что нынешнее обра-
зование не связано с потребностями 
лесопромышленного производства. 
Работодателям нужны выпускники, 
подготовка которых отвечает нуждам 
конкретного производства, но такие 
задачи не предполагают проектиро-
вания новых производств и создания 
новых технологий, на которые ориен-
тирована глубокая, фундаментальная 
вузовская подготовка.

Логика нынешних реформ выс-
шего профессионального образования 
такова, что в рамках бакалавриата фор-
мируются профессионалы-исполнители. 
Магистратура предназначается для того, 
чтобы предметно и методологически 
подготовить человека к руководящей 
деятельности на производстве или к 
научной деятельности, в частности в 
аспирантуре.

В настоящее время одним из важ-
нейших критериев оценки эффектив-
ности деятельности любого вуза явля-
ется востребованность выпускников. 
Согласно прогнозам развития ЛПК, 
можно ожидать значительное уве-
личение предложений рабочих мест 
для лесных инженеров, поскольку 
сейчас в РФ осваивается не более 
30% расчетной лесосеки и для более 
полного ее освоения очевидно необ-
ходимы именно такие специалисты. 
Следовательно, лесозаготовительным 
предприятиям необходимо теснее 
сотрудничать с отраслевыми вузами 
для корректировки и материаль-
ного обеспечения учебных планов 
специалистов лесозаготовительного 
производства.

Параллельно с заседанием учебно-
методической комиссии в СПбГЛТУ 
состоялось выездное заседание ред-
коллегии Лесного журнала, которое 
прошло под председательством д-ра 
техн. наук, проф. В. И. Мелехова. На 
этом заседании обсуждались про-
блемы научных журналов, посвящен-
ных лесной тематике, пути их взаимо-
действия и работы с разными базами 
цитирования, включая международные, 
такие как WoS и Scopus.

9 октября прошла 11-я Между-
народная научно-практическая кон-
ференция «Леса России в XXI веке». 
Основные научные направления С 
докладами на конференции выступили 
представители как ведущих лесных 
вузов России, так и известных фирм 
– производителей оборудования для 
лесозаготовительного производства: 

Oregon, Stihl, Bruks, Komatsu Forest, 
Ponsse. Они ознакомили слушателей 
с историй развития лесного маши-
ностроения и современными линей-
ками машин и оборудования для заго-
товки, транспортировки и обработки 
древесины.

Сотрудники лесоинженерного 
факультета СПбГЛТУ презентовали 
научные проекты, выполненные в 
рамках научной школы «Инноваци-
онные разработки в области лесо-
заготовительной промышленности и 
лесного хозяйства», которая вклю-
чена в реестр ведущих научных и 
научно-педагогических школ Санкт-
Петербурга, а также работы молодых 
ученых, выполненные в рамках Сту-
денческого бизнес-инкубатора лесо-
инженерного факультета (СБИ ЛИФ).

В частности, были представлены 
проекты, заявленные на конкурс луч-
ших инновационных проектов в сфере 
науки и высшего профессионального 
образования Санкт-Петербурга в 2014 
году: «Система машин для производ-
ства топливной щепы из порубочных 
остатков»; «Новые технические реше-
ния для повышения эффективности 
транспортировки лесоматериалов»; 
«Новые технические решения и тех-
нологические процессы для обработки 
низкотоварной древесины на лесо-
промышленных складах»; «Система 
машин для предотвращения лесных 
пожаров», а также проект, ставший 
победителем конкурса в номинации 
«Лучшая научно-инновационная идея»: 
«Системы машин и способ разработки 
ветровально-буреломных лесосек».

Следует особо отметить, что за 
последние пять лет коллектив факуль-
тета уже в четвертый раз побеждает 
в конкурсе на лучшие инновационные 
проекты в сфере науки и высшего 
образования Санкт-Петербурга. В 2009 
году в номинации «Лучшая научно-
инновационная идея» победил проект 
«Селективная окорка лесоматериалов», 
реализованный под руководством проф. 
И. В. Григорьева. В 2011 году в номи-
нации «Лучшее инновационное бизнес-
предложение» победил проект «Про-
изводство деревянных облицовочных 
покрытий из отходов деревообработки», 
выполненный под руководством проф. 
А. Р. Бирмана. В 2012 году в номинации 
«Лучшая научно-инновационная идея» 
победил проект «Новые технические 
решения для повышения эффектив-
ности обезвоживания и пропитки 

лесоматериалов». Руководитель про-
екта – доц. О. А. Куницкая.

Решением Ученого совета ЛИФ 
от 9 сентября 2014 года в рамках 
мероприятий, посвященных 85-летию 
лесоинженерного факультета при 
поддержке Союза лесопромышлен-
ников Ленинградской области, Санкт-
Петербургского научно-технического 
общества бумажной и деревообра-
батывающей промышленности (НТО 
«Бумдревпром») и малого иннова-
ционного предприятия ООО «ЛИД» 
был проведен всероссийский конкурс 
дипломных проектов по специальности 
«Лесоинженерное дело».

Дипломные проекты оценивались 
по полноте разработки поставленной 
задачи и расчетов, качеству выполне-
ния пояснительной записки и графи-
ческой части, степени самостоятель-
ности работы студентов, оригиналь-
ности конструкторских разработок, 
направленности тематики на удовлет-
ворение запросов производства, глу-
бине и оригинальности исследований, 
возможности внедрения в промышлен-
ность, экономической эффективности.

В конкурсе приняли участие 
работы студентов СПбГЛТУ, Уральского 
государственного лесотехнического 
университета, Воронежской государ-
ственной лесотехнической академии, 
Братского государственного универ-
ситета, Ухтинского государственного 
технического университета.

Заместитель декана ЛИФ по науч-
ной работе, проф. И. В. Григорьев 
вручил руководителям лучших работ 
дипломы победителей конкурса.

Коллектив факультета выражает 
глубокую признательность всем 
выпускникам и коллегам, принявшим 
участие в праздничных мероприятиях в 
связи с 85-летием ЛИФ, а также всем, 
кто прислал поздравления. Особую 
благодарность факультет выражает 
выпускникам, оказавшим помощь в 
подготовке и проведении юбилея: 
канд. техн. наук, генеральному дирек-
тору ЗАО «Рант» В. Д. Шкруму, гене-
ральному директору ЗАО «Кингисепп-
ский КЛПХ» Д. Б. Ханейху, директору 
по сбыту в СНГ фирмы Bruks Kloeckner 
GmbH В. И. Осипову и другим.

Игорь ГРИГОРЬЕВ,  
д-р техн. наук, проф.,

зав. кафедрой технологии  
лесозаготовительных производств 

СПбГЛТУ
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Но вслед за этим первым реальным 
шагом государства в сторону оптими-
зации процедуры должны последовать 
и другие решения, необходимые для 
создания эффективной системы кон-
троля торговли древесиной ценных 
пород, уверены специалисты Всемир-
ного фонда дикой природы (WWF).

Незаконные рубки 
ценных пород – проблема 
глобальная

В последние десятилетия, после 
распада Советского Союза и либера-
лизации торговли с Китаем, глобаль-
ной проблемой лесного сектора Даль-
него Востока России стали массовые 
незаконные рубки ценных пород, в  
т. ч. дуба монгольского и ясеня мань-
чжурского.

Анализ положения дел, проведен-
ный WWF и представленный в отчете 
«Незаконные рубки на Дальнем 

Востоке: мировой спрос на древесину и 
уничтожение Уссурийской тайги», кото-
рый находится в открытом доступе на 
официальном сайте организации, пока-
зал, что объем древесины дуба мон-
гольского, заготовленного для экспорта, 
в 2007–2010 годах превышал разре-
шенный в 2–4 раза. О сути проблемы 
еще в 2010 году в программе «Специ-
альный корреспондент» (выпуск «Тем-
ный лес») высказался Петр Диюк, кото-
рый в тот период был руководителем 
Управления лесным хозяйством При-
морского края: «Дуб положено было 
рубить в объеме 200 тыс. м3, а рубили 
и 800 тыс., и миллион. Каждый год».

Высокий уровень криминализации 
этого бизнеса недвусмысленно пока-
зал в 2013 году отчет Агентства эколо-
гических расследований (Environmental 
Investigation Agency) «Ликвидация 
лесов». В частности, в исследовании 
содержатся признания президента и 

старшего руководства одной из китай-
ских лесоэкспортирующих компаний, 
которая на Дальнем Востоке России 
арендует лесные участки и 14 лесо-
пильных предприятий, свидетельству-
ющие о многочисленных случаях неза-
конных лесозаготовок в деятельности 
компании, подкупе российских долж-
ностных лиц и других незаконных опе-
рациях в лесном секторе. Более того, 
согласно этим документам, компания 
на арендованных участках допускала 
перерубы, а заготовленная древесина, 
которая шла на экспорт, более чем на 
90% была сформирована из источни-
ков с высоким уровнем риска.

Эксперты отмечают, что высокий 
уровень нелегальных рубок и экс-
порта ценной древесины приводит к 
истощению ее экономических запасов 
и подрывает конкурентоспособность 
дальневосточной лесной отрасли. 
Незаконные лесозаготовки угрожают 

Экспорт ценных пород:  
от запрета к действенному контролю

В октябре Министерство природных ресурсов и экологии РФ приняло решение о сокраще-
нии перечня документов, необходимых для экспорта из страны таких ценных пород де-
рева, как дуб монгольский и ясень маньчжурский. Это решение стало важной и своевре-
менной мерой, позволившей снять чрезмерные административные барьеры, что должно 
облегчить жизнь ответственным лесоэкспортерам.

традиционным для жителей таежных 
районов видам деятельности, включая 
сбор кедрового ореха, лесное пчело-
водство, охоту и ловлю соболя. Еще 
одно серьезное и опасное последствие 
нелегальной рубки, например, дуба: 
уменьшение запасов желудей приводит 
к сокращению кормовой базы копыт-
ных животных и, следовательно, амур-
ского тигра и деградации ключевых 
мест обитания этого вида, занесен-
ного в Красную книгу России и мира.

Дуб и ясень –  
под охраной СИТЕС

Благодаря обсуждению проблемы 
массовых незаконных рубок ценных 
пород на заседании Госсовета по лесу 
при Президенте Российской Федерации 
в апреле 2013 года государство в лице 
Минприроды РФ наконец начало поиск 
путей ее решения. Результатом этой 
работы стало включение в марте 2014 
года дуба монгольского и ясеня мань-
чжурского в Перечень III Конвенции о 
международной торговле видами дикой 
флоры и фауны, находящимися под 
угрозой исчезновения (СИТЕС). В этот 
список включены ценные виды древес-
ных растений, для охраны и защиты 
которых предусмотрен особый режим. 
После включения ясеня маньчжурского 
и дуба монгольского в список СИТЕС 
экспорт древесины этих пород стал 
возможен только после предоставле-
ния в Росприроднадзор подтверждения 
легальности ее происхождения. По мне-
нию специалистов WWF, такое ужесто-
чение контроля экспорта дуба и ясеня 
стало важнейшей мерой государства по 

борьбе с незаконными рубками ценных 
пород и защите ресурса для ответ-
ственного лесопользователя.

Контроль или запрет?
Однако уже через несколько меся-

цев после вступления требований 
СИТЕС в силу стало понятно, что из-за 
недостатков процедуры мера, кото-
рая должна была носить регулирую-
щий характер, на практике преврати-
лась в запретную. При этом легальный 
ответственный лесной бизнес страдает 
наравне с «черными лесорубами». Об 
этих проблемах WWF России и лесо-
промышленники региона заявили на 
заседаниях по развитию лесного сек-
тора Дальнего Востока, организован-
ных Федеральным агентством лесного 
хозяйства во Владивостоке и Хабаров-
ске. В частности, представители лес-
ного сектора выказали крайнюю оза-
боченность задержками при выдаче 
разрешений, которые привели почти к 
полному прекращению экспорта дуба 
монгольского и ясеня маньчжурского. 
Лесопромышленники ссылались на 
постоянное обновление списка запра-
шиваемых документов, число которых 
превышает все разумные пределы.

Так, начальник отдела сертифи-
кации и экологии ОАО «Тернейлес», 
самого крупного на Дальнем Востоке 
поставщика лесоматериалов ценных 
пород, сертифицированных по стан-
дартам FSC, Олег Лисунов отметил, что 
в перечень необходимых документов 
входили и такие, которые не имеют 
прямого отношения к легальности 
заготовок: «Например, таксационные 

описания, выкопировки проектов осво-
ения лесов, акты осмотра мест рубок 
и др. При этом основным разреши-
тельным документом для использо-
вания лесов является лесная декла-
рация. Особенно возмущает запрос 
актов осмотра мест рубок, т. е. пока 
лесосеки не будут полностью отра-
ботаны и уполномоченным органом 
(лесничеством) не будет проведен 
осмотр, древесина останется лежать 
мертвым грузом на нижних складах 
предприятий. Учитывая, что лесома-
териалы – это продукт скоропортя-
щийся, такие задержки имеют нега-
тивные последствия».

Серьезным барьером в работе лесо-
заготовительных предприятий Олег Лису-
нов считает также длительные сроки 
рассмотрения заявок и выдачи разре-
шений, в первую очередь региональным 
представительством Росприроднадзора, 
а также федеральным агентством.

WWF России также выступил с 
заявлением о необходимости упро-
щения и совершенствования проце-
дуры выдачи разрешений на экспорт 
ценных пород в рамках СИТЕС для 
поддержки ответственного лесополь-
зователя и сохранения ареала амур-
ского тигра. Для устранения недостат-
ков в процедуре проверки легально-
сти происхождения лесоматериалов и 
выдачи разрешений на экспорт WWF 
России предложил принять ряд перво-
очередных мер, среди которых значи-
тельное сокращение количества доку-
ментов, требуемых для подтверждения 
легальности происхождения лесома-
териалов; переход на согласование 

Решаемые задачи:
1. Ускорение процесса согласо-

вания разрешительных документов и 
выдачи сертификата СИТЕС для участ-
ников ВЭД.

2. Уменьшение документооборота 
(многие операции выполняются авто-
матически).

3. Постоянное наличие инфор-
мации о заготавливаемой в ареале 
амурского тигра древесине ценных 
пород.

4. Оперативное межведомствен-
ное взаимодействие.

5. Дополнение (но не дублирова-
ние) системы ЕГАИС благодаря обра-
ботке информации не только по кру-
глой, но и по обработанной древесине.

6. Исключение демпинга деше-
вой, незаконно заготовленной дре-
весины на рынке благодаря прекра-
щению (либо существенному сокра-
щению) экспорта незаконно заготов-
ленной древесины.

Концепция предлагаемого 
подхода:

– Согласование разрешительных 
документов происходит автоматически 

благодаря созданию базы данных раз-
решительных документов, базы данных 
заявленной на экспорт продукции, а 
также возможности сравнивать объемы 
древесины, разрешенные к заготовке, 
с объемами, заявленными на экспорт.

– База данных разрешительных 
документов (договоры арендных отно-
шений, краткосрочные формы, напри-
мер, договора купли продажи) форми-
руется и обновляется органом испол-
нительной власти субъектов РФ (При-
морского, Хабаровского краев, ЕАО 

и Амурской области), на постоянной 
основе выдающих разрешение на заго-
товку древесины ценных пород.

– База данных разрешительных 
документов включает в себя весь 
минимально необходимый набор 
информации по лесопользователю, 
которому разрешена заготовка с ука-
занием ликвидного объема и пере-
вода этого объема через коэффици-
енты на объем сортиментов, вывезен-
ных из леса (вывозится меньше, чем 
заготавливается).

– К базе данных разрешительных 
документов имеют доступ органы, 
отвечающие за согласование выдачи 

сертификатов СИТЕС. Такими орга-
нами могут быть либо территори-
альные органы Росприроднадзора 
в городах Владивосток, Хабаровск, 
Биробиджан, Благовещенск, либо 
территориальный орган Рослесхоза 
(г. Хабаровск).

– Эти органы принимают заявле-
ния от участников ВЭД на согласова-
ние выдачи сертификата СИТЕС, на 
основе этих документов формируют 
и обновляют базу данных заявлен-
ной на экспорт продукции с обяза-
тельным указанием цепочки поста-
вок от лесозаготовителя до лесо-
экспортера (заявителя) и объемов 
продукции. Базы данных обладают 

накопительными функциями по объ-
емам продукции, заявленной на экс-
порт, и объемом древесины, разре-
шенной к заготовке по конкретному 
лесозаготовителю.

– Конечным действием при 
принятии решения о согласовании 
выдачи сертификата СИТЕС явля-
ется сравнение объемов, указанных 
в заявлении по конкретному лесоза-
готовителю, и объемов, разрешенных 
к заготовке этому лесозаготовителю 
(т. е. выполняется сравнение инфор-
мации из обеих баз данных с при-
вязкой поставок древесины лесо-
экспортера к конкретному лесоза-
готовителю).

Предложения WWF по оптимизации выдачи разрешений СИТЕС  
для экспорта древесины дуба монгольского и ясеня маньчжурского
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разрешений в регионе; создание базы 
заявок на экспорт и проведение опе-
ративного анализа при принятии реше-
ния посредством оперативного сравне-
ния объемов, представленных на экс-
порт, с объемами, указанными в раз-
решительных документах.

Прозрачность процедуры 
– важное условие 
эффективного контроля

К счастью для всех участников лес-
ных отношений, Минприроды прислуша-
лось к мнению заинтересованных сто-
рон и приняло ряд предложений WWF 
России об изменении процедуры выдачи 
разрешений на экспорт в рамках СИТЕС. 
Так, перечень документов, необходи-
мых для получения разрешения СИТЕС 
на экспорт дуба монгольского и ясеня 
маньчжурского из Российской Федера-
ции, теперь сокращен до трех наиме-
нований вместо десяти, а само согла-
сование переведено на уровень Депар-
тамента Росприроднадзора по Дальне-
восточному федеральному округу. WWF 
считает, что эти изменения в процедуре 
должны сделать систему СИТЕС более 
оперативной, так улучшится деловой 
климат и устранятся лишние админи-
стративные процедуры. Но это только 
первый шаг по оптимизации процедуры.

Чтобы система контроля заработала 
в полной мере, разрешительные доку-
менты по объемам заготовки должны 
быть полностью открыты для соответ-
ствующих ведомств и общественно-
сти, а процедура выдачи разрешений 
должна стать прозрачной. Значительные 
объемы древесины ценных пород заго-
тавливаются нелегально именно из-за 
отсутствия механизма сверки разре-
шенных к рубке объемов с объемами 
той древесины, которая заявляется 

на экспорт. Система выдачи разреше-
ний СИТЕС имеет все шансы поставить 
заслон «черным лесорубам» и корруп-
ционным схемам, но только при усло-
вии открытости и контроля данных по 
заготовке и экспорту древесины.

В качестве наиболее продуктив-
ной меры по повышению прозрачно-
сти системы контроля в этой сфере 
специалисты WWF России предлагают 
создать и сравнивать базы данных 
по разрешенным к заготовке и экс-
портируемым объемам древесины. 
Такой подход, как отмечают эксперты 
фонда, требует минимальной работы 
по вводу данных, однако дает воз-
можность предотвращения многократ-
ного использования разрешительного 
документа для экспорта определен-
ного объема древесины сверх раз-
решенного к заготовке в этом доку-
менте. Базы данных должны быть мак-
симально открыты для общественности 
с учетом защиты коммерческих тайн 
экспортеров. WWF уже представил 
государственным органам и бизнес-
сообществу проект таких баз данных, 
подготовленный с учетом мнений спе-
циалистов по отслеживанию происхо-
ждения древесины.

Специалисты WWF считают, что вне-
дрение этих принципов сделает СИТЕС 
эффективным механизмом для решения 
проблемы незаконных рубок и экспорта 
ценных пород, борьбы с бюрократией, 
коррупцией и позволит повысить про-
зрачность принятия решений. Важно 
подчеркнуть, что такой механизм нужен 
не только и не столько экологам, кото-
рые борются за сохранение уникальных 
лесных экосистем Уссурийской тайги 
и ареалов самого северного тигра в 
мире, обитающего в них. В первую оче-
редь в эффективном контроле экспорта 

древесины заинтересованы ответствен-
ные лесопромышленники, для которых 
эти леса являются сырьевой базой и 
основой для долгосрочного развития. 
Неконтролируемая эксплуатация ресурса 
ценных пород в течение почти 20 лет 
довела лесной сектор до состояния, 
когда удовлетворение спроса мировых 
рынков на ценные породы происходит 
в значительной мере за счет нелегаль-
ных «серых» схем, главным образом 
через рубки ухода и санитарные рубки 
в защитных лесах, заказниках и особо 
защитных участках леса.

Продолжать использовать такую 
истощительную модель эксплуатации 
лесов и при этом говорить об эффек-
тивном развитии лесной промышлен-
ности, привлечении инвестиций и раз-
витии глубокой переработки древе-
сины – самообман и безрассудство. 
Чтобы обеспечить лесному сектору 
экономики будущее, необходимо уже 
сегодня ужесточить контроль заго-
товки и экспорта ценных пород и 
исключить недобросовестных постав-
щиков из рынка. Инструмент СИТЕС 
при существенной доработке проце-
дуры может и должен стать ключевой 
частью этой стратегии, осуществле-
ние которой уже начало государство.

WWF России надеется на сотруд-
ничество со всеми заинтересованными 
сторонами, в первую очередь с лесо-
промышленными компаниями, для про-
движения инициатив, направленных на 
упрощение и оптимизацию процедуры 
выдачи разрешения СИТЕС на экспорт 
древесины ценных пород.

Евгений ЛЕПЕШКИН, 
Николай ШМАТКОВ, 

Брайан Джеффри МИЛАКОВСКИЙ, 
WWF России

 

Мероприятия ЛПК в 2015 году

Постоянно обновляемый список мероприятий лесопромышленного комплекса смотрите на сайте www.lesprominform.ru

Дата Название Город Организатор / Место проведения Контакты

27–30 
января 

Отечественные строительные 
материалы. Раздел «Древесина 
в строительстве». 

Москва ВК «Евроэкспо» / ЦВК «Экспоцентр» +7 (495) 925-65-61, 925-65-62,  
osm@osmexpo.ru, www.osmexpo.ru/wood/

27 января – 
1 февраля

iSMOB («Стамбульская 
мебельная выставка»)

Стамбул, 
Турция

MOSDER, CNR, CNR Expo Fuarcılık A.Ş./  
Выставочный центр CNR Expo

+90 (0212) 465-74-74 /3705,  
hakan.coskun@cnr.net, www.ismob.com.tr 

9–12 
февраля ZOW 2015

Бад- 
Зальцуфлен, 
Германия

Clarion Survey GmbH, Messe Ostwestfalen GmbH / 
Выставочный Центр Бад-Зальцуфлена

+49 521 96533-66, service@clarionsurvey.de,  
www.zow.de

9–13 
февраля Fimma Maderalia Валенсия, 

Испания Feria Valencia +34 902 747330, www.feriavalencia.com

18–20 
февраля

Станкостроение. 
Деревообработка 2015

Набережные 
Челны ВЦ «Экспо-Кама» +7 (8552) 470-102, 470-104, 470-107  

expokama1@bk.ru, www.expokama.ru

24–27 
февраля

Мебель. Технологии 
производства, интерьер и 
дизайн

Ташкент, 
Узбекистан

ITE Uzbekistan, I.T.E.E&C Ltd. / НВК 
«Узэкспоцентр»

+(99871) 113-0-80, 237-22-72  
mebelexpo@ite-uzbekistan.uz, www.mebelexpo.uz.

25–27 
февраля

Дни мировой устойчивой 
энергетики, Европейская 
пеллетная конференция

Вельс, Австрия OÖ Energiesparverband +43/732/7720-14386,  
office@esv.or.at; www.wsed.at

26–29 марта Деревянный дом Москва «Ворлд Экспо Груп» / МВЦ «Крокус Экспо» +7 (495) 730-55-91, eva@weg.ru, bns@weg.ru,  
www.woodenhouse-expo.ru/2015/

31 марта – 3 
апреля

Международная строительно-
интерьерная выставка Batimat 
Russia.

Москва Media Globe, МВЦ «Крокус Экспо» и компании 
IMAG / МВЦ «Крокус Экспо»

+7 (495) 961-22-62, batimat@mediaglobe.ru,  
www.batimat-rus.com 

1–04 
апреля UMIDS Краснодар ВЦ «КраснодарЭКСПО» в составе группы ITE / ВЦ 

«Кубань ЭКСПОЦЕНТР»
+7 (861) 210-98-93, 279-34-19,  
mebel@krasnodarexpo.ru, www.umids.ru

2–05 апреля «Деревянное Домостроение / 
Holzhaus» Москва MVK, в составе группы компаний ITE / ВВЦ +7 (495) 935-81-00,  

holzhaus@mvk.ru, www.holzhaus.ru

8–10 апреля Лес и деревообработка Архангельск «Поморская ярмарка» / Дворец спорта 
профсоюзов +7 (8182) 639-609, info@pomfair.ru, www.pomfair.ru

14–16 
апреля

6-я международная 
конференция «Лесной 
комплекс России»

Москва Институт Адама Смита / отель «Маpриотт Гранд 
Отель»

+44 20 7017 7442, silvia@adamsmithconferences.com  
www.adamsmithconferences.com

14–16 
апреля

Woodshow (Dubai International 
Wood & Wood Machinery Show) Дубай, ОАЭ Dubai International Convention and Exhibition 

Centre / Strategic Marketing & Exhibitions

+971 4 28 29 299, ф. +971 4 28 28 767,  
info@dubaiwoodshow.com,  
sales@dubaiwoodshow.com, www.dubaiwoodshow.com 

14–17 
апреля

21-я Строительная и 
интерьерная выставка MosBuild Москва ITE / ЦВК «Экспоцентр», ВВЦ +7 (495) 935-73-50,  

mosbuild@ite-expo.ru, www.mosbuild.com 

16–18 
апреля

Мебель – Интерьер 2015. 
Леспром. Екатеринбург ЗАО «Уральские выставки» / МВЦ «Екатеринбург-

Экспо» +7 (343) 310-03-30, vystavka@r66.ru, www.uv66.ru

16–19 
апреля

ТЕХНОДРЕВ Дальний Восток 
2015 Хабаровск

ВО «РЕСТЭК®», ОАО «Хабаровская международная 
ярмарка» / Легкоатлетический манеж стадиона 
им. В. И. Ленина

+7 (812) 320-80-93, techles@restec.ru,  
www.tdrev.ru, +7 (4212) 56-61-29, 56-47-36,  
forest@khabexpo.ru, www.KhabExpo.ru

20–23 
апреля ZOW 2015 Москва ВО «РЕСТЭК®», Clarion Events Deutschland / ВВЦ +7 (812) 320-80-96, 303-88-65, (495) 544-38-36  

zow@restec.ru, focus@restec.ru, www.zowmoscow.ru

20–23 
апреля FIDexpo 2015 Москва ВО «РЕСТЭК®», UBM/ВВЦ Тел./факс: +7 (812) 320-80-96, 635-95-04,  

fidexpo@restec.ru,  www.fidexpo.ru

20–23 
апреля ТЕХНОДРЕВ Мебель Москва ВО «РЕСТЭК®» / ВВЦ +7 (812) 320-80-93, techles@restec.ru, www.tdrev.ru

20–23 
апреля

Форум мебельной и 
деревообрабатывающей 
промышленности

Москва ВО «РЕСТЭК®» / ВВЦ +7 (812) 320-96-84,  
focus@restec.ru, www.mebel-forum.com 

21–24 
апреля Мебель. Деревообработка Челябинск ПВО / Дворец спорта «Юность» +7 (351) 231-37-41, 215-88-77,  

vystavky@gmail.com, pvo74@gmail.ru, www.pvo74.ru

23–26 
апреля

Мебель&Интерьер. 
Деревообработка Сочи ТПП Сочи / ВК «Сочи-Экспо» 

+7 (8622) 620-524, 647-555, 648-700,  
expo@sochi-expo.ru, srojkova@sochiexpo.ru, www.
sochi-expo.ru 

27–30 
апреля

ЛесТех. Деревообработка. 
Деревянное домостроение. 
Мебель

Уфа КИЦ «Лигас» / ГДК +7 (347) 253-77-00, 253-77-11,  
ligas@ufanet.ru, www.ligas-ufa.ru

9–11 мая Wood Guangzhou 2015 Гуанчжоу, КНР China Import & Export Fair Pazhou Complex

11–15 мая LIGNA 2015 Ганновер, 
Германия Deutsche Messe +49 511 890, факс +49 511 8932626, 

 www.ligna.de

14–16 мая ДЕРЕВО+. Дом. Коттедж. Дача Екатеринбург ООО «Межрегиональная выставочная компания - 
Урал» / КОСК «Россия»

+7 (343)253-77-44 (-41),  
info@mvkural.ru, www.expoural.com 

19–23 мая
Московский Международный 
Мебельный Cалон / MIFS / 
Rooms Moscow

Москва МВЦ Крокус Экспо, Media Globe / МВЦ Крокус 
Экспо

+7 (495) 961-22-62,  
mmms@mediaglobe.ru, www.mmms-expo.ru 

20–22 мая Лесдревтех 2015 Минск, Беларусь НВЦ «БелЭКСПО»  +375 17-334-01-31, +375 17-334-03-42,  
forest@belexpo.by, www.belexpo.by 



Дата Название Город Организатор / Место проведения Контакты

20–23 мая Лесдревпром Кемерово КВК «Экспо-Сибирь» / СРК «Байконур» +7 (3842) 36-68-83,58-11-66,  
info@exposib.ru www.exposib.ru 

2–6 июня СТТ/ Строительная техника и 
технологии Москва Media Globe / МВЦ «Крокус Экспо» +7 (495) 961-22-62, 961-22-67, info@mediaglobe.ru, 

сtt@mediaglobe.ru  www.ctt-expo.ru

4–6 июня Elmia Wood Йончепинг, 
Швеция Elmia AB Tel +46 36 15 21 08, fax +46 36 16 46 96, 

www.elmia.se

10–12 июня Paper Vietnam 2015 Хошимин, 
Вьетнам

Национальный химический информационный центр 
Китая / Выставочный конгресс-центр «Сайгон»

+86-10-64443283, yinli3243@gmail.com, 
www.pct-vn.com

Весна Леспром Сыктывкар ООО «КомиЭКСПО», ТПП Республики Коми / Центр 
международной торговли, Стефановская площадь

+7 (8212) 206-147, 206-100, komiexpo@tppkomi.ru, 
www.tppkomi.ru 

Весна Югорский промышленный 
форум

Ханты-
Мансийск

ОАО ОВЦ «Югорские контракты» / КВЦ «Югра-
Экспо»

+7 (3467) 359-598, 363-111, expo_expo@mail.ru  
www.yugcont.ru/exhibitions/w/97/ 

Июнь Лес и деревообработка 2015 Алматы, 
Казахстан МВК «Атакент-Экспо» / КЦДС «Атакент» +7 (727) 275-09-11, 275-13-57, atakent-expo@mail.ru, 

manager1@atakentexpo.kz, www.atakentexpo.kz 

Июнь Интерлес Ленинградская 
обл. ВО «РЕСТЭК®»

+7 (812) 320-96-84, 320-96-94, 320-80-90,  
techles@restec.ru, interles@restec.ru,  
www.interlesexpo.ru

8–11 
сентября Эксподрев Красноярск ВК «Красноярская ярмарка», Deutsche Messe / 

МВДЦ «Сибирь»
+7 (391) 22-88-616, ralyuk@krasfair.ru ,  
expodrev@krasfair.ru, www.krasfair.ru

15–18 
сентября

Сиблесопользование. 
Деревообработка. Деревянное 
домостроение

Иркутск ОАО «Сибэкспоцентр» / ВК «Сибэкспоцентр» +7 (3952) 35-30-33, 35-43-47,  
sibexpo@mail.ru, www.sibexpo.ru

17–19 
сентября Деревообработка. Интермебель. Казань ОАО Казанская Ярмарка» / ВЦ «Казанская 

ярмарка»

+7 (843) 570-51-11, 570-51-23,  
kazanexpo@telebit.ru , pdv@expokazan.ru  
www.woodexpokazan.ru, www.intermebelexpo.ru/rus/ 

Сентябрь
Югэкспомебель. 
Деревообработка. Интерьер. 
Комфорт

Ростов-на-Дону КВЦ «ВертолЭкспо» +7 (863) 280-08-07,  
dudka@vertolexpo.ru www.vertolexpo.ru 

22–25 
сентября ЭкспоМебель-Урал Екатеринбург ООО «Межрегиональная выставочная компания - 

Урал» / МВЦ «Екатеринбург-эскпо»
+7 (343) 253-77-44 (-41),  
info@mvkural.ru, www.expoural.com

22–25 
сентября LESPROM-Ural Professional Екатеринбург

ООО «Межрегиональная выставочная компания - 
Урал», ООО «Дойче Мессе Рус» (в составе Deutsche 
Messe AG) / МВЦ «Екатеринбург-Эскпо»

+7 (343) 253-77-44 (-41),  
info@mvkural.ru, www.expoural.com

29 сентября 
– 2 октября Деревообработка 2015 Минск, Беларусь ЗАО «Минскэкспо» / Футбольный манеж

+375-17 226-91-93, 226-91-92,  
derevo@minskexpo.com, derevo@telecom.by ,  
www.minskexpo.com

30 сентября 
– 1 октября

XVII Петербургский 
Международный 
Лесопромышленный форум

Санкт-
Петербург ВО «РЕСТЭК®» / Экспоцентр «Гарден Сити» +7 (812) 320-80-93,  

techles@restec.ru, www.spiff.ru

30 сентября 
– 3 октября ТЕХНОДРЕВ Санкт-

Петербург ВО «РЕСТЭК®» / Экспоцентр «Гарден Сити» +7 (812) 320-80-93,  techles@restec.ru,  
www.tdrev.ru

30 сентября 
– 3 октября MIFIC EXPO Санкт-

Петербург ВО «РЕСТЭК®» / Экспоцентр «Гарден Сити» +7 (812) 320-80-96, + 7 (812) 635-95-04,  
focus@restec.ru, www.mificexpo.ru/index/

6–9 октября СибМебель 2015 Новосибирск ITE Сибирь / ВЦ «Новосибирск Экспоцентр» +7 (383) 363-00-63, 363-00-36,  
abuhovich@sibfair.ru, www.sibfurniture.ru

6–9 октября WOODEX Siberia 2015 Новосибирск ITE Сибирь / ВЦ «Новосибирск Экспоцентр» +7 (383) 363-00-63, 363-00-36,  
abuhovich@sibfair.ru, www.woodex-siberia.ru

6–9 
октября Drema 2015 Познань, 

Польша Международные Познанские ярмарки +48 (61) 869-20-00, info@mtp.pl, www.drema.pl

11–14 
октября Wood Processing Machinery Стамбул, Турция TUYAP Fair and Exhibitions Organization Inc. +7 (495) 775-31-45, 775-31-47,  

tuyapmoscow@tuyap.com.tr, www.tuyap.com.tr

13–16 
октября SICAM 2015 Порденоне, 

Италия Выставочный центр Порденоне +39 02 86995712,  
info@exposicam.it, www.exposicam.it

20–23 
октября Wood-tec 2013 Брно, Чехия Выставочный Центр Брно +420 541 151 111, www.wood-tec.cz

29 октября – 
1 ноября

Деревянное домостроение / 
Holzhaus Москва MVK в составе группы компаний ITE / ВВЦ +7 (495) 935-81-00,  

holzhaus@mvk.ru, www.holzhaus.ru

Конец 
ноября Мебель 2015 Москва ЗАО «Экспоцентр» / ЦВК «Экспоцентр» +7 (499) 795-29-55, 795-29-22, am@expocentr.ru, 

sharikova@expocentr.ru, www.meb-expo.ru 

Осень Деревообработка Тюмень ОАО «Тюменская ярмарка» / Выставочный зал +7 (3452) 48-53-53,  
fair@bk.ru, tyumfair@gmail.com , www.expo72.ru 

Осень Lisderevmash 2015 Киев, Украина АККО Интернэшнл / МВЦ +38 063 233 2560, olga@acco.kiev.ua, www.acco.ua

Осень
20-я ежегодная конференция 
«Целлюлозно-бумажная 
промышленность России и СНГ»

Вена, Австрия Институт Адама Смита / Отель «Мариотт» 
+44 (20) 7017 7339/ 7444,  
Lilia@adamsmithconferences.com,  
www.adamsmithconferences.com 

24–27 
ноября Woodex Moscow Москва MVK в составе группы компаний ITE / МВЦ 

«Крокус Экспо»
+7 (495) 935-81-00,  
Dorofeeva@mvk.ru, www.woodexpo.ru

Декабрь Российский лес 2015 Вологда Департамент лесного комплекса Вологодской 
области, ВК «Русский Дом» / ВК «Русский Дом»

+7 (8172) 72-92-97, 75-77-09, 21-01-65  
rusdom@vologda.ru, www.vkrusdom.ru/russian-forest

Постоянно обновляемый список мероприятий лесопромышленного комплекса смотрите на сайте www.lesprominform.ru

Мероприятия ЛПК в 2015 году Стоимость размещения рекламной информации  
в журнале «ЛесПромИнформ» / LesPromInform price list

Скидки при единовременной оплате / Discounts for a wholesale purchase

2–3 публикации / 2–3 issues 5 %

4–5 публикации / 4–5 issues 10 %

6–7 публикаций / 6–7 issues 20 %

8 и более публикаций / 8 or more issues 30 %

Место размещения рекламного макета 
Place for an Ad.

Размер (полоса) 
Size (page)

Размер (мм) 
Size (mm)

Стоимость (руб.) 
Price (rubles)

Стоимость (евро) 
Price (euro)

Обложка 
Cover

Первая обложка Face cover 1 215 × 250 445 000 8860
Вторая обложка 

(разворот) The 2nd cover + A4 2 430 × 285 380 000 8100

Вторая обложка The 2nd cover 1 215 × 285 282 000 5650
Третья обложка The 3rd cover 1 215 × 285 235 000 4700

Четвертая обложка The 4th cover 1 215 × 285 350 000 7150

Вн
ут

ре
нн

ий
 б

ло
к 

Pa
ge

s 
in

si
de

плотная вклейка А4
(бумага 250 гр/м2)

Hard page (1 side) одна сторона 215 × 285 155 000 3300

Hard page (both sides) обе стороны 215 × 285 
+ 215 × 285 225 000 5280

Спецместо
(полосы напротив:
– 2-й обложки,  
– содержания 1 и 2 с.)

VIP-place
(page in front of:
– the 2nd cover,
– content)

1 215 × 285 185 000 3700

Разворот Two pages A4 2 430 × 285 128 500 2570

Модуль в VIP-блоке  
(на первых 30 

страницах)

Place in VIP-block 
(first 30 pages)

1 215 × 285 100 000 2020
VIP вертикальный 83 × 285 83 500 1670

1/2 горизонтальный 162 × 118 61 000 1220
1/4 горизонтальный 162х57 35 000 680

Модуль на внутренних 
страницах Page A4

1 215 × 285 74 500 1490
VIP вертикальный 83 × 285 64 500 1290

1/2 горизонтальный 162 × 118 46 000 920
1/4 78 × 118; 162 × 57 27 000 540

Возможность массового охвата выставок
Газета издается редакцией журнала «ЛесПромИнформ» совместно с организаторами выставки.
Статус – официальное издание выставки.
Содержание: планировки павильонов, списки участников, расписание семинаров, статьи и реклама.
Распространение: на стойках регистрации посетителей силами организаторов, на всех мероприятиях, 
промоутерами в залах, на сайте www.lesprominform.ru в PDF-формате.

Выставочная газета «ЛесПромФОРУМ»

Стоимость размещения рекламной информации в газете «ЛесПромФОРУМ»

Размер, полоса Размер, мм

UMIDS, 
Краснодар

«Эксподрев»,  
Красноярск

Woodex,  
Москва

«Российский лес 2014»,  
Вологда

1–4 апреля 8–11 сентября 24–27 ноября Декабрь

5000 экз. 5000 экз. 10 000 экз. 5000 экз.

Рубли Евро Рубли Евро Рубли Евро Рубли Евро
Первая обложка – 1/2 А4 85 × 220 120 000 3 000 120 000 3 000 160 000 4 000 120 000 3 000
Последняя обложка – А4 215 × 285 120 000 3 000 120 000 3 000 160 000 4 000 120 000 3 000

Внутренний 
блок

А4 215 × 285 61 600 1 540 61 600 1 540 96 000 2 400 61 600 1 540

1/2 гор. 162 × 118
40 000 1 000 40 000 1 000 61 600 1 540 40 000 1 000

VIP-верт. 83 × 285

1/4
Гор. 162 × 57

28 000 700 28 000 700 38 800 970 28 000 700
Верт. 78 × 118

Новость
1000 знаков, 

1 фото + лого, 
контакты

12 000 300 12 000 300 18 000 450 12 000 300

Сроки подачи готовых макетов До 24 марта До 31 августа 10 октября 20 ноября

Все цены указаны с учетом 18% НДС. В прайсе указана стоимость рекламной площади (1/2 А3, А3), на которой можно разместить как макет, так и статью.
ВНИМАНИЕ! Прием материалов в газету заканчивается за 20 дней до начала выставки!

Все цены указаны с учетом 18% НДС. В прайсе указана стоимость рекламной площади (1/4 А4, 1/2 А4, А4, 2 А4), на которой можно разместить как макет, 
так и статью. Модуль VIP-вертикальный ставится только на страницу со статьей или новостями без конкурентных модулей рядом.



Подписка на 2015 год (8 номеров) – 4000 рублей
На полгода (4 номера) – 2400 рублей

+ БОНУС! Свободный доступ на сайте www.LesPromInform.ru к текстовой и PDF-версии

Подписаться на журнал «ЛесПромИнформ» вы можете:
• по телефону + 7 (812) 640-98-68 или по электронной почте raspr@LesPromInform.ru;
• через подписные агентства: «Книга Сервис» (каталог «Пресса России») – подписной индекс 29486, 
 «СЗA Прессинформ» – подписной индекс 14236, «Интер Почта 2003» – по названию журнала.

Отчетные документы (счет-фактура и акт выполненных работ) высылаются по почте по итогам оказания услуг 
(т. е. после отправки адресату последнего оплаченного номера журнала).

Годовая подписка на электронную (текстовую и PDF) 
версию журнала – 1 200 руб. включая 18 % НДС

Цена указана для организаций, находящихся на территории РФ, с учетом 10 % НДС. Доставка журнала по РФ осущест-
вляется ФГУП «Почта России». Редакция не несет ответственности за работу почты и сроки доставки.

реклама в журнале

ВЫСТАВКИ и другие мероприятия
Lesprom-Ural Professional..................................................91
PAP- FOR................................................................ 144–145
Sicam..................................................................... 172–173 
UMIDS...........................................................................117
Woodex...........................................................................14

ZOW.............................................................................. 177
Деревянный дом.............................................................131
Holzmesse...............................................................178–179
Лесдревмаш........................................................... 146–149
Технодрев Дальний Восток...............................................171 

торговая марка (фирма) стр. 
Agro...........................................................................9
Caterpillar.........................................................3, 68–69
CMM........................................................................129
Dieffenbacher ....................................................106-107
Faba......................................................................... 94
GreCon.....................................................................101 
Hildebrand............................................................15, 76
Honeywell.........................................................142–143
Huntsman.......................................................... 3-я обл. 
Kiilto....................................................................... 116
Ledinek..................................................................... 81 
Lissmac....................................................................127
LogMax .................................................................... 63
Logset...................................................................... 61
LSAB........................................................................ 119
Maier .................................................................. 74–75
Minda....................................................................... 17
Mobil Oil................................................................... 55
Moldow .................................................................... 95
Motala .......................................................................1
Nestro ..................................................................... 121
Olofsfors ........................................................... Вкладка
PAL-Imal............................................................. 19, 105
Palfinger................................................................... 62
Plytec......................................................................103 
Polyimpex.................................................................135
Polytechnik ....................................................... 4-я обл.

торговая марка (фирма) стр. 
Ponsse...................................................................... 67
SAB.......................................................................... 39
SCM...................................................................174–176
Siempelkamp .........................................2-я обл., 108–111
Soderhamn Eriksson.................................................... 35
Springer .....................................................................8
Standardkessel.......................................................... 141
Storti........................................................................ 21
Uniforest................................................................... 73 
USNR........................................................................ 43
Valutec ..................................................................... 77
Muehlboeck Vanicek ................................................... 73
Waratah......................................................................5
Weinig...................................................................... 85
Альянс Форест ...........................................................11
Газпромнефть ........................................................... 59
Гризли...................................................................... 42 
Звезда Трак.......................................................... 70–72 
Импорттехснаб.......................................................... 10 
КАМИ..................................................... 1-я обл., 94–95
Ковровские котлы ....................................................140
Теплоресурс.............................................................. 13 
ТНА-Энерго .............................................................140
Универсал-Спецтехника.............................................. 57
Эдис-Групп ............................................................... 83
Эковуд...................................................................... 12
Элси......................................................................... 73


