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2 ноября 2015 года компания 
International Paper совместно с Лабо-
раторией устойчивого развития бизнеса 
Московской школы управления «Скол-
ково» провела конференцию «Ценность 
устойчивого развития для акционеров 
компании: История из мира упаковки 
и бумаги». Конференция объединила 
широкий круг отраслевых экспертов 
и представителей бизнес-сообществ в 
лице компаний Unilever, IKEA, социаль-
ного проекта «Кнопка Жизни», обще-
ственных организаций WWF, FSC, Фонд 
«Русский углерод», профессоров и сту-
дентов Московской школы управления 
«Сколково». 

Принципы устойчивого развития 
лежат в основе успешной работы 
промышленных компаний. Внедре-
ние принципов устойчивого развития 
способствует росту акционерной сто-
имости компаний уже сегодня. Лесная 
отрасль давно пришла к пониманию и 
необходимости строить бизнес в соот-
ветствии с этими принципами. Компа-
нии в этой сфере имеют уникальные 
возможности, чтобы стать проводни-
ками циркулярной экономики и созда-
вать по-настоящему «зеленые» рабо-
чие места благодаря своей уникальной 
позиции по ряду направлений, вклю-
чая вторичную переработку, устой-
чивое лесопользование и источники 
приобретения древесины.

Андрей Шаронов, ректор Москов-
ской школы управления «Сколково», 
отметил: «Концепция устойчивого раз-
вития реализуется во многих странах, 
и ведущие бизнес-школы часто высту-
пают проводниками на этом пути. 
В России данная концепция только 
начинает формироваться. Школа 
управления “Сколково” видит свою 
миссию в развитии бизнес-среды в 
России, и мы считаем важным проде-
монстрировать, что применение прин-
ципов устойчивого развития является 

не только вопросом ответственно-
сти, но также и способом повысить 
эффективность и прибыльность. Мы 
рады сотрудничеству с компанией 
International Paper, которая внедряет 
принципы устойчивого развития на 
международном уровне, и мы наде-
емся, что такая площадка для диа-
лога с участием ведущих отрасле-
вых экспертов поможет нам нако-
пить лучшие примеры и опыт в дан-
ной сфере и разработать практиче-
ские решения для российского дело-
вого сообщества».

По словам директора по комму-
никациям, связям с общественностью, 
правительственными структурами и 
устойчивому развитию International 
Paper в регионе EMEA Дэвида Хиггинса, 
«устойчивое развитие неразрывно свя-
зано с формированием акционерной 
стоимости компании. Эта практика не 
просто правильна сама по себе, но еще 
и несет преимущества для бизнеса. 
Устойчивое развитие лежит в основе 
деятельности International Paper. Мы 
предпринимаем правильные шаги в 
нужном направлении и на разумных 
основаниях. Мы называем это Путь IP».

internationalpaper.com 

Мастер-класс в Сколково
Эксперты обсудили преимущества  
устойчивого развития для целей бизнеса
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Энергетический контрактинг 
(то есть услуга на энергетическом 
рынке, когда производство и подача 
энергии осуществляются фирмой, 
специализирующейся в области 
энергетики) с использованием пел-
лет и другой биомассы предполагает 
генерацию экологически чистой тепло-
вой и (или) электрической энергии по 
конкурентным ценам, энергоэффектив-
ность и энергосбережение.

Само понятие «контрактинг» 
дословно переводится с английского 
как «заключение контракта». Еще в 
конце ХVIII века концепцию контрак-
тинга разработали знаменитый изобре-
татель паровой машины Джеймс Уатт 
и его деловой партнер – известный 
бирмингемский промышленник Мэтью 
Болтон. «Мне нужен такой источник 
энергии, чтоб не уставал, как лошади, 
и чтоб работал эффективно», – гово-
рил Болтон. Идея была очень акту-
альна для того времени – начала 
индустриальной эпохи: партнеры 
продавали свои паровые машины 
за суммы, эквивалентные стоимости 
корма, который съели бы лошади, 
выполняющие такую же работу, как 
машины. «Мы предоставим вам бес-
платно паровую машину. Мы ее уста-
новим и будем обслуживать пять лет. 
Мы гарантируем вам, что уголь для 
этой машины будет стоить меньше, чем 
в данный момент корм для лошадей, 
которых вы используете, чтобы выпол-
нить ту же работу. И все, что мы от вас 
требуем, это одна треть от тех денег, 
которые вы сэкономите», – заявляли 
своим клиентам компаньоны. Посте-
пенно сотни паровых машин компании 
«Болтон и Уатт» были установлены на 
шахтах и заводах, что в итоге при-
вело к индустриальной революции 
в Британии, а потом и за рубежом.

После нефтяного кризиса 70-х 
годов прошлого века началось раз-
витие энергосберегающих технологий, 

и контрактинг получил свое второе 
рождение, сначала в США, а потом и 
в Европе. Наибольшее распростране-
ние он получил в Германии и Австрии 
– передовых в сфере использования 
возобновляемых источников энергии 
(ВИЭ) и энергосберегающих техноло-
гий европейских странах.

Срок действия контрактинга 
составляет от нескольких до 15 лет, 
а эффект от энергосбережения дости-
гает в некоторых случаях более 50 %. 
Поэтому потенциал рынка предостав-
ления услуг по контрактингу очень 
большой: например, в США рынок рас-
тет ежегодно в среднем на 25 %.

Основная идея контрактинга 
заключается в возможности повы-
шения энергоэффективности и, следо-
вательно, стоимости объекта без при-
влечения дополнительных средств на 
финансирование. Не только финансо-
вые, но и все технические риски берет 
на себя контрактор, то есть он проек-
тирует, устанавливает и эксплуатирует 
оборудование за свой счет. Все инве-
стиции контрактора в проект оплачи-
ваются за счет средств, сэкономлен-
ных благодаря использованию энер-
госберегающих технологий. Для стра-
хования инвестиций контрактора уста-
новленное оборудование, как правило, 
остается в его собственности.

В период действия договора кон-
трактинга заказчик ежемесячно выпла-
чивает контрактору из средств, сэко-
номленных за счет полученного энер-
госбережения, определенные догово-
ром суммы. Заказчик компенсирует 
инвестиции контрактора по такой 
схеме до тех пор, пока все его рас-
ходы и оговоренные в договоре раз-
меры прибыли не будут покрыты.

Остановимся подробно на досто-
инствах классической схемы кон-
трактинга:

•	 Как сказано выше, заказчику не 
нужно инвестировать собственные 

средства в проект, а в конечном 
счете он получает прибыль за счет 
сокращения расходов на энергию.

•	 Заказчик получает высокотехно-
логическое энергосберегающее 
оборудование (во многих случа-
ях довольно дорогостоящее), ко-
торое сам вряд ли бы приобрел.

•	 Заказчику не нужно заниматься 
планированием, проектировани-
ем, монтажом, сервисом, снабже-
нием объекта топливом и т. п.

•	 По всем вопросам у заказчика 
только одно контактное лицо – 
контрактор.

•	 Заказчик не несет никаких управ-
ленческих расходов, связанных с 
объектом контрактинга, не дела-
ет никаких дополнительных инве-
стиций.

•	 Контрактинг дает позитивный эко-
логический эффект. По заключени-
ям экспертов, контрактинг в энер-
гетике ЕС, США, Японии и других 
стран позволяет снизить выбросы 
парниковых газов в атмосферу на 
100 млн т ежегодно.

Контрактором в основном высту-
пают энергосервисные компании 
(ЭСКО), энергосбытовые компании, 
производители оборудования для 
генерации энергии, инжиниринго-
вые компании, специализированные 
предприятия по обслуживанию домов, 
офисных зданий, больниц, культурно-
образовательных и спортивных учреж-
дений и т. д.

В ЕС контрактинг активно сти-
мулируется государством, что обе-
спечило общий объем европейского 
рынка контрактинга более 10 млрд 
евро, и этот рынок обладает потен-
циалом стабильного роста. Во мно-
гих странах уже существуют ассоци-
ации и союзы контракторов, разра-
батываются и внедряются стандарты 
контрактинга. В Австрии, к примеру, 

Пеллеты и контрактинг.  
Что общего?

«Если есть что-то, что мы не в состоянии сделать эффективнее,  
дешевле и лучше, чем конкуренты, нет смысла в том, чтобы мы это делали сами, –  

мы должны привлечь к этой работе кого-то, кто сделает ее лучше, чем мы».
Генри Форд

министерство экологии учредило зва-
ние «Энергопрофи» для лучших кон-
тракторов страны. Государственное 
стимулирование контрактинга заклю-
чается в следующем: предоставлении 
государственных заказов, проведении 
энергоаудита, предоставлении суб-
сидий, налоговых льгот, обеспечении 
финансирования и софинансирова-
ния, популяризации и информацион-
ном обеспечении контрактинга.

Контрактинг  
и пеллетные котлы

С каждым годом в Германии в 
контрактинге все шире используют 
пеллетные котлы. Пеллеты, как ста-
бильный в ценовом отношении вид 
топлива, представляет для контрак-
торов и заказчиков контрактинга осо-
бый интерес. Например, контрактинг 
– одно из направлений деятельно-
сти самой большой в ФРГ лизинго-
вой компании Deutsche Leasing AG. 
Основная сфера деятельности этой 
компании с 1962 года – лизинг авто-
транспорта, разного рода промыш-
ленного оборудования и недвижимо-
сти. В центральном офисе компании 
в Бад Хомбурге (федеральная земля 
Гессен) в 2010 году после капиталь-
ного ремонта для когенерации (генера-
ции тепловой энергии для отопления 
и ГВС, а также для выработки электро-
энергии) было установлено два пел-
летных котла мощностью 300 кВт, два 
газовых котла и модульная мини-ТЭС. 
Все оборудование поставлено по клас-
сической лизинговой схеме, которая 
в подобных случаях называется кон-
трактингом. Как и при лизинге, обо-
рудование в этой схеме является соб-
ственностью контрактора (контрак-
тор соответствует лизингодателю по 
договорам лизинга). Клиент (заказ-
чик), в нашем случае сама лизинго-
вая компания, ежемесячно выплачи-
вает контрактору Energiecontracting 
Heidelberg AG (EHC) оговоренные сто-
ронами в контракте суммы за полу-
ченную тепловую энергию (по счет-
чику). Контрактор отвечает не только 
за надежную работу и надлежащее 
состояние (обслуживание, текущий 
и другие виды ремонта, замену рас-
ходных частей и т. п.) оборудования, 
но и за гарантированную поставку в 
срок качественного топлива, для обе-
спечения чего контрактор заключает 
договоры исключительно с местными 
сертифицированными трейдерами на 

рынке (в данном случае на рынке твер-
дого биотоплива – пеллет). Пример 
Deutsche Leasing AG и Energiecontrac-
ting Heidelberg AG иллюстрирует клас-
сическую схему контрактинга энергос-
набжения, которая применяется в 86 % 
всех договоров контрактинга в Герма-
нии. При такой схеме контрактор сам 
планирует, финансирует, вводит в экс-
плуатацию энергетический генериру-
ющий объект либо принимает право 
собственности на него и продает энер-
гию (в некоторых случаях и топливо) 
заказчику. Менее распространены в 
ФРГ другие схемы контрактинга: кон-
трактинг энергосбережения (также oн 
называется перформанс-контрактинг, 
или сберегательный контрактинг) – на 
его долю приходится 9 %, контрактинг 
с управлением и обслуживанием и 
контрактинг с финансированием – 
вместе 5 %. Различия всех этих форм 
контрактинга представлены на рис. 1.

В Германии контрактинг с исполь-
зованием пеллетных котлов и котель-
ных получил большое распространение 
у собственников многоэтажных зда-
ний. Вот один пример: в Вильштэтте 
– коммуне, расположенной между 
Шварцвальдом и Рейном, проживает 
9200 человек. Еще в 2009 году совет 
коммуны признал необходимость пол-
ностью модернизировать или заме-
нить устаревшую и малоэффективную 
систему отопления в школьном центре 
коммуны, куда входят две школы, два 
спортзала, детский садик и служебные 
помещения. В 2011 году был заключен 
договор с компанией-контрактором 
Gauss Energie-Contracting GmbH, а уже 
в 2012 году была введена в эксплуа-
тацию локальная котельная с одним 

пеллетным котлом на 300 кВт и двумя 
газовыми котлами общей установлен-
ной мощностью 1180 кВт. Ежегодная 
экономия затрат на отопление теперь 
составляет около 12 тыс. евро.

Если ранее в Германии частным 
домовладельцам использование кон-
трактинга было неинтересно, то с 
повышением стоимости отопления и 
появлением новых законодательных 
требований по энергоэффективно-
сти жилых зданий и использованию 
возобновляемых источников энергии 
(закон о возобновляемой тепловой 
энергии – EEWaermeG и Предписание 
по энергосбережению EnEV) эта тема 
становится довольно привлекатель-
ной даже для объектов, где требуется 
мощность менее 50 кВт. По так назы-
ваемым договорам мини-контрактинга 
пеллетные котлы подобной мощности 
устанавливаются в частном секторе и 
обеспечивают в год в среднем 16 % 
экономии средств в сравнении с жид-
котопливными котлами, а в сравнении 
с газовыми котлами – более 30 %. При 
сроке окупаемости инвестиций в уста-
новку пеллетных котлов до четырех 
лет и при договоре контрактинга про-
должительностью 15–20 лет, для кон-
трактора договоры мини-контрактинга 
являются довольно востребованными. 
По результатам последнего опроса 
общественного мнения в Германии, 
73 % опрошенных частных домовла-
дельцев заинтересованы в получе-
нии услуг на основании договоров 
мини-контрактинга. А потенциал в 
этом секторе очень серьезный – в 
ФРГ 11 млн только так называемых 
односемейных домов. Если из этого 
числа всего лишь в 10 % подобных 

Рисунок 1



биоэнергетика

162

№ 8 (114) 2015 

163

№ 8 (114) 2015 

домов установить пеллетные котлы, 
то в год дополнительно потребуется 
не менее 5 млн т пеллет!

Теперь подробно рассмотрим 
основные формы контрактинга.

Контрактинг 
энергоснабжения

Контрактор устанавливает и экс-
плуатирует энергетическую уста-
новку/оборудование на свой страх 
и риск на основе долгосрочного дого-
вора с заказчиком. Оборудование – 
зачастую это модульные котельные и 
блочные электростанции – находится 
в собственности контрактора. Сроки 
договоров составляют от 5 до 20 
лет. Взаимной целью контрактора и 
заказчика является достижение эко-
номических и экологических преиму-
ществ путем оптимизации выработки 
тепловой и электрический энергии 
и повышения эффективности обо-
рудования. При этой модели услуги 

оплачиваются не в результате эко-
номии энергии – заказчик рассчи-
тывается за предоставленную энер-
гию по счетчику, по итогам ее потре-
бления. Кроме того, нет гарантии на 
экономию, в отличие от контрактинга 
энергосбережения.

Таким образом, все расходы кон-
трактора на финансирование, уста-
новку, обслуживание и выработку 
энергии погашаются ежемесячно. Как 
правило, при этом варианте контрак-
тинга применяется двухэтапная система 
ценообразования, которая состоит из 
фиксированной базовой цены (Х кВт 
в год или месяц) и рабочей цены (Y 
кВт/ч). На практике применяются раз-
ные формулы расчета, оговоренные 
условия и скользящие цены.

Контрактинг 
энергосбережения

Он также называется перформанс-
контрактинг, или сберегательный 

контрактинг (рис. 2 и 3). После оценки 
здания путем энергоаудита контрак-
тор составляет коммерческое пред-
ложение. В нем перечисляется ряд 
необходимых мероприятий, которые 
приведут к гарантированной эконо-
мии тепловой энергии/воды/газа/элек-
тричества или других ресурсов. В слу-
чае принятия заказчиком этого пред-
ложения контрактор финансирует и 
реализует все мероприятия, которые 
необходимы для достижения эконо-
мии энергии и ресурсов, т. е. проек-
тирует, устанавливает и эксплуатирует 
оборудование. В качестве оплаты кон-
трактор получает долю общей эконо-
мии ресурсов до тех пор, пока полно-
стью не будут погашены его расходы 
по финансированию, проектированию, 
установке, эксплуатации с учетом его 
прибыли. Начальное финансирова-
ние может обеспечиваться контрак-
тором или заказчиком в виде аванса 
на работы по проектированию и уста-
новке. Сберегательный контрактинг 
может эффективно применяться в 
случае уже организованной системы 
управления энергопотреблением (энер-
гоменеджмента), в качестве ее оптими-
зации и дополнения. Экономия в пол-
ном объеме предоставляется заказ-
чику после истечения срока действия 
договора по контрактингу. Установ-
ленное оборудование переходит на 
баланс заказчика объекта после пол-
ной оплаты с его стороны контрактору.

Cуществуют следующие основ-
ные виды финансирования контрак-
тинга: контрактор финансирует про-
ект из собственных средств; контрак-
тор берет кредит для финансирования 
проекта или использует один из видов 
лизинга; контракторы, не располагаю-
щие достаточными средствами, пред-
почитают схему, по которой заказчика 
финансирует третья сторона – банк, 
лизинговая или инвестиционная ком-
пания (такая схема контрактинга очень 
популярна в США). В зависимости от 
срока действия и вида контракта при-
меняется четвертая – смешанная схема 
финансирования контрактинга.

Все формы контрактинга прини-
маются в каждом конкретном случае 
по результатам переговоров с заказчи-
ком. Наиболее эффективным является 
вариант снижения затрат и энергоем-
кости крупных промышленных объ-
ектов, производственных и офисных 
помещений, торговых центров, гости-
ниц, больниц, школ и т. п.

Что касается России, то, к сожале-
нию, недостатки законодательной базы 
в части контрактинга приводят к слож-
ному отношению властей к тому или 
иному проекту. Невысокий интерес со 
стороны потенциальных заказчиков и 
инвесторов связан как с вышеупомя-
нутыми пробелами в законодатель-
стве, так и с недостаточной инфор-
мированностью населения и отсут-
ствием необходимого числа экспер-
тов по контрактингу.

В Российской Федерации контрак-
тинг актуален в сфере ЖКХ, особенно 
для децентрализованной энергетики 
северных и дальневосточных регио-
нов (себестоимость генерации элек-
троэнергии на некоторых дизельных 
электростанциях, к примеру, в Крас-
ноярском крае, достигает 40 руб./кВт·ч 
при установленных тарифах для насе-
ления до 4 руб./кВт·ч).

Сделать вывод, что процесс хоть 
еще и не пошел, но вроде бы сдви-
нулся с места, можно по результатам 
посвященной проблемам ЖКХ встречи 
24 июля 2015 года Владимира Путина 
с членами правительства. Президент 
РФ считает, что финансировать ЖКХ 

из бюджета неэффективно, и пред-
ложил обсудить, как правительство 
намерено привлекать в эту отрасль 
частный капитал.

«Мы послушаем министра стро-
ительства и ЖКХ, который расска-
жет о привлечении инвестиций, 
прежде всего частных, в жилищно-
коммунальное хозяйство. Это очень 
важный вопрос, и очевидно, что без 
его решения таким образом мы вряд 
ли сможем кардинально изменить 
ситуацию в отрасли», – заявил Влади-
мир Путин в начале встречи. Министр 
строительства Михаил Мень доло-
жил, что в России введено долго-
срочное тарифное регулирование, 
которое начнет функционировать с 
1 января 2016 года, принято реше-
ние о закреплении предприниматель-
ской прибыли в тарифах, а также 
о совершенствовании концессион-
ного законодательства. По состоя-
нию на второй квартал 2015 года в 
ЖКХ действовали 452 концессион-
ных соглашения, а за 2014 год по 
таким соглашениям в эту сферу посту-
пили частные инвестиции в объеме 
126 млрд руб. Однако в небольших 

городах проблема привлечения част-
ных инвестиций очень острая. Между 
тем ранее замминистра строитель-
ства и ЖКХ Андрей Чибис заявил, 
что рынок ЖКХ в России становится 
интересен инвесторам: «Доходность 
в этой сфере в нашей стране дости-
гает 28 %. Сейчас менее 15 % пред-
приятий ЖКХ управляются частными 
компаниями, к 2020 году мы хотим 
увеличить этот показатель до 80 %».

То есть за четыре года, оставши-
еся до 2020-го, предполагается 65 % 
предприятий ЖКХ передать в управ-
ление частным компаниям. Это огром-
ный потенциал для применения всех 
форм контрактинга. Остается только 
надеяться, что богатейший опыт кон-
трактинга в других странах будет 
в полном объеме воспринят отече-
ственными чиновниками и инвесто-
рами, что приведет в конечном счете 
к колоссальной экономии бюджетных 
средств и поспособствует формиро-
ванию нового высокорентабельного 
бизнеса в сфере энергетики для ЖКХ.

Сергей ПЕРЕДЕРИЙ, Германия, 
s.perederi@eko-pellethandel.de

Рисунок 2

Рисунок 3
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Polytechnik: более полувека 
созидательной деятельности
В ноябре 2014 года Министерство экономики Австрии наградило известного мирового про-
изводителя котельного оборудования на биотопливе Polytechnik Luft- und Feuerungstechnik 
GmbH государственным гербом Австрийской Республики в связи с выдающимися до-
стижениями и заслугами компании во благо австрийской экономики. Можно совершенно 
обоснованно утверждать, что Polytechnik работает во благо миллионов людей во многих 
странах, ведь оборудование, которое изготавливает эта компания, позволяет получать 
экологически чистую тепловую и электрическую энергию для отопления и освещения 
жилых домов, общественных зданий и улиц, для обеспечения успешной работы сотен 
предприятий и производства множества нужных продуктов.

Созданная в 1964 году на базе 
гальванической мастерской в неболь-
шом австрийском городе Вайссенбах-
на-Тристинге, компания более чем за 
полвека созидательной деятельности 
стала одним из лидеров мирового 
машиностроения – более 3000 котель-
ных установок с маркой Polytechnik 
успешно эксплуатируются во всем 
мире. Компания занимается проекти-
рованием, изготовлением и поставкой 
котельного и топочного оборудова-
ния «под ключ». Диапазон тепловых 
мощностей установок, работающих 
на биотопливе, составляет от 300 до 
30000 кВт. В зависимости от вида 
топлива и содержания в нем влаги в 
установках используются специально 
разработанные компанией системы 
сжигания. В качестве теплоносителей 
используются теплая и горячая вода, 
пар или термомасло. 

Доля экспорта в обороте пред-
приятия составляет в настоящее время 
почти 100 %. На четырех сертифициро-
ванных по ISO 9001 производственных 
площадках и в 15 отделениях инжини-
ринга, сбыта и обслуживания по всей 
Европе, а также на четырех сервисных 
базах за океаном заняты свыше 240 
сотрудников. Словом, с полным на то 
основанием, можно говорить о том, 
что группа Polytechnik относится к 
компаниям глобального масштаба. 
Руководство австрийской фирмы 
не собирается останавливаться на 
достигнутом и несмотря на сложную 

экономическую ситуацию, намерено 
инвестировать 12 млн евро в развитие 
своих производственных площадок 
в Европе. 

В русле тенденций 
мирового рынка

За 51 год своей истории компания 
Polytechnik прошла путь от произво-
дителя вытяжной и фильтровальной 
техники до мирового лидера в области 
проектирования и поставки под ключ 
котельных установок, работающих на 
биомассе. Концепция интернациональ-
ного роста, которую около 25 лет  
назад компания выбрала в качестве 
стратегической, предопределила 

курс на сотрудничество с крупными 
мировыми компаниями. Конечно, 
Polytechnik готов откликнуться на 
запрос предприятий разного уровня, 
но большинство деловых партнеров 
австрийского концерна – компании, 
относящиеся к сегменту большого биз-
неса. В числе клиентов Polytechnik –  
крупнейший европейский производи-
тель авиационной техники, британский 
концерн, выпускающий протеиновые 
продукты, российский деревоперера-
батывающий концерн. Совсем недавно 
на Архангельском фанерном заводе 
введена в эксплуатацию котельная 
установка, которая на сегодня явля-
ется самой крупной энергетической 

установкой, произведенной компанией 
Polytechnik. Ее единичная мощность –  
22 МВт и на ней вырабатывается до 
34 т насыщенного пара в час с мак-
симальным эксплуатационным давле-
нием 16 бар и температурой 195 °C. 
«Наши установки можно встретить на 
предприятиях от Новой Зеландии до 
Сибири, – говорит руководитель пред-
приятия Лео Ширнхофер. – Каждый 
новый котел – это индивидуальный 
проект, в основе которого особен-
ности производства: наличие площа-
дей и коммуникаций, пожелания и 
потребности заказчика – требуемые 
мощности, параметры теплоносителя, 
топливо и пропорции, в которых оно 
будет использоваться. Мы помогаем 
нашим клиентам удерживать уровень 
выброса СО2 при энергоснабжении их 
производства на нейтральном уровне. 
Переход на технологию использова-
ния биомассы в качестве топлива для 
котельных дает возможность эконо-
мить ежегодно до 100 тыс. т выбросов 
СО2 с одного предприятия. Такого рода 
установки существенно способствуют 
охране окружающей среды».

Энергетическая ситуация в миро-
вой экономике создает предпосылки 
для широкого использования биомассы 
в качестве топлива для энергетических 
установок. Стремление многих крупных 
промышленных предприятий к энер-
гетической независимости находит 
отражение в деятельности австрий-
ской компании. Поэтому руководство 
Polytechnik сосредоточилось на экс-
порте. По словам г-на Ширнхофера, эта 
стратегия, конечно, связана с риском: 
«Естественно, по причине напряженной 
экономико-политической ситуации, 
сложившейся в отношениях Европы 
и России в последние два года, мы 
были вынуждены смириться с некото-
рым спадом на рынке энергетического 
оборудования. Но мы принимаем меры 
к укреплению своей позиции на про-
фильном рынке, а экспорт и непре-
рывный поиск инноваций позволяют 
обеспечить высококвалифицированные 
рабочие места в Австрии».

Инвестиции –  
инструмент развития

Чтобы сохранить позицию лидера, 
руководство Polytechnik инвестирует 
от 2,5 до 5 % годового оборота ком-
пании в исследования и развитие. 
«Результаты серий тестов, которые 
показали, что, например, тростник, 

торф или древесная основа для под-
стилки на птицефабриках являются 
эффективными видами биотолива для 
выработки тепловой энергии, дают 
нашим разработчикам широкие воз-
можности для поиска инноваций, –  
говорит Лео Ширнхофер. – Биосырье  
есть на всех континентах. Оно воспол-
няемо и локально доступно. Нет необ-
ходимости в его транспортировке на 
дальние расстояния, его использование 
в качестве топлива для котельных 
позволяет освободиться от зависи-
мости от поставок энергоресурсов 
из-за рубежа, что до сих пор явля-
ется причиной многих политических 
конфликтов».

Руководство Polytechnik готовится 
к реализации следующего этапа раз-
вития компании – модернизации неко-
торых производственных площадок. По 
признанию ее владельца, преобразова-
ния коснутся головного предприятия в 
Австрии и промышленного производ-
ства в Европе. Лео Ширнхофер под-
черкивает: «Мы ожидаем стабилизации 
мирового экономического развития и 
до 2020 года планируем инвестировать 
в наше промышленное производство 
12 млн евро». Производственную 
площадку головного предприятия 
в долине Тристингталь планируется 
увеличить на 2000 м2, а площадь офи-
сов – на 500 м2. Два венгерских про-
изводства будут объединены в одно 
предприятие, которое разместится на 
приобретенном в промышленной зоне 
земельном участке площадью 8,5 га, 
площадь производственных подраз-
делений составит 8000 м2, офиса – 
1000 м2.

Семья Polytechnik

Основатель и владелец Polytechnik 
Лео Ширнхофер часто подчеркивает, 
что Polytechnik – компания семейная. 
С момента создания, когда в компании 
работали всего два человека, ее штат 
вырос более чем в сто раз. У руля 
предприятия уже второе поколение 
семьи Ширнхоферов – вместе с Лео 
компанией руководит его сын Лукас 
Ширнхофер. 

«Под понятием «семья» мы пони-
маем причастность каждого нашего 
работника к делам и успехам своей 
компании, – говорит Лео Ширнхофер. –  
У специалистов, руководителей, после- 
довательно расширивших свои отделы 
до сегодняшних масштабов, есть 
доля участия в уставном капитале 
предприятия».

Люди, которые трудятся 25–30 лет 
в Polytechnik, в компании не редкость. 
Именно они формируют культуру 
предприятия и влияют на выбор его 
курса – производство оборудования 
для выработки экологически чистой 
энергии. Именно они участвуют в сози-
дательной деятельности компании во 
благо миллионов людей.

Австрия, А-2564 Weissenbach, 
Hainfelderstrasse 69 
Тел: 8-495-970-97-56,
Факс: +43-2672-890-13
Моб: +43-676-849-104-42
m.koroleva@polytechnik.at,
a.polyakov@ polytechnik.at
www.polytechnik.comНа празднование 50-летнего юбилея компании Polytechnik  

приехали гости из 21 страны

Слева направо: депутат от Австрийской народной партии (ÖVP) 
Вольфганг Соботка, Лео Ширнхофер, Лукас Ширнхофер, Министр 
финансов Австрии Ханс-Йорг Шеллинг
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Экологические требования  
к поставкам биотоплива в страны ЕС

Чего ожидать российским экспортерам? 

Требования добровольной лесной сертификации долгое 
время касались в основном производителей и поставщи-
ков основных видов лесобумажной продукции: пиломате-
риалов, целлюлозы, картона, бумаги. В последнее время 
требования сертификации поставляемой продукции ста-
ли предъявлять покупатели пеллет и щепы.

Какие изменения произошли на 
рынке биотоплива в Европе, почему 
требования добровольной лесной 
сертификации появились в энерге-
тическом секторе? Ответить на эти 
вопросы мы попросили исполнитель-
ного директора национального офиса 
Лесного попечительского совета в 
России (FSC) Андрея Птичникова.

– Прежде всего необходимо отме-
тить предпосылки появления высоких 
природоохранных требований в энер-
гетическом секторе. Как известно, в ЕС 
принята Стратегия 20-20-20. Согласно 
этому документу, к 2020 году уровень 
выбросов углекислого газа в атмосферу 
должен сократиться на 20 % (по сравне-
нию с уровнем 1999 года), доля энергии 
из возобновляемых источников в общей 
структуре энергопотребления должна 
вырасти до 20 %, а общие энергоза-
траты – сократиться на 20 %. Важным 
условием для достижения этих амби-
циозных целей является обеспечение 
устойчивости производства и исполь-
зования биоэнергии, а также отслежи-
вания происхождения сырья. 

На прошедшей в октябре этого года 
в Мадриде 7-й Министерской конфе-
ренции, посвященной защите лесов в 
Европе, было заявлено, что переход на 
альтернативные источники топлива, в 
том числе из древесного сырья, может 
стать большой проблемой для лесов.  
В некоторых Скандинавских странах на 
лесосеках перестали не только оставлять 
порубочные остатки, но и даже выкор-
чевывают пни, что привело к деграда-
ции земель лесного фонда, сокраще-
нию биоразнообразия и неспособности 
этих земель к восстановлению. Таким 
образом, задачи по декарбонизации 

энергетического сектора, то есть сни-
жению его зависимости от ископае-
мых источников энергии, использова-
ние которых приводит к росту выбро-
сов парниковых газов, может оказать 
значительное воздействие на лесной 
сектор. В связи с этой угрозой было 
отмечено, что в условиях возрастающей 
потребности в лесных ресурсах устой-
чивое лесоуправление становится важ-
ным как никогда.

Доля биоэнергетики в Европе растет 
с каждым годом. К 2020 году, согласно 
исследованиям Европейской ассоциации 
биотоплива AEBIOM, в ЕС будет потре-
бляться около 50 млн т пеллет в год. 
Уже сегодня страны Европы исполь-
зуют более 60 % всех производимых 
топливных гранул в мире. По данным 
доклада WWF «Живые леса», к 2030 году 
энергетический сектор, возможно, будет 
потреблять объем биотоплива, равный 
80–90 % объема потребления древесины 
в иных секторах в 2010 году.

Уже сейчас в рамках Киотского про-
токола и пост-киотских соглашений мно-
гие энергетические компании, прави-
тельственные органы ряда стран при-
няли на себя обязательства по сокраще-
нию эмиссии парниковых газов за счет 
уменьшения потребления ископаемых 
источников энергии (прежде всего угля 
и газа) и увеличения объемов исполь-
зования возобновляемых источников.

Если говорить о нашей стране, кото-
рая является крупным экспортером пел-
лет и щепы (в 2014 году, по данным 
ФТС, было вывезено 1,7 млн т), то в 
ближайшие годы возникнет вопрос, где 
взять необходимые объемы древесины, 
древесно-корьевых отходов для произ-
водства требуемого рынком объема био-
энергетического сырья. И это при том,  

что уже сейчас в большинстве регионов 
России наблюдается дефицит экономи-
чески доступной древесины, активно 
развивается плитное производство, а 
для этой отрасли требуется как раз 
техническое древесное сырье, пригод-
ное и для биоэнергетики.

Вторая большая проблема состоит в 
том, что покупатели биоэнергетического 
сырья с недавних пор требуют, чтобы 
пеллеты или щепа не только соответ-
ствовали определенным техническим 
стандартам, но и чтобы сырье, из кото-
рого они изготовлены, имело легальное 
происхождение и было заготовлено в 
устойчиво управляемых лесах (то есть 
сертифицировано по принципам FSC или 
другим схемам).

С учетом того, что в регионах – экс-
портерах биотоплива уже наблюдается 
некоторый дефицит несертифицирован-
ных лесоматериалов, ситуация с постав-
ками сертифицированного сырья для 
производства биотоплива еще боль-
шеобострилась.

– Почему биотопливо считается 
более экологичным топливом, чем 
ископаемое, хотя выбросы СО2 при 
сжигании биотоплива выше?

– Переход на использование древес-
ной и аграрной биомассы для получе-
ния тепла и электричества идет в Европе 
уже более 10 лет. Согласно ряду меж-
дународных климатических договорен-
ностей, все ископаемые виды топлива, 
то есть добытые под землей, являются 
основными источниками выбросов угле-
кислого газа в атмосферу, а энергия, 
полученная на земле, – углеродно-
нейтральной. Дело главным образом 
состоит в том, что скорость возобнов-
ления древесного сырья – 60–100 лет, 

а, например, запасов угля или нефти 
– миллионы лет. Да, выбросы CO2 при 
сжигании древесины выше, но и погло-
щение CO2 растущими деревьями за цикл 
ротации леса существенно выше, чем в 
случае ископаемого топлива. В резуль-
тате как специалисты, так и политики 
и бизнесмены признали, что древесное 
сырье экологичнее ископаемого.

– Не могли бы вы рассказать о 
спросе на биотопливо в странах ЕС 
и других странах – импортерах био-
энергетического сырья?

– Наибольший рост спроса на био-
энергетическое сырье и биотопливо 
ожидается в Великобритании, Нидер-
ландах, Дании, Бельгии, что связано с 
государственными субсидиями на этот 
вид топлива, а многие угольные элек-
тростанции уже переходят частично 
или даже полностью на биотопливо. 
Переход на использование энергетиче-
ского сырья в основном из возобновля-
емых источников энергии планируется 
ведущими электростанциями западной 
Европы к 2025 году.

Согласно исследованию «Риск нетра-
диционного использования древесины», 
выполненному компанией Jaakko Pöyry 
по заказу Голландского фонда энерге-
тических исследований (Netherlands 
Energy Research Foundation), прогнози-
руется, что потребление пеллет составит 
к 2020 году в Великобритании 11,5 млн 
т, в Нидерландах – 3,5 млн т, в Дании 
– от 3 до 8 млн т. В настоящее время 
суммарный объем потребления пеллет 
в этих странах составляет 4–5 млн т. 
Таким образом, только эти страны в бли-
жайшие годы могут дать прирост потре-
бления пеллет в объеме 10–15 млн т.

Возникает вопрос: где взять такие 
объемы пеллет? В настоящее время пел-
леты в ЕС в основном поставляются с 
юго-востока США, где прирост лесных 
ресурсов пока превышает объем их изъ-
ятия. Вторым перспективным регио-
ном поставок пеллет в ЕС считается 
Северо-Запад России. По данным выше-
указанного исследования, потенциаль-
ный спрос на пеллеты из этого региона 
РФ может составить к 2020 году до 3,5 
млн т в год в случае развития макси-
мального спроса на пеллеты.

Спрос на пеллеты в Японии и Респу-
блике Корея также может вырасти к 
2020 году до 6 и 2 млн т в год соот-
ветственно к 1,5–2 млн т в настоящее 
время. Считается, что к 2020 году основ-
ными регионами поставки биотоплива 

станут Западная Канада и Дальний Вос-
ток России.

– Какие процессы приводят к 
появлению дополнительных эколо-
гических требований к поставкам 
пеллет в ЕС?

– На уровне Евросоюза обсужде-
ние единой политики по отношению к 
импорту биотоплива ведется на протя-
жении ряда лет. По нашим данным, еди-
ные требования ЕС будут приняты не 
ранее 2020 года. В 2013 году крупней-
шие европейские энергетические компа-
нии, использующие биотопливо в каче-
стве сырья для производства энергии, 
инициировали Партнерство по неисто-
щительному использованию биомассы 
(Sustainable Biomass Partnership, или 
сокращенно SBP). Целью SBP является 
поддержка цепочек поставок твердой 
биомассы из устойчиво управляемых 
источников, что способствует развитию 
экологически чистой экономики. Чтобы 
соответствовать новым нормам и отрас-
левым стандартам европейского прави-
тельства, SBP разработало систему сер-
тификации для поставщиков биомассы 
и производителей энергии: Sustainable 
Biomass Framework (SBF). Сертификация 
SBP подтверждает факт того, что древес-
ные гранулы изготовлены из легально 
заготовленной древесины в соответ-
ствии с национальным законодатель-
ством и, там, где возможно, – в соот-
ветствии с международными требова-
ниями к ответственному управлению 
лесами. Можно сказать, что SBP уже 
стало базовым требованием: во всех 
странах – импортерах пеллет приняты 
на уровне правительства и бизнеса кри-
терии и стандарты этой сертификации.

Целью системы SBP является демон-
страция того, что биомасса для произ-
водства энергетического сырья отве-
чает национальным требованиям (зако-
нодательству). Там, где возможно, SBP 
использует существующие регулятив-
ные механизмы (нормативную базу) и 
стандарты добровольной лесной серти-
фикации, которые применяются к дру-
гим видам лесобумажной продукции. 
Обеспечиваются сбор и обработка дан-
ных по источникам биомассы и расчеты 
эмиссий парниковых газов. Также удо-
стоверяется, что все риски, связанные 
с депонированием углерода, учитыва-
ются, и на них есть должная реакция.

Интересно, что органы по сертифи-
кации в системе SBP такие же, как и в 
системе FSC. Временное прекращение 

аккредитации одного из органов по 
сертификации BM Trada в системе FSC 
со стороны органа по аккредитации ASI 
повлекло за собой такое же решение со 
стороны SBP. Требования SBP уже при-
няты крупнейшими энергетическими 
компаниями: DONG Energy, DRAX, E-On, 
ENGIE, RWE, Vattenfall, Hofor. Первые 
процедуры сертификации SBP прошли 
в Латвии, начались в России.

– Не является ли система SBP 
конкурентом систем лесной серти-
фикации?

– Ряд специалистов считают систему 
SBP не системой сертификации, а систе-
мой должной добросовестности. С дру-
гой стороны, система SBP, как мы видим, 
во многом основана на требованиях 
добровольной лесной сертификации, а 
наличие лесного сертификата у постав-
щиков является одним из важнейших 
конкурентных преимуществ. Мы считаем, 
что SBP может стать определенным драй-
вером добровольной лесной сертифика-
ции по системе FSC, так как наличие FSC 
в источниках поставок дает наилучшую 
гарантию для покупателя в части сниже-
ния рисков и выполнения экологических 
требований. В то же время, сертифика-
ция по системе SBP позволяет выйти на 
международный рынок производителям 
пеллет, которые пока не соответствуют 
требованиям сертификации, и открыть 
им новые рынки сбыта.

Следует учесть, что процесс фор-
мирования экологических требований 
к биомассе для производства энерге-
тического сырья в ведущих странах 
– импортерах пеллет находится в актив-
ной фазе, и мы видим, что почти во 
всех этих странах сейчас принимаются 
важные дополнения к первоначальным 
требованиям SBP. Почти во всех странах 
– импортерах биоэнергетического сырья 
вопрос использования сертифициро-
ванной древесины выходит на первый 
план. Вот почему мы не считаем SBP 
конкурентом, скорее трамплином для 
ряда производителей, позволяющим им 
в перспективе выйти на сертификацию 
лесоуправления.

– Можете ли вы привести при-
меры формирования таких дополни-
тельных требований?

– Есть несколько стран, которые 
являются явными законодателями мод 
в этой области. Возьмем, например, 
Нидерланды. В этой стране поставлена 
задача к 2020 году достичь уровня 14 % 
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использования возобновляемых ресур-
сов для производства энергии. Эколо-
гические организации и электрические 
компании Нидерландов согласились с 
тем, что сертификация FSC будет обя-
зательным требованием при поставках 
сырья из США и из-за пределов ЕС, что 
зафиксировано в Energie Akkoord (так 
называемом Энергетическом соглаше-
нии), одобренном также государствен-
ными органами Нидерландов.

Основными требованиями к постав-
кам биоэнергетического сырья в Нидер-
ландах являются:

•	 подтверждение устойчивого управ-
ления лесами (сертификации), при-
чем FSC является преимущественной 
схемой;

•	 поставки из лесов с возрастом фи-
нальной рубки более 40 лет (т. е. 
не с плантаций с коротким сроком 
жизни деревьев);

•	 биоэнергетика не может рассматри-
ваться в качестве основного драй-
вера вырубки лесов, т. е. должно 
быть комплексное использование 
лесов;

•	 устанавливается предел использо-
вания древесины для энергетиче-
ских целей, для которых могут ис-
пользоваться только определенные 
сортименты, но не дерево целиком;

•	 поставки не осуществляются из 
древесины, заготовленной на ме-
сте осушенных торфяников, преоб-
разованных торфяников, плантаций, 
выращиваемых на месте естествен-
ных лесов, а также из древесины 
корневой части деревьев (пней);

•	 желательные источники: разные от-
ходы переработки древесины, вто-
ричная древесина и т. д.

Нормативные материалы, связан-
ные с экологическими требованиями 
к поставкам пеллет, вступят в силу в 
2016 году. Голландцы в определенной 
степени задают тон в формировании 
подобных требований.

В 2014 году власти Дании при-
звали энергетические компании 
использовать критерии устойчивости 
при поставках сырья, и в конце 2014 
года Датская энергетическая ассо-
циация подписала соответствующее 
соглашение с правительством страны. 
Все энергетические мощности более 
20 МВт должны разработать и вне-
дрить требования к проверке постав-
щиков до 2016 года. В числе требо-
ваний: легальность происхождения, 

сертификация устойчивости, оценка 
эмиссий парниковых газов.

Следует отметить, что требования 
к учету эмиссий парниковых газов 
при заготовке биомассы и в цепочках 
поставках биотоплива также находятся 
в развитии. Постоянно обновляются 
методы расчета выбросов CO2. В част-
ности, указанные выше страны под-
держали использование калькулятора 
Biograce II для континентальной Европы 
и B2C2 в Великобритании. 

Драйвером совершенствования эко-
логических требований к поставкам био-
топлива выступают неправительствен-
ные организации. В настоящее время 
поставки пеллет в Данию должны мини-
мально соответствовать требованиям 
SBP, а также добровольной лесной сер-
тификации (в настоящий момент FSC), 
признанной Датским агентством окру-
жающей среды.

В Великобритании целью примене-
ния экологических требований к постав-
кам биомассы для энергетических целей 
является сокращение на 60 % выбросов 
парниковых газов, соблюдение опреде-
ленных правил использования земель, 
устойчивое управление лесами (серти-
фикация). Так называемое Руководство 
по биотопливу вышло в декабре 2014 
года, а обязательные к применению 
критерии устойчивости поставок – в 
апреле 2015 года. Проводится большое 
исследование экологических послед-
ствий поставок биотоплива Woodfuel 
Disclosure Survey. В Великобритании 
использование калькулятора эмиссии 
парниковых газов при транспортировке 
является обязательным.

В Швеции вводятся в эксплуатацию 
новые электростанции, работающие на 
биотопливе. Местные покупатели тре-
буют от поставщиков поставки сертифи-
цированной или контролируемой про-
дукции. Финские покупатели щепы под-
держивают это требование.

– Какие советы можно дать оте-
чественному производителю биоэнер-
гетического сырья?

– Сейчас в стране работает при-
мерно 200 производителей пеллет и 
щепы. Часть их уже сертифицированы 
по системе FSC. Наш совет этим произ-
водителям – максимально использовать 
преимущества сертификации. Например, 
если у предприятия есть в аренде сер-
тифицированный лес, а также имеется 
сертификат по цепочке поставок, то 
пеллеты или технологическую щепу, 

изготовленные из отходов лесопере-
работки, по идее, должны брать все 
покупатели биотоплива.

В будущем определенное внима-
ние надо уделить вопросам учета эмис-
сии парниковых газов при транспорти-
ровке (с использованием калькуляторов 
эмиссий типа Biograce II или В2С2), а 
также провести оценку лесного фонда 
на предмет присутствия источников био-
массы, которые могут противоречить 
определенным нормам. Мы надеемся, 
что дополнительные требования будут 
включены в состав FSC-сертификации 
экосистемных услуг в новом националь-
ном стандарте FSC, который будет при-
нят в 2017 году.

В ситуации, когда у производителя 
пеллет или топливной щепы имеется 
сертификат FSC цепочки поставок, и 
часть древесины для их производства 
является сертифицированной, а дру-
гая часть – контролируемой, действуют 
те же правила, что и в первом случае. 
В будущем, возможно, придется уде-
лить больше внимания контролируе-
мой древесине, в том числе вопросам 
расчета эмиссий.

В ситуации, когда у производителя 
имеется в аренде лесной фонд, но нет 
сертификата FSC, рекомендуем прове-
сти FSC-сертификацию лесного фонда. 
Если это сложно, можно воспользоваться 
другими подходами для обеспечения 
соответствия биотоплива требованиям 
покупателей.

Если же производитель работает на 
покупном сырье от разных несертифици-
рованных поставщиков, доказать соот-
ветствие требованиям SBP, а тем более 
дополнительным требованиям по устой-
чивости, будет довольно сложно.

– Ситуация постоянно меняется. 
Как российским экспортерам отсле-
дить все изменения в законодатель-
стве европейских стран?

– Да, этот процесс живой. Хочу 
отметить, что специалисты междуна-
родного офиса FSC активно участвуют 
в консультациях по вопросам легаль-
ности и устойчивости биоэнергетиче-
ского сырья на уровне государствен-
ных органов, встречаются с ведущими 
научными, коммерческими и некоммер-
ческими организациями отрасли и пери-
одически предоставляют участникам 
рынка информацию о состоянии дел в 
разных странах ЕС и Северной Америки.

Беседовал Иван ЯКУБОВ
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Леса Бразилии: управление  
и законодательные основы

В Федеративной Республике Бразилия находится более трети мирового запаса древеси-
ны тропических лесов. Большая часть этих лесов расположена в долине реки Амазонки. 
В них произрастает более 56 000 описанных видов растений, обитает 1700 видов птиц, 
695 видов земноводных, 578 видов млекопитающих и 651 вид рептилий, но все это бога-
тейшее биоразнообразие находится под угрозой – леса Бразилии стремительно исчезают.

С 2001 по 2012 год площадь лесов 
Бразилии сократилась на 6 %, или почти 
на 30 млн га. По данным Продоволь-
ственной и сельскохозяйственной орга-
низации ООН FAO за 2010 год, с 2000 
по 2005 год ежегодный темп обезле-
сения составлял 0,57 %, с 2005 по 2010 
год – 0,42 %.

На сокращение площади лесов вли-
яют как прямые, так и косвенные фак-
торы. К прямым факторам, приводящим 
к обезлесению, можно отнести:

•	 преобразование лесных земель 
в пастбища, сельскохозяйствен-
ные угодья и плантации;

•	 нелегальную заготовку древе-
сины;

•	 открытые горные работы;
•	 строительство плотин, затопле-

ние лесных районов;
•	 интенсивные лесные пожары и др.

К косвенным факторам, приводя-
щим к обезлесению, относятся:

•	 малочисленность лесной охраны 
для лесов такой большой пло-
щади;

•	 неразвитое лесное законодатель-
ство, «балансирующее» между 
использованием лесов для сель-
скохозяйственных целей и заго-
товкой древесины;

•	 коррупция и др.

В последние десятилетия прави-
тельство Бразилии, озаботившись состо-
янием лесов страны, предприняло ряд 
законодательных и структурных преоб-
разований в лесном хозяйстве.

Площадь лесов Бразилии – 463,3 
млн га, или 54,4 % территории страны, в 
том числе площадь естественных лесов 
– 456,1 млн га, лесных плантаций – 7,2 

млн га. Основу плантационных лесов 
составляют эвкалипт и сосна – 71 и 
22 % соответственно; акация – 2 %, 
гевея бразильская (основной источ-
ник сырья для натурального каучука) 
– 2,4 %.

По форме собственности леса Бра-
зилии распределены следующим обра-
зом: 308,1 млн га, или 66,5 %, – госу-
дарственные и муниципальные леса; 
155,2 млн га, или 33,5 %, – леса иных 
форм собственности (данные Лесной 
службы Бразилии за 2012 год, см. рис. 
1). Бразильские государственные и 
муниципальные леса распространены 
в разных биомах и регионах страны. 
Но наибольшая их часть (91,6 %) рас-
положена в бассейне реки Амазонки.

Государственные леса по видам 
собственности подразделяются на 
федеральные – более 70 %, и леса 
субъектов федерации (штатов) – 
более 29 %.

В табл. 1 представлены данные о 
распределении зарегистрированных 
государственных и муниципальных 
лесов в объеме 308,1 млн га по видам 
целевого использования.

С точки зрения учета лесов, госу-
дарственные и муниципальные леса 
Бразилии можно разделить на две 
группы.

Первая группа представлена 
лесами, зарегистрированными в уста-
новленном порядке, с указанием целе-
вого назначения. Площадь лесов этой 
группы составляет 230 млн га (74,6 % 
площади всех лесов страны). Сюда 
относятся общинные леса, охраняе-
мые леса – федеральные и штатов, 
леса, используемые для военных целей, 
леса штатов и муниципалитетов. В этой 
группе доминируют общинные леса 
– 111,0 млн га (36,0 %), общая пло-
щадь охраняемых лесов – 105,6 млн 
га (34,3 %).

Вторая группа представлена госу-
дарственными зарегистрированными 
лесами, у которых нет четкого целевого 
назначения, это резервные леса. Их пло-
щадь составляет 78,1 млн га, или 25,4 %.

Сведения о частных лесах Брази-
лии определены на основании данных 
деклараций, поданных владельцами 
этих лесов в региональные структуры 
органов управления лесами, на 2006 
год они составляли 98,48 млн га. Здесь 
доминируют леса с зарегистрирован-
ным правом владения (94,0 %). Частные 
плантационные леса занимают 4,5 млн 
га, или 4,6 %. Площадь частных план-
тационных лесов составляет примерно 
60 % общей площади лесов этой кате-
гории. Данные о распределении госу-
дарственных, муниципальных и част-
ных лесов Бразилии в соответствии с 
выполняемыми ими функциями по клас-
сификации FAO приведены в табл. 2.

Основная функция лесов Брази-
лии – социальная и экологическая. 
Общая площадь защитных лесов, 
которые защищают почвы и водные 
ресурсы, способствуют сохранению 
биоразнообразия, оказывают социаль-
ные услуги населению, – 291,064 млн га 

(62,8 %). Большая часть лесов (29,16 %) 
выполняет социальные функции. Это 
национальные заповедники, в которых 
заготовка разрешена только на особых 
условиях: при соблюдении принципов 
устойчивого развития.

Площадь особо охраняемых лес-
ных территорий – 22,13 %. Функцию 
сохранения биоразнообразия выпол-
няют 11,54 % лесов, это биологиче-
ские заповедники, парки (националь-
ные, штатов и природные), а также как 
государственные, так и частные заказ-
ники. Последнее место по площади 
занимают леса, в которых разрешена 
заготовка древесины и иных продук-
тов леса: 37,1 млн га (8,01 %).

Таким образом, можно заклю-
чить, что государственное управле-
ние лесами Бразилии осуществляется 
с соблюдением следующих приори-
тетов функционального назначения 
лесов: «социальные услуги – защита 
почв и водных ресурсов – сохране-
ние биоразнообразия – многоцелевое 
использование – заготовка древесины 
и иных продуктов леса».

Несмотря на то что в структуре 
государственного управления лесами 

Бразилии леса с функцией заготовки 
древесины занимают последнее место, 
эта страна по объему заготовки дре-
весины находится на втором месте в 
мире (290 млн м3), уступая США (540 
млн м3). Съем древесины с 1 га лес-
ной площади составляет около 8 м3.

По форме государственного устрой-
ства Бразилия – федеративная респу-
блика. Она разделена на 26 субъектов 
федерации (штатов), один федеральный 
(столичный) округ и более 5500 мест-
ных органов власти (муниципалитетов).

Штатам Бразилии предоставлена 
значительная автономия в области лес-
ного хозяйства, в том числе по зако-
нотворческой деятельности, обществен-
ной безопасности и налогообложению. 
В большинстве штатов есть структуры 
управления лесами.

Правительство штата или феде-
рального округа возглавляет губерна-
тор, избранный прямым голосованием; 
в каждом штате есть законодатель-
ное собрание, законодательный орган 
столичного округа – Законодательная 
палата. Штат подразделяется на муни-
ципалитеты, в каждом из которых есть 
собственный законодательный совет и 
мэр, автономные и иерархически неза-
висимые ни от федерального правитель-
ства, ни от правительства штата. Мно-
гие муниципалитеты, в свою очередь, 
подразделяются на округа, которые не 
обладают политической или админи-
стративной автономией. Группа муни-
ципалитетов составляет муниципаль-
ный район. На уровне муниципалите-
тов функционируют подразделения по 
управлению лесами.

Государственное устройство Бра-
зилии и наличие разных форм соб-
ственности на леса определяют струк-
туру управления лесами. В структуре 
управления лесами Бразилии четыре 
уровня: федеральный, межрегиональ-
ный, уровни штатов и муниципалитетов.

Федеральный уровень представ-
ляют следующие структуры: правитель-
ство Федеративной Республики Брази-
лия (далее – правительство), министер-
ство охраны окружающей среды (MMA), 
Лесная служба Бразилии (SFB), Бра-
зильский институт окружающей среды 
и возобновляемых природных ресур-
сов (Ibama), Институт по сохранению 
биоразнообразия (ICMBio).

В непосредственном подчинении 
правительства находится министерство 
охраны окружающей среды. В состав 
министерства на правах автономии 

Общественные леса
308,1 млн. га

Государственные леса
307,8 млн. га

Федеральные леса
218,5 млн. га

Леса штатов
89,3 млн га

Муниципальные леса
0,4 млн. га

Рис. 1. Структура общественных лесов Бразилии

Таблица 1. Статус зарегистрированных государственных  
и муниципальных лесов Бразилии

Статус Площадь, млн га Удельный вес,  %

Общинные леса 111,0 36,0

Федеральные охраняемые леса 60,0 19,5

Охраняемые леса штатов 45,6 14,8

Леса, используемые для военных целей 2,9 0,9

Леса штатов и муниципалитетов 10,5 3,4

Резервные леса 78,1 25,4

Итого 308,1 100,0

По данным Лесной службы Бразилии, 2013 год

Таблица 2. Распределение площади лесов Бразилии по функциям
Функции лесов Площадь, тыс. га Удельный вес,  %

Заготовка древесины и иных продук-
тов леса 37 129,44 8,01

Защита почв и водных ресурсов 102 500,00 22,13

Сохранение биоразнообразия 53 457,50 11,54

Социальные услуги 135 106,18 29,16

Многоцелевое использование 42 987,00 9,28

Прочее 92 089,77 19,88

Итого 463 269,89 100,00

По данным Лесной службы Бразилии, 2013 год
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входят Лесная служба Бразилии, Бра-
зильский институт окружающей среды 
и возобновляемых природных ресур-
сов, Институт по сохранению биораз-
нообразия.

В Бразилии нет отдельного само-
стоятельного ведомства, отвечающего 
за лесное хозяйство страны. Вопросы 
государственного управления лесами 
находятся в ведении министерства 
охраны окружающей среды, которое 
напрямую подчиняется федеральному 
правительству. Министерство охраны 

окружающей среды отвечает за раз-
работку национальной экологической 
политики, составными частями которой 
являются водная и лесная политика, 
а также нормативно-правовых актов, 
регулирующих не только лесные отно-
шения, но и документы, определяющие 
деятельность других отраслей в сфере 
природопользования (сельского хозяй-
ства, водного хозяйства, недропользо-
вания и пр.).

Вопросы формирования лесной 
политики, нормативного правового 

регулирования лесных отношений нахо-
дятся в компетенции департамента био-
разнообразия и лесов, входящего в 
состав министерства охраны окружа-
ющей среды. Департамент разрабаты-
вает основы лесной политики, отрасле-
вые стандарты и нормы, средне- и крат-
косрочные программы в сфере сохране-
ния биоразнообразия и генетического 
наследия лесов, правила и наставления 
по ведению лесного хозяйства, лесо-
пользованию и управлению особо охра-
няемыми природными территориями.

Вопросами лесного хозяйства могут 
заниматься и другие департаменты и 
отделы министерства охраны окружа-
ющей среды, согласно компетенции.

В структуре министерства охраны 
окружающей среды находится Лесная 
служба Бразилии. Она была образована 
после принятия закона об управлении 
государственными лесами (№ 11284 от 
02.03.2006, статья 55). Несмотря на 
ведомственную подчиненность, Лесная 
служба Бразилии обладает админи-
стративной и финансовой автономией 
(Закон об управлении государствен-
ными лесами № 11284 от 02.03.2006, 
статья 67). Структура Лесной службы 
Бразилии представлена на рис. 2.

Лесная служба Бразилии опре-
деляет свою миссию как содействие 
экономически эффективному и устой-
чивому использованию государствен-
ных лесов. Законом об управлении 
государственными лесами № 11284 от 
02.03.2006 за Лесной службой Брази-
лии закреплены следующие функции:

•	 управление государственными ле-
сами;

•	 управление национальным фондом 
развития лесного хозяйства (FNDF);

•	 создание и развитие учебных 
программ, обучение, исследова-
ние и техническая помощь при 
реализации лесохозяйственной 
деятельности (ведении лесного 
хозяйства, переработке лесных 
ресурсов, работе лесных служб);

•	 поощрение и стимулирование 
устойчивого лесопользования и 
комплексного использования лес-
ных ресурсов;

•	 исследование рынка лесных то-
варов и услуг;

•	 разработка планов устойчивого 
лесопользования;

•	 создание и развитие националь-
ной системы информации о лесах 
(Snif), интегрированной с Нацио-
нальной информационной систе-
мой по окружающей среде;

•	 управление Национальным реестром 
государственных лесов (HFFS).

При реализации своих полномо-
чий Лесная служба Бразилии коор-
динирует действия с органами вла-
сти на федеральном уровне, уровне 
штатов, федерального округа и муни-
ципалитетов.

Основные принципы, которым сле-
дует Лесная служба Бразилии в своей 
деятельности:

•	 прозрачность: предоставление и 
распространение информации, 
решений, действий и результа-
тов в доступной форме;

•	 ответственность;
•	 научная обоснованность: исполь-

зование в полной мере накоплен-
ных знаний, непрерывное обуче-
ние, развитие инноваций в госу-
дарственном управлении лесами, 
уважение мнений сотрудников;

•	 учет национальных традиций;
•	 социальная ответственность.

Источники финансирования дея-
тельности Лесной службы Бразилии:

•	 часть доходов от реализации кон-
цессионных договоров и оплаты 
неустоек;

•	 средства Национального казна-
чейства;

•	 продажа изданий, технических 
материалов, данных и инфор-
мации;

•	 соглашения и контракты с госу-
дарственными и негосударствен-
ными предприятиями, частными 
компаниями;

•	 пожертвования, пособия;
•	 прочие источники.

Согласно ст. 67 Закона об управле-
нии государственными лесами № 11284 
от 02.03.2006, федеральная исполни-
тельная власть должна обеспечить 
административную и финансовую авто-
номию Лесной службы Бразилии.

Между министерством охраны 
окружающей среды и советом дирек-
торов Лесной службы подписывается 
договор управления лесами и осущест-
вления производственной деятельно-
сти. Этот договор является инструмен-
том экономического контроля админи-
стративной работы Лесной службы, 
оценки эффективности результатов ее 
управленческой деятельности, а также 
неотъемлемым элементом отчетности.

Другая институциональная струк-
тура федерального уровня управле-
ния лесами – Бразильский институт 
окружающей среды и возобновляемых 
природных ресурсов. На этот институт 
возложены функции охраны и защиты 
природной среды в целом, и лесов в 
частности. Институт выполняет функ-
ции по лесной охране, пожарному над-
зору, авиалесоохране, защите от вре-
дителей и болезней, охотнадзору и 
пр. Все обязанности в сфере охраны 
и защиты лесов возложены на один 

исполнительный орган, при этом инсти-
тут обладает очень широкими полно-
мочиями – это единственная служба 
в стране, полномочия которой распро-
страняются на территории всех штатов.

Особо охраняемые природные тер-
ритории выделены в отдельную кате-
горию и находятся под управлением 
Института по сохранению биоразно
образия, который отвечает за управле-
ние, охрану, защиту и мониторинг госу-
дарственных охраняемых территорий.

В числе основных миссий Инсти-
тута по сохранению биоразнообразия 
– создание новых охраняемых террито-
рий. Основные компетенции института:

•	 разработка правил и стандартов 
управления охраняемыми терри-
ториями;

•	 создание федеральных охраня-
емых территорий;

•	 управление федеральными охра-
няемыми территориями;

•	 реализация национальной систе-
мы охраняемых территорий.

Второй, межрегиональный, уровень 
управления лесами представлен регио-
нальными службами (см. рис. 2).

Третий уровень управления лесами 
– уровень федеральных штатов. С уче-
том особенностей (лесорастительных, 
лесоэкономических и социальных), 
а также традиций и обычаев в шта-
тах созданы собственные структуры 
управления лесами, представленные 
разными подразделениями. Как пра-
вило, эти структурные подразделения 
выполняют функции управления, кон-
троля всего природоресурсного блока, 
включая леса.

В штатах и федеральном округе 
институциональный механизм для веде-
ния лесного хозяйства отличается неко-
торой вариативностью, но в целом госу-
дарственные ведомства отвечают за 
лицензирование, контроль и надзор 
за ведением лесного хозяйства, про-
ведение природоохранных мероприя-
тий и лесопользование.

Если законодательство штата не 
предусматривает выполнения каких-то 
функций, то они исполняются феде-
ральными органами власти. Например, 
лицензирование и мониторинг лесоза-
готовительной деятельности прово-
дятся на уровне штатов, но при отсут-
ствии правовой базы их осуществляет 
Бразильский институт окружающей 
среды и возобновляемых природных 
ресурсов.
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Рис. 2. Федеральный уровень управления лесами Бразилии. Структура Лесной службы Бразилии
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Самостоятельных, отдельных 
ведомств по управлению лесами в шта-
тах нет, вопросы управления лесами 
решаются агентствами по окружаю-
щей среде.

Так, например, в штате Амазонас, 
расположенном на северо-западе Бра-
зилии, где около 100 млн га госу-
дарственных и муниципальных лесов, 
управление лесами осуществляют два 
агентства с подчиненными структу-
рами: Агентство устойчивого разви-
тия Амазонас, включая Центр по охра-
няемым территориям, и Агентство по 
окружающей среде и устойчивому раз-
витию штата Амазонас, включая Ама-
зонский институт охраны окружаю-
щей среды. В штате Пара на севере 
Бразилии, где площадь государствен-
ных и муниципальных лесов менее 90 
млн га, управление осуществляется 
Агентством по охране окружающей 
среды штата.

Четвертый уровень управления 
лесами – управление муниципалите-
тов. Структура этого уровня повторяет 
в определенной мере структуру управ-
ления лесами штатов.

Охрану лесов и привлечение нару-
шителей к административной и уго-
ловной ответственности осуществляют 
как федеральные органы власти, так и 
власти штатов.

Законодательством Бразилии в 
сфере лесных отношений предусмо-
трена деятельность трех коллегиаль-
ных органов, которые обеспечивают 
участие общественности в принятии 
решений в области ведения лесного 
хозяйства.

Основными законодательными 
актами в области лесного права в Бра-
зилии являются:

•	 Конституция Федеративной Ре-
спублики Бразилия от 5 октя-
бря 1988 г. с поправками;

•	 Закон о защите растительности 
№ 12651 от 25 мая 2012 г.;

•	 Закон об управлении государ-
ственными лесами № 11284 от 
2 марта 2006 г.;

•	 Закон о защите животного мира 
№ 5197 от 3 января 1967 г.;

•	 Закон о национальной экологи-
ческой политике № 6938 от 31 
августа 1981 г.;

•	 Закон об уголовной и админи-
стративной ответственности за 
действия, наносящие вред окру-
жающей среде № 9605 от 12 фев-
раля 1998 г.;

•	 законы о лесах штатов, подзакон-
ные нормативные акты (в разви-
тие основных документов);

•	 традиции и обычаи.

Систему лесного законодательства 
Бразилии возглавляет федеральный 
закон «О защите растительности» № 
12651, принятый 25 мая 2012 года. Этот 
закон получил неоднозначную оценку 
специалистов лесного хозяйства. По 
их мнению, реализация закона приве-
дет к значительному сокращению пло-
щади лесов, находящихся под охраной 
государства; также предусматривается 
сокращение водоохраной зоны и лега-
лизация лесных земель, полученных в 
результате самозахвата. Однако суще-
ствует и мнение, что этот документ соз-
даст дополнительные стимулы для раз-
вития сельского хозяйства и борьбы с 
бедностью в стране, что является при-
оритетным направлением деятельности 
правительства Бразилии в последние 
годы. Этот закон амнистирует захват 
мелкими фермерами тропических лесов, 
а также лесов, расположенных в водо-
охранной зоне.

В 2004 году федеральное прави-
тельство Бразилии инициировало раз-
работку нормативной-правовой базы 
для обеспечения управления госу-
дарственными лесами, чтобы остано-
вить захват земель. Была предложена 
система лесных концессий для обеспе-
чения баланса интересов в заготовке 
и производстве лесной продукции и 
сохранении лесов Бразилии.

В 2006 году был принят феде-
ральный закон Бразилии № 11284 «Об 
управлении государственными лесами», 
который бразильские и международ-
ные эксперты считают значительным 
достижением. Ранее большие площади 
лесов, расположенные на государ-
ственных землях, не были обеспечены 
нормативно-правовой базой для осу-
ществления государственного управле-
ния, что затрудняло проведение госу-
дарственной политики в лесах с целью 
обеспечения национальных интересов 
граждан. С тропическими лесами ситу-
ация была катастрофической, так как 
на протяжении нескольких десятиле-
тий невозможно было остановить про-
цесс расширения сельскохозяйствен-
ных угодий за счет захвата и обезле-
сивания лесных участков.

После принятия федерального 
закона «Об управлении государствен-
ными лесами» правительство Бразилии 

объявило о разработке плана действий 
по предотвращению вырубок и их кон-
тролю в бассейне реки Амазонки.

В результате к 2008 году были опре-
делены следующие категории государ-
ственных лесов: 10 млн га общинных 
лесов; 20 млн га охраняемых террито-
рий; 3,9 млн га под проектами устойчи-
вого лесопользования. Кроме того, было 
отменено 66 000 незаконных докумен-
тов о праве собственности на землю.

Управление государственными и 
муниципальными лесами Бразилии раз-
вивается в направлении устойчивого и 
рационального пользования лесными 
ресурсами с учетом национальных тра-
диций, обычаев и принятой системы 
экономических отношений.

В заключение нашего обзора можно 
сделать следующие выводы:

•	 официальные источники свиде-
тельствуют о недостаточной из-
ученности лесов Бразилии;

•	 информация о лесах является 
основой управления лесами, ко-
торое в силу вышеуказанной при-
чины сопряжено с риском при-
нятия неправильных решений;

•	 большие проблемы в социаль-
ной сфере отодвигают на вто-
рой план вопросы качественно-
го управления лесами в стране;

•	 природно-климатические условия 
страны располагают к плантаци-
онному ведению лесного хозяй-
ства как в частных, так и в го-
сударственных лесах;

•	 большие лесные площади, со-
циальные проблемы в стране, 
недостаточное развитие лесной 
инфраструктуры и другие беды 
являются причинами нелегаль-
ной заготовки древесины, кото-
рая ведет порой к необратимым 
экологическим последствиям;

•	 правительство страны предпри-
нимает попытки устойчивого ве-
дения лесного хозяйства, однако 
разногласия политических пар-
тий, отсутствие согласованно-
го вектора развития экономики 
страны не позволяют осущест-
влять последовательную лесную 
политику в стране.

Владимир ПЕТРОВ,  
д-р эконом. наук, профессор

Ирина ФИЛИНОВА,  
доцент кафедры лесной политики,  

экономики и управления СПбГЛТУ
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«В этом году мы зарегистрировали 
на выставке 17 000 посетителей, 35 % 
из них – представители иностранных 
компаний, которые приехали к нам из 
96 стран мира, – рассказал директор 
выставки Карло Джобби. – Еще один 
важный показатель: 6800 специали-
стов посетили выставку».

SICAM 2015: еще больше 
участников

На выставке SICAM 2015 пред-
ставляли продукцию, делились иде-
ями, рассказывали о новых проектах, 
творческих возможностях, планах и 
дизайнерских разработках 522 ком-
паний из 33 стран (доля иностранных 

участников составила 28 %), производя-
щие комплектующие и фурнитуру для 
мебели. В этом году выставка собрала 
на 4,6 % больше участников, чем в про-
шлом. Первое место по числу экспо-
нентов среди иностранных участников 
заняла Германия, далее следуют Испа-
ния, Швейцария, Турция и Австрия. 
Более 85 % компаний, представляв-
ших свою продукцию на SICAM 2014, 
приехали в Порденоне и в этом году. 
«Множество компаний приезжает на 
выставку не первый раз. Я думаю, что 
это хороший показатель эффективно-
сти SICAM», – говорит Карло Джобби.

Выставочная площадь в этом 
году увеличилась на 3 %, экспозиция 
заняла все девять залов выставоч-
ного центра Порденоне (28 000 м2, 
общая площадь стендов компаний-
участниц составила больше 13 000 
м2). Организаторы постарались обе-
спечить максимум удобства для посе-
тителей выставки: так, за счет откры-
тия трех входов в разные павильоны 
удалось равномернее распределить 
потоки посетителей.

Взаимовыгодное 
партнерство

Увеличение числа посетителей, 
несомненно, хороший знак, прежде 
всего потому, что это показатель дове-
рия производителей компонентов и 
комплектующих к выставке SICAM. 
Кроме того, это индикатор тенденций 
рынка, признак активности и готов-
ности вкладывать средства в разви-
тие компаний. Торгово-промышленная 
выставка SICAM призвана повысить 
эффективность взаимодействия 
компаний-участников и посетителей. 

Образцовый формат  
для успешных компаний
Итоги VII международной выставки SICAM в Порденоне

Ожидания организаторов (ExpoSicam SRL), участников и посетителей Международной 
выставки комплектующих, полуфабрикатов и фурнитуры для мебельной промышленно-
сти SICAM (13–16 октября) в итальянском г. Порденоне полностью оправдались. Итоги 
выставки укрепили репутацию SICAM как мероприятия, открывающего новые возмож-
ности для бизнеса.

«Мы всегда фиксируем данные самых 
квалифицированных посетителей и 
уточняем, какова их роль в приня-
тии решений и влиянии на стратегию 
своей компании, – говорит г-н Джобби. 
– Кроме того, в последние годы мы 
уделяем большое внимание тем ком-
паниям, которые делегируют в Пор-
деноне менеджеров высшего звена».

Тот факт, что большинство участ-
ников приезжают на выставку снова 
и снова, говорит о том, что организа-
торы выставки выбрали правильный 
курс. Они активно рекламировали ее 
за границей, уделяя особое внимание 
рынкам стран Латинской Америки (в 
частности, Мексики и Перу) и неко-
торым азиатским рынкам, где произ-
водство мебели активно развивается 
(например, Индии и Индонезии).

В центре внимания – 
международные рынки

Компании, производящие мебель, 
комплектующие и фурнитуру, уже 
давно конкурируют на международ-
ном уровне, причем на коммерче-
ские контакты с рынками, вызываю-
щими повышенный интерес у произ-
водителей (Россия и страны Ближ-
него Востока), оказывают существен-
ное влияние политические конфликты, 
которые становятся основным факто-
ром выбора коммерческих стратегий.  
С другой стороны, события на поли-
тической арене предоставляют новые 
возможности для развития торговых 
отношений. Например, соглашение 
по ядерной программе Ирана может 
открыть хорошие перспективы на 
обширном рынке этой страны, где 
ожидаются активное развитие, реа-
лизация новых инвестиционных про-
ектов и возникновение рыночных ниш 
для компаний мебельной отрасли.

SICAM всегда способствовала 
поиску выходов на развивающиеся 
рынки, организаторы выставки при-
глашают в Порденоне потенциальных 
покупателей из мебельных компаний 
со всего мира. Усилия ExpoSicam SRL 
были отмечены министерством эконо-
мического развития Италии, которое 
поддержало организаторов выставки в 
стремлении помогать налаживанию и 
укреплению деловых контактов произ-
водителей и покупателей со всех кон-
тинентов. Г-н Джобби подчеркивает: 
«Из года в год на выставку приез-
жают профессионалы более чем из 90 
стран. Это результат нашей активной 

маркетинговой деятельности. Мы очень 
серьезно относимся к этому вопросу и 
уже много лет неустанно занимаемся 
продвижением выставки. SICAM стала 
образцом выставочных мероприятий 
на итальянском рынке. А итальян-
ское мебельное производство счита-
ется одним из лучших в мире».

Эффективность
Один из основных факторов успеха 

SICAM – эффективность обслуживания 
участников и посетителей выставки. 
Компании-участницы рассчитывают на 
укрепление деловых связей, установ-
ление отношений с новыми партнерами 
и выход на новые рынки, и выставка 
является эффективным инструмен-
том в достижении этих целей. Орга-
низаторы SICAM гарантируют высокое 
качество услуг, предоставляют отлич-
ные возможности для делового обще-
ния, ежегодно внедряют инновации, 
которые упрощают работу экспонен-
тов и специалистов-посетителей. Вот 
пример: новая парковка на 700 авто-
мобилей, открытие которой было при-
урочено к началу SICAM 2015, безу-
словно, упростила посетителям путь 
к выставочному центру. Реализация 
этого проекта стала возможной бла-
годаря активному сотрудничеству 

Торговой палаты Италии и выста-
вочного центра в Порденоне. Про-
ект, целью которого было снижение 
загруженности дорог в районе прове-
дения выставки, тщательно продуман 
и реализован муниципальной поли-
цией Порденоне. Теперь автомобили-
сты могут быстрее выезжать из рай-
она выставочного центра на скорост-
ное шоссе и крупные автомагистрали.

Как и в прошлом году, между 
выставочным центром и международ-
ными аэропортами Венеции и Тревизо 
курсировали специальные автобусы, 
перевозившие участников и посетите-
лей выставки, прибывавших воздуш-
ным транспортом. В аэропортах для 
участников SICAM были установлены 
две информационные стойки. В аэро-
порту Венеции, где ведутся работы по 
расширению залов для прибывающих 
пассажиров, об удобстве участников 
и посетителей SICAM позаботилась 
компания SAVE.

Полностью итоги SICAM 2015 
будут подведены позже, однако уже 
известно, что VIII Международная 
выставка комплектующих и аксессуа-
ров для мебели SICAM пройдет в Пор-
деноне с 18 по 21 октября 2016 года.

Подготовила Елена ШУМЕЙКО
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В XIV Международной выставке 
деревообрабатывающей и мебельной 
промышленности WOOD-TEC приняли 
участие 297 компаний из 19 стран. 
Стенды участников располагались в 
двух павильонах, а также на прилега-
ющих открытых площадках. За послед-
ние несколько лет ситуация в дере-
вообрабатывающей отрасли Европы 
стабилизировалась, поэтому в XIV 
выставке участвовало больше ком-
паний, чем в предыдущей биеннале. 
Например, в 2013 году в выставке при-
нимали участие 280 компаний. В этом 
году наибольшую активность проя-
вили компании – производители и 
поставщики техники, инструментов и 
оборудования.

По мнению организаторов, 
выставка прошла очень успешно. По 
предварительным данным, ее посе-
тили около 12 000 человек. Большин-
ство посетивших выставочный центр 
– представители компаний дерево
обрабатывающей отрасли, которые 
приехали на мероприятие, для того 
чтобы выбрать новые технологии для 
модернизации производственных про-
цессов на своих предприятиях.

В одном из павильонов впервые 
оборудовали площадку WOOD-TEC 
Arena, где была реализована новая 
концепция деловой программы. Здесь 
обсуждались важнейшие проблемы 
отрасли и проводились презентации 
новых продуктов и технологий. В 
рамках программы рассматривались 

вопросы получения грантов Евросоюза 
на развитие лесных хозяйств и смеж-
ных отраслей. Также обсуждалась про-
грамма развития сельских регионов. 
Ожидается, что весной следующего 
года будут сделаны крупные инве-
стиции в развитие лесных хозяйств 
Евросоюза и повысится целесообраз-
ность их использования. Кроме того, 
весной 2016 года будут приняты про-
филактические меры для сохранения 
лесов, программы по восстановлению 
лесного покрова после стихийных бед-
ствий и возмещению ущерба после 
наводнений. Планируется также выде-
лить средства на защиту насаждений 
тех пород, которые способствуют ста-
билизации и мелиорации почвы. Это 
означает, что будут выделены непро-
изводственные инвестиции на под-
держание лесов и замену пород дере-
вьев в лесонасаждениях. Второй этап 
реализации этих мероприятий запла-
нирован на осень.

Одна из лекций Ассоциации дере-
вообрабатывающих предприятий, кото-
рая называлась «Есть ли у лесопиль-
ных предприятий Чехии долгосроч-
ные перспективы?», была посвящена 
изменениям, произошедшим на лесо-
пильных и лесозаготовительных пред-
приятиях Чехии за последние десять 
лет. В частности, говорилось о том, 
что небольшим компаниям, желаю-
щим остаться на плаву, следует выпу-
скать разные продукты и создавать 
их дополнительную прибавочную 

стоимость. Еще одним пунктом дело-
вой программы стала демонстрация 
результатов работы Центра исследо-
ваний Дж. Рессела в Университете 
им. Менделя. Также большой интерес 
вызвала лекция заместителя декана 
факультета лесоводства и техноло-
гий переработки древесины Карела 
Кронторадона, посвященная концеп-
ции «Индустрия 4.0» и университет-
скому образованию.

WOOD-TEC – одна из важнейших 
в Чехии и Словакии выставок подоб-
ного рода. Ее поддерживают Чешская 
ассоциация производителей дерево
обрабатывающего оборудования SVDSL 
и Европейская федерация производи-
телей деревообрабатывающего обо-
рудования EUMABOIS, которая вклю-
чила выставку в календарь престиж-
ных европейских мероприятий. 

XV Международная выставка 
WOOD-TEC пройдет 24–27 октября 
2017 года.

Комментарии участников
Региональный менеджер компании 
VITAP Массимо Буссали:

«Здесь мы представляли криволи-
нейный кромкооблицовочный станок 
с запатентованной лазерной систе-
мой. Эта система позволяет отрезать 
кромку по завершении облицовки кри-
волинейных панелей таким образом, 
что два конца ленты кромки встре-
чаются. Станок оснащен вакуумным 
столом для поддержания заготовки. 

WOOD-TEC – площадка для демонстрации 
достижений и поиска деловых партнеров
По прошествии двух лет выставочный центр чешского Брно Brno Exhibition Сenter снова 
открыл двери для Международной выставки деревообрабатывающей и мебельной про-
мышленности WOOD-TEC. Мероприятие проходило с 20 по 23 октября. Организатор: вы-
ставочная компания BVV Trade Fairs Brno.

Станок, созданный в 2011 году, давно 
на рынке, но каждый год мы совер-
шенствуем эту машину. И на WOODEX 
мы также представим этот станок на 
стенде компании “МДМ-Техно”».

Ведущий инженер компании 
«Пролетарская свобода» 
Василий Перевозников:

«Мы производим полный спектр 
оборудования для производства 
фанеры и шпона: участки для гидротер-
мической обработки фанерного сырья, 
лущильные станки, сушильные камеры, 
прессы и линии обрезки фанеры и мно-
гое другое. Мы составляем конкурен-
цию другим европейским производите-
лям, предоставляя возможность клиен-
там приобрести все необходимое обо-
рудование из одних рук. Наш завод 
работает уже несколько десятилетий, 
и мы модернизируем наше производ-
ство, чтобы быть еще более конкурен-
тоспособными на рынке. Наши станки 
эксплуатируются на многих предпри-
ятиях в России (в Ярославле, Торжке, 
Вологодской области, Удмуртии и д.р.) 
и Белоруссии.».

Коммерческий директор компании 
«Парижская коммуна» 
Екатерина Аришина:

«Наше предприятие производит 
фанеру, ламели – гнутоклееные изделия. 
На выставке WOOD-TEC мы занимались 

поиском клиентов для своей продукции, 
среди которых есть строители, кровель-
щики, мебельщики. Вся наша продукция 
сертифицирована и хорошо продается 
как в России, так и в Европе».

Региональный менеджер компании 
Houfek Павел Хаваш:

«Мы представили ряд промышлен-
ных станков в новом дизайне. Среди 
новинок фрезерный станок с ЧПУ 
Buldog 7 и станок с фрезерным валом 
Maxx. В серии Buldog 5 мы изменили 
несколько позиций, которые касаются 
сервисного обслуживания станка и 
смены запчастей, что позволяет сделать 
работу на этом оборудовании более 
удобной. У нас хороший объем продаж 
станков в Англию, Германию, Канаду, 
Польшу, Австрию. Что касается Рос-
сии, то мы продали примерно такое 
же число станков, как и в прошлом 
году, – объем продаж не уменьшился, 
однако это оборудование из самой 
дешевой линейки нашей продукции».

Менеджер по экспорту компании 
ACword Павел Делонг:

«Наша компания производит аспи-
рационные системы, брикетирующие 
прессы, измельчители, комплексные 
системы сбора отходов, кроме того, 
мы разрабатываем оборудование для 
изготовления брикетов и исполь-
зования отходов деревообработки 

в качестве топлива для получения 
тепловой энергии. На выставке WOOD-
TEC мы показывали новый экстрактор 
FT 401 для кромкооблицовочных стан-
ков. Кроме того, на стендах многих 
компаний можно было видеть, что 
наши аспирационные системы уста-
новлены рядом с самыми разными 
деревообрабатывающими станками. 
Наше конкурентное преимущество – 
разумная цена. В России интересы 
нашей компании представляет дилер 
– компания “Фаэтон”. Безусловно, 
рост курса евро плохо влияет на 
наш бизнес, но мы не собираемся 
терять российский рынок, так же, как 
и рынки Белоруссии и Казахстана».

Директор отдела продаж компании 
Stori Mantel Иржи Бабинец:

«Мы демонстрировали на выставке 
гвоздезабивные станки для производ-
ства поддонов, станки для продоль-
ного распила и торцовочные станки. 
Мы готовы обсуждать с клиентами 
особенности конструкции оборудова-
ния и детали договоров в соответствии 
с их запросами и нуждами. Также 
мы представили свою новую разра-
ботку – деревообрабатывающий ста-
нок SMPA 500.2, производительность 
которого увеличена на 20 % по срав-
нению с предыдущей моделью».

Подготовила Елена ШУМЕЙКО

Стенд компании Houfek Стенд компании Stori Mantel



  

Мероприятия ЛПК в 2015 году
Дата Название Город Организатор / Место проведения Контакты

24–27 
ноября Woodex Moscow Москва Группа компаний ITE / МВЦ «Крокус Экспо» +7 (495) 935-81-00  

nagaslaeva@ite-expo.ru, www.woodexpo.ru

25 ноября
Конференция «Производство 
древесных плит: оптимизация и 
управление затратами»

Москва Журнал «ЛесПромИнформ» / МВЦ «Крокус 
Экспо» в рамках выставки Woodex Moscow

+7 (812) 640-98-68, or@lesprominform.ru  
develop@lesprominform.ru,  
raspr@lesprominform.ru  
www.lesprominform.ru

1–2 декабря
20-я ежегодная конференция 
«Целлюлозно-бумажная 
промышленность России и СНГ»

Прага, Чехия Институт Адама Смита / 
InterContinental Prague Hotel

+44 (20) 7017 7339/ 7444  
Lilia@adamsmithconferences.com  
www.adamsmithconferences.com 

2–4 декабря Российский лес 2015 Вологда
Департамент лесного комплекса 
Вологодской области, ВК «Русский Дом» / 
ВК «Русский Дом»

+7 (8172) 72-92-97, 75-77-09, 21-01-65  
rusdom@vologda.ru 
www.vkrusdom.ru/russian-forest

Постоянно обновляемый список мероприятий лесопромышленного комплекса смотрите на сайте www.lesprominform.ru

Дата Название Город Организатор / Место проведения Контакты

26–29 
января 

Отечественные строительные материалы. 
Раздел «Древесина в строительстве» Москва ВК «Евроэкспо» / ЦВК «Экспоцентр» +7 (495) 925-65-61, 925-65-62 

osm@osmexpo.ru, www.osmexpo.ru/wood/

Весна 7-я международная конференция 
«Лесной комплекс России» Москва Институт Адама Смита 

+44 20 7017 7442 
silvia@adamsmithconferences.com 
www.adamsmithconferences.com/AS2236LPIa

2–4 марта
MebelExpo Uzbekistan. Мебель и 
технологии производства. Мебель и 
Интерьер

Ташкент, 
Узбекистан

ITE Uzbekistan, I.T.E.E&C Ltd. / НВК 
«Узэкспоцентр»

+(99871) 113-0-80, 237-22-72 
mebelexpo@ite-uzbekistan.uz
www.mebelexpo.uz

24–27 марта Деревянный дом Москва «Ворлд Экспо Груп» / МВЦ «Крокус Экспо»
+7 (495) 730-55-91 
eva@weg.ru, bns@weg.ru 
www.woodenhouse-expo.ru/2015/

24–27 марта Загородный дом / Holzhaus Москва Группа компаний ITE / ВДНХ +7 (495) 935-81-00 
holzhaus@mvk.ru, www.holzhaus.ru

30 марта – 
2 апреля UMIDS Краснодар ВЦ «КраснодарЭКСПО» в составе группы ITE 

/ ВКК «Экспоград Юг»
+7 (861) 210-98-93, 279-34-19 
mebel@krasnodarexpo.ru, www.umids.ru

5–8 апреля Международная строительно-
интерьерная выставка Batimat Russia Москва Media Globe, МВЦ «Крокус Экспо» и 

компании IMAG / МВЦ «Крокус Экспо»

+7 (495) 961-22-62 
batimat@mediaglobe.ru  
www.batimat-rus.com 

5–8 апреля 21-я Строительная и интерьерная 
выставка MosBuild Москва ITE / ЦВК «Экспоцентр» +7 (495) 935-73-50 

mosbuild@ite-expo.ru, www.mosbuild.com 

5–8 апреля Московский Международный Мебельный 
Cалон / MIFS / Rooms Moscow Москва МВЦ «Крокус Экспо», Media Globe / МВЦ 

«Крокус Экспо»
(495) 961-22-62 
mmms@mediaglobe.ru, www.mmms-expo.ru 

12–15 
апреля

IDEA – выставка новых технологий, 
компонентов и материалов для 
мебельной промышленности 

Бергамо, Италия Ecoarea better living / Выставочный 
комплекс Бергамо 

+39 541 718 230 
info@ecoarea.eu, www.ecoarea.eu

14–17 
апреля Мебель. Деревообработка Челябинск ПВО / Дворец спорта «Юность»

+7 (351) 231-37-41, 215-88-77 
vystavky@gmail.com, pvo74@gmail.ru, 
www.pvo74.ru

21–24 
апреля ТЕХНОДРЕВ Дальний Восток 2015 Хабаровск

ВО «РЕСТЭК®», ОАО «Хабаровская 
международная ярмарка» / 
Легкоатлетический манеж стадиона  
им. В. И. Ленина

+7 (812) 320-80-93 
 techles@restec.ru, www.tdrev.ru 
+7 (4212) 56-61-29, 56-47-36 
forest@khabexpo.ru, www.KhabExpo.ru

11–14 мая РосМебельПром Москва Выставочное объединение «РЕСТЭК» /  
ЦВК «Экспоцентр»

+7 (812) 320-80-96, 303-88-65, 635-95-04 
focus@restec.ru, www.rosmebelprom.ru 

11–14 мая FIDexpo Москва Выставочное объединение «РЕСТЭК» /  
ЦВК «Экспоцентр»

Тел./факс: +7 (812) 320-80-96, + 7 (812) 635-95-04 
fidexpo@restec.ru, www.fidexpo.ru

12–14 мая ДЕРЕВО+. Дом. Коттедж. Дача Екатеринбург ООО «Межрегиональная выставочная 
компания – Урал» / КОСК «Россия»

+7 (343)253-77-44 (-41) 
info@mvkural.ru, www.expoural.com 

13–15 мая Wood Guangzhou 2016 Гуанчжоу, КНР
Guangdong Grandeur International Exhibition 
Group/ PWTC Expo

+86 20 22074185, Fax +86 20 82579220
grandeur_hk@yeah.net, www.muyezhan.com

24–26 мая
Международная выставочная неделя 
– International Pulp&Paper Week, 
Bioeconomy Innovation Forum

Стокгольм, 
Швеция 

Adforum AB, Mentor Communications Ab / 
Stockholm International Fairs

www.pulppaperweek.com 
www.bioinnoforum.com 

Мероприятия ЛПК в 2016 году

Дата Название Город Организатор / Место проведения Контакты

24–28 мая Xylexpo 2016 Милан, Италия Cepra Spa / Выставочный центр Fiera Milano 
Rho www.xylexpo.com

31 мая– 
4 июня СТТ/ Строительная техника и технологии Москва Media Globe / МВЦ «Крокус Экспо»

+7 (495) 961-22-62, 961-22-67 
info@mediaglobe.ru, сtt@mediaglobe.ru 
www.ctt-expo.ru

1–4 июня

XVI международная выставка 
деревообрабатывающего оборудования 
и станков для производства мебели 
(WMF 2016) и международная выставка 
оснастки и комплектующих для 
деревообрабатывающих станков (WMA 
2016)

Пекин, Китай Adsale Exhibition Services Ltd / Китайский 
международный выставочный центр (CIEC)

+86 852 2516 3310, 2516 3348 
wood.pr@adsale.com.hk 
www.woodworkfair.com

9–12 июня Выставка лесозаготовительной техники 
KWF-Tagung

Германия 
(Родинг, 
Бавария) 

KWF в сотрудничестве с Elmia Wood
+49-6078-785-33  
harbauer@kwf-tagung.de
www.kwf-tagung.org

1–3 
сентября Finnmetko 2016 Ямса, 

Финляндия
Finnmetko Oy /  
Metsäoppilaitoksentie 14, Jämsä

+358 40 9009 410, факс +358 9 563 0329 
finnmetko@koneyrittajat.fi, www.finnmetko.fi

1–4 
сентября Holzmesse Клагенфурт, 

Австрия Выставочный центр Kaertner Messen 
+43 463 56800-0, факс +43 463 56800-28 
office@kaerntnermesse.at 
www.kaerntnermessen.at 

6–9 
сентября Эксподрев Красноярск ВК «Красноярская Ярмарка», Deutsche Messe 

/ МВДЦ «Сибирь»

+7 (391) 22-88-616, 
ralyuk@krasfair.ru , expodrev@krasfair.ru 
www.krasfair.ru

13–16 
сентября Деревообработка. Интермебель Казань ОАО «Казанская Ярмарка» / ВЦ «Казанская 

ярмарка»

+7 (843) 570-51-16, expokazan7@mail.ru 
www.woodexpokazan.ru, +7 (843) 570-51-06 
expokazan@mail.ru, 5705106@expokazan.ru 
www.intermebelexpo.ru

20–23 
сентября

Сиблесопользование. Деревообработка. 
Деревянное домостроение Иркутск ОАО «Сибэкспоцентр» / ВК «Сибэкспоцентр» +7 (3952) 35-30-33, 35-43-47  

sibexpo@mail.ru, www.sibexpo.ru

20–23 
сентября LESPROM-Ural Professional Екатеринбург

ООО «Межрегиональная выставочная 
компания – Урал», ООО «Дойче Мессе Рус»  
(в составе Deutsche Messe AG) /  
МВЦ «Екатеринбург-Эскпо»

+7 (343) 253-77-44 (-41) 
info@mvkural.ru, www.expoural.com

27–29 
сентября 

XVII Петербургский Международный 
Лесопромышленный форум Санкт-Петербург

ВО «РЕСТЭК®» 

+7 (812) 320-80-93  
techles@restec.ru, www.spiff.ru

27–29 
сентября ТЕХНОДРЕВ Санкт-Петербург +7 (812) 320-80-93  

techles@restec.ru, www.tdrev.ru

27–29 
сентября MIFIC EXPO Санкт-Петербург +7 (812) 320 80 96, + 7 (812) 635 95 04 

focus@restec.ru, www.mificexpo.ru

27–30 
сентября Деревообработка-2016 Минск, Беларусь ЗАО «Минскэкспо»/ Футбольный манеж

+375-17 226-91-93, 226-91-92, 
derevo@minskexpo.com, 
derevo@telecom.by, 
www.minskexpo.com

20–23 
октября Загородный дом / Holzhaus  Москва Группа компаний ITE / ЦВК «Экспоцентр» +7 (495) 935-81-00 

holzhaus@mvk.ru, www.holzhaus.ru

24–27 
октября Лесдревмаш – 2016 Москва ЗАО «Экспоцентр» / ЦВК «Экспоцентр»

+7 (499) 795-27-24, +7 (495) 609-41-68 
koroleva@expocentr.ru, 
www.lesdrevmash-expo.ru

24–27 
октября

Международный форум «Лес и 
Человек» Москва

ОАО «Центрлесэкспо», Союз 
лесопромышленников и лесоэкспортёров 
России/ ЦВК «Экспоцентр»

+7 (495) 628-79-51, 628-83-67,  
center@expoles.ru, 
www.expoles.ru

25–28 
октября PAP-FOR Russia 2016 Санкт-Петербург Reed Exhibitions / «Экспофорум»

+7 (495) 937-68-61,  
elizaveta.artemova@reedexpo.ru,  
www.papfor.com

Октябрь Красивые деревянные дома Москва «Ворлд Экспо Груп»/ МВЦ «Крокус Экспо»
+7 (495) 730-55-91 
bns@weg.ru, ivr@weg.ru 
www.houses-expo.ru

Ноябрь Мебель – 2016 Москва ЗАО «Экспоцентр» / ЦВК «Экспоцентр» +7 (499) 795-37-36, 259-28-18, 
ts@expocentr.ru, www.meb-expo.ru 

Декабрь Российский лес – 2016 Вологда
Департамент лесного комплекса 
Вологодской области, ВК «Русский Дом» / 
ВК «Русский Дом»

+7 (8172) 72-92-97, 75-77-09, 21-01-65 
rusdom@vologda.ru 
www.vkrusdom.ru/russian-forest

Декабрь
21-я ежегодная конференция 
«Целлюлозно-бумажная 
промышленность России и СНГ»

Вена, Австрия Институт Адама Смита
+44 (20) 7017 7339/ 7444  
Lilia@adamsmithconferences.com,  
www.adamsmithconferences.com

Мероприятия ЛПК в 2016 году

Постоянно обновляемый список мероприятий лесопромышленного комплекса смотрите на сайте www.lesprominform.ru



Стоимость размещения рекламной информации  
в журнале «ЛесПромИнформ» / LesPromInform price list

Скидки при единовременной оплате / Discounts for a wholesale purchase

2–3 публикации / 2–3 issues 5 %

4–5 публикации / 4–5 issues 10 %

6–7 публикаций / 6–7 issues 20 %

8 и более публикаций / 8 or more issues 30 %

Место размещения рекламного макета 
Place for an Ad.

Размер (полоса) 
Size (page)

Размер (мм) 
Size (mm)

Стоимость (руб.) 
Price (rubles)

Стоимость (евро) 
Price (euro)

Обложка 
Cover

Первая обложка Face cover 1 215 × 250 540 000 10335
Вторая обложка 

(разворот) The 2nd cover + A4 2 430 × 285 380 000 8100

Вторая обложка The 2nd cover 1 215 × 285 282 000 5650
Третья обложка The 3rd cover 1 215 × 285 235 000 4700

Четвертая обложка The 4th cover 1 215 × 285 350 000 7150

Вн
ут

ре
нн

ий
 б

ло
к 

Pa
ge

s 
in

si
de

плотная вклейка А4
(бумага 250 гр/м2)

Hard page (1 side) одна сторона 215 × 285 155 000 3300

Hard page (both sides) обе стороны 215 × 285 
+ 215 × 285 225 000 5280

Спецместо
(полосы напротив:
– 2-й обложки,  
– содержания 1 и 2 с.)

VIP-place
(page in front of:
– the 2nd cover,
– content)

1 215 × 285 185 000 3700

Разворот Two pages A4 2 430 × 285 128 500 2570

Модуль в VIP-блоке  
(на первых 30 

страницах)

Place in VIP-block 
(first 30 pages)

1 215 × 285 100 000 2020
VIP вертикальный 83 × 285 83 500 1670

1/2 горизонтальный 162 × 118 61 000 1220
1/4 горизонтальный 162х57 35 000 680

Модуль на внутренних 
страницах Page A4

1 215 × 285 74 500 1490
VIP вертикальный 83 × 285 64 500 1290

1/2 горизонтальный 162 × 118 46 000 920
1/4 78 × 118; 162 × 57 27 000 540

Возможность массового охвата выставок
Газета издается редакцией журнала «ЛесПромИнформ» совместно с организаторами выставки.
Статус – официальное издание выставки.
Содержание: планировки павильонов, списки участников, расписание семинаров, статьи и реклама.
Распространение: на стойках регистрации посетителей силами организаторов, на всех мероприятиях, 
промоутерами в залах, на сайте www.lesprominform.ru в PDF-формате.

Выставочная газета «ЛесПромФОРУМ»

Стоимость размещения рекламной информации в газете «ЛесПромФОРУМ»

Размер, полоса Размер, мм

UMIDS, 
Краснодар

«Эксподрев»,  
Красноярск

«Лесдревмаш»,  
Москва

«Российский лес»,  
Вологда

30 марта – 2 апреля 6-9 сентября 24-27 октября Декабрь

5000 экз. 2000 экз. 10 000 экз. 2000 экз.

Рубли Евро Рубли Евро Рубли Евро Рубли Евро
Первая обложка – 1/2 А4 85 × 220 120 000 3000 120 000 3000 160 000 4000 120 000 3000
Последняя обложка – А4 215 × 285 120 000 3000 120 000 3000 160 000 4000 120 000 3000

Внутренний 
блок

А4 215 × 285 61 600 1540 61 600 1540 96 000 2400 61 600 1540

1/2 гор. 162 × 118
40 000 1000 40 000 1000 61 600 1540 40 000 1000

VIP-верт. 83 × 285

1/4
Гор. 162 × 57

28 000 700 28 000 700 38 800 970 28 000 700
Верт. 78 × 118

Новость
1000 знаков, 

1 фото + лого, 
контакты

12 000 300 12 000 300 18 000 450 12 000 300

Сроки подачи готовых макетов До 24 марта До 31 августа 10 октября 20 ноября

Все цены указаны с учетом 18 % НДС. В прайсе указана стоимость рекламной площади (1/2 А3, А3), на которой можно разместить как макет, так и статью.
ВНИМАНИЕ! Прием материалов в газету заканчивается за 20 дней до начала выставки!

Все цены указаны с учетом 18 % НДС. В прайсе указана стоимость рекламной площади (1/4 А4, 1/2 А4, А4, 2 А4), на которой можно разместить как макет, 
так и статью. Модуль VIP-вертикальный ставится только на страницу со статьей или новостями без конкурентных модулей рядом.



Подписка на 2016 год (8 номеров) – 4000 рублей
На полгода (4 номера) – 2400 рублей

+ БОНУС! Свободный доступ на сайте www.LesPromInform.ru к текстовой и PDF-версии

Подписаться на журнал «ЛесПромИнформ» вы можете:
• по телефону + 7 (812) 640-98-68 или по электронной почте raspr@LesPromInform.ru;

• через подписные агентства: «Книга Сервис» (каталог «Пресса России») – подписной индекс 29486, 
«СЗA Прессинформ» – подписной индекс 14236, «Интер Почта 2003» – по названию журнала.

Отчетные документы (счет-фактура и акт выполненных работ) высылаются по почте по итогам оказания услуг 
(т. е. после отправки адресату последнего оплаченного номера журнала).

Годовая подписка на электронную (текстовую и PDF) 
версию журнала – 1 200 руб. включая 18 % НДС

Цена указана для организаций, находящихся на территории РФ, с учетом 10 % НДС. Доставка журнала по РФ  
осуществляется ФГУП «Почта России». Редакция не несет ответственности за работу почты и сроки доставки.

реклама в журнале

Idea.................................................................53
Lesprom-Ural Professional.................................. 183
Sicam....................................................... 176–177
Umids.......................................................3-я обл.
Wood-Tec..................................................178–179

Весенний Биотопливный конгресс......................157  
Лесдревмаш.....................................................175 
Технодрев Дальний Восток................................ 169 
Форум “Лес и Человек.Деревообработка”........... 159

ВЫСТАВКИ и другие мероприятия

торговая марка (фирма) стр. 
Almab............................................................... 21 
Bruks................................................................16 
Caterpillar...........................................................5
China Foma ....................................................... 73
CMC-Texpan.......................................................60
CMM............................................................... 103
Dieffenbacher ...........................................4-я обл.
EWD.................................................................. 37
Fezer................................................................64 
GreCon................................................. 35, 122–123
Henkel .....................................................124–125
Hildebrand..........................................................9
Holtec...............................................................39 
Homag............................................................ 155
Kesla................................................................93 
Kiilto...............................................................121 
Komatsu....................................................2-я обл.
Ledinek.............................................................33 
Leuco...............................................................117
Liebherr .............................................................3
Maier................................................................ 17 
Microtec...........................................................147 
Minda......................................................... 27, 120
Moldow........................................................... 109 
Nardi................................................................ 14
Nestro............................................................ 129 
OI.............................................................112–113
Olofsfors.......................................................96–97
Pal................................................................... 11
Pilana..............................................................119 
Plytec .............................................................133

торговая марка (фирма) стр. 
Polyimpex............................................................1 
Polytechnik ................................... .1-я обл., 164–165
Ponsse.............................................................. 91 
Raute...............................................................127
SAB................................................................ 105
Salvador..............................................................8
Secal................................................................18
Siempelkamp...................................19, 131, 136–137
Springer............................................................ 13 
ST&L................................................................. 27
Storti ........................................................110–111
Tajfun...............................................................65
TTT...................................................................23 
Uniforest ..........................................................10
USNR................................................................ 57
Ustunkarli ...........................................107, 114–115
Valutec............................................................. 61 
Vanicek.............................................................22
Venjakob........................................................... 21 
Walter..............................................................151
Weinig............................................................ 143
WoodEye..........................................................133 
Альянс Форест ............................................15, 135
Амандус Каль .................................................. 163
Газпромнефть ...................................................95
Ковровские котлы..............................................20 
Роснефть.................................................... 98–99
Теплоресурс......................................................23 
Универсал Спецтехника...................................... 81 
Элси.................................................................10


